Cojusan vendera
productos murcianos y
cuenta ya con identidad
corporativa y estudios
de mercado propios

SANTOMERA

ISMAEL MATEO

Sus caras y su timidez delatan que
atn gozan de una juventud insul-
tante: no superan los quince afios.
Sin embargo, estos veinte chava-
les, estudiantes de 3° de ESO en el
Insticuto Poeta Julidn Anddgar, ya
saben lo que es tener su propia em-
presa. Iil pasado 22 de octubre cons-
tituyeron la Cooperativa Juvenil
de Santomera (Cojusan), dedicada
ala comercializacion de todo tipo
de productos murcianos.

Su iniciativa empresarial se en-
marca dentro del Proyecto Empre-
saJoven Europea (EJE), al que este
afio se han adscrito cuarenta cen-
tros de Secundaria de la Regién v,
en total, 580 de Canad4, Ecuador,
Francia, Reino Unido, Rurania,
Portugal y Republica Dominicana,
ademads de Espafia. La mayor parte
de ellas, casi doscientas, provienen
de Asturias. De hecho fue alli, en el
Valle del Nalén, donde hace una dé-
cada surgid la idea. El ocaso indus-
trial y el alto indice de desempleo
juvenil que trajo consigo hicieron
necesario procurar nuevas formas
de ganarse la vida. Nada mejor, se
penso, que fomentar el espiritu em-
prendedor desde 1a mds tierna ado-
lescencia, y para ello, nada mejor
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Los miembros de la cooperativa Cojusan y sus profesores ante el Ayuntamiento de Santomera. = e.c. 7 acM

que los jdvenes creen y gestionen
sus propias empresas.
Elpresidente de Cojusan, Juan
Antonio Verdy, defiende la idonei-
dad de iniciativas como esta. «Is es-
tupendo, aprendes como tienes que
TMOTtAT UNA empresa y Nos estamos
implicando con el proyecto, nos ilu-
siong; las clases de Comercio han pa-
sado a estar entre nuestras favori-
tasy, dice. Salié elegido por votacion
de los socios y guarda un contacto
mads estrecho con Mercedes Solé, la
profesora que durante dos horasala
semana orienta al grupo de coope-
rativistas en los pasos a dar. Pero ellos

se lo guisan y ellos se lo comen. Al
final son los que toman, «por con-
sensoy, cada decisidn, siempre pen-
sando en el bien de la empresa.

No es una simulacién. Todo es
real. Ellos elaboraron el plan de em-
presa, dieron nombre a la coopera-
tiva, diseflaron su imagen corpora-
tiva, crearon los estatutos, decidie-
Ton su organigrama, han confeccio-
nado su catalogo de productos, ges-
tionan las compras y las ventas, or-
ganizan el transporte.. Ellos
aportan su trabajo y sus ideas, in-
cluso el capital social (10 euros cada
uno). Proximamente deberdn soli-

citar a Cajamurcia un préstamo de
300 euros que, como todo hijo de
vecino, deberan devolver en el pla-
zo estipulado.

«Hasta el momento, lo mas com-
plicado ha sido hacerel catilogo y
elegir qué vendern, coinciden Ver-
du y la responsable de Marketing,

«Lo mas complicado ha
sido hacer el catdlogo y
elegir gué vender», dice
uno de los 'empresarios’

Marta Abelldn. En cualquier caso,
las elecciones no fueron a locas: rea-
lizaron un estudio de mercadoy
preguntaron a su cliente qué pro-
ductos le interesaban. Este cliente
es, de momento, Greender, otra co-
operativa adscrita a BJE que Valna-
lén Educa, la empresa que gestio-
na este proyecto, les ha asignado
como primer contacto.

Cordiales y frutos secos de Santo-
mera, mermelada de vino dulce, to-
mate frito con huevo, ropa y un sur-
tido de productos de regalo y artesa-
nia conforman de momento su ca-
tilogo de productos. Tuvieron que
descartar los tipicos limones de la tie-
rra porque, dado su peso, el transpor-
te se encarecia demasiado. ¢Espera-
mos el primer pedido para después
de vacacionesy, explica Verdd. «En-
tonces haremos nuestra primera in-
versién: compraremmos lo que nos pi-
dany se los revenderemos con un
pequerio margen que cubra los gas-
tos de envio; los primeros beneficios
legaran vendiendo los productos tra-
dicionales de Villaviciosa que ellos
TOS Proporcioneny.

Primeras ventas

El principal marco para las ventas
directas al cliente serd un merca-
do que se montard en Murcia el
préximo 2 de junio. Sin embargo,
es posible que Cojusan se estrene
antes, porque en la recepcion que
les brindaron el alcalde de Santo-
mera, José Maria Sinchez, y la
concejala de Educacion, Maribel
Civicos, recibieron su oferta para
que instalen su puesto en la pro-
¥ima Feria del Libro. Serd una bue-
na oportunidad para que ellos re-
cojan sus primeras ganancias, pero
desde un punto de vista mas am-
plio seran muchos mas los que sal-
gan favorecidos: seglin los estatu-
tos de la cooperativa, el 15% de sus
beneficios iran destinados a la Pla-
taforma Solidaria del IES Poeta Ju-
lidn Anduigar.



