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Prélogo

El Contrato para la compraventa comercial internacional de productos perecederos y la Guia del
usuario, que lo acompafia, han sido elaborados por el Centro de Comercio Internacional
UNCTAD/OMC (CCI), para responder a las necesidades expresadas por las asociaciones de
exportacién y comercio de 115 paises. El modelo de contrato es el primero de una serie que tiene por
objeto ofrecer instrumentos juridicos equilibrados, fiables y flexibles con fines generales, de uso
sencillo para todos y en especial para las pequefias y medianas empresas.

En la presente publicacion se incluye la guia del usuario para ayudar a las partes a elegir la
opcién mas apropiada en cualquier situacidn que se les presente en el curso de sus operaciones
mercantiles. En los anexos figuran los textos y/o una descripcién resumida de los instrumentos del
comercio internacional mencionados en el modelo de contrato.

El modelo de contrato refleja una inteligente cooperacion entre las organizaciones
internacionales, tanto publicas como privadas, que comparten un objetivo juridico comuan, a saber, la
seguridad y la equidad en la elaboracién de normas de comercio internacional, utilizando tres
instrumentos clave para las transacciones internacionales: la Convencién de las Naciones Unidas
sobre los Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias, preparada por la Comision de las
Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional (CNUDMI); los Principios sobre los
Contratos Comerciales Internacionales, elaborados por el UNIDROIT; y los Incoterms, una iniciativa
de la Camara de Comercio Internacional. Sin estos instrumentos esenciales el CCl no hubiera podido
poner a disposicion de vendedores y compradores un contrato relativamente sencillo y genérico, que
pueden utilizar internacionalmente para sus operaciones cotidianas.

J. Denis Bélisle
Director Ejecutivo
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Contrato para la compraventa comercial internacional
de productos perecederos

1. PARTES

VENDEDOR

Nombre

Direccidn

Si es diferente, domicilio del establecimiento comercial del Vendedor a
través del cual se ejecu tara el presente contrato

Telé fono Fax Correo elec tro nico

Firmaauto ri zada(nombre y cargo)

COMPRADOR

Nombre

Direccidn

Si es diferente, domicilio del establecimiento comercial del
Comprador a través del cual se ejecu tara el presente contrato

Telé fono Fax Correo elec trd nico

Firmaauto ri zada(nombre y cargo)

2. MERCANCIAS

Descrip cion de las mercan cias (incluidos los datos, si procede, rela tivos a la calidad exigida, los certi fi cados y el pais de
origen)

Cantidad (incluida la unidad de medida)
+ Cantidad total
« Por remesas parciales

« Margen de tole rancia: mas o menos %



2 Contrato para la compraventa comercial internacional de productos perecederos — Centro de Comercio Internacional UNCTAD/OMC

Inspec cion de las mercan cias (cuando se exija una inspec cion, espe ci i quense, si procede, los datos de la orga ni za cion
encar gada de inspec cionar la calidad y/o la cantidad, el lugar y la fecha/periodo de la inspec cion, y la persona que se hara
cargo de los costos de la inspec cion)

Datos, si procede, rela tivos al emba laje/envase y otras condi ciones simi lares

Cualquierotraespecificacion

3. ENTREGA

El Inco term apli cable de la CCI (conforme a la version mas reciente de los Inco terms en la fecha de la forma cién del
contrato)

Lugar de la entrega

Fecha o periodo de la entrega

Nombre y direc cion del trans por tista (cuando proceda)

A menos que se acuerde lo contrario, la entrega se hara en fabrica (segtn el Inco term EXW de la CCI) en el
domi cilio del esta ble ci miento comer cial del Vendedor a través del cual se ejecuta el presente Contrato.

4.  PRECIO

Precio (espe ci fi quese si es precio total y/o precio por unidad de medida; espe ci fi quese la cantidad en cifras y pala bras, y la
moneda)

Método para deter minar el precio (si procede)

Cuando el precio no se haya deter mi nado y no se pueda deter minar, se apli caré el que se suela cobrar en la
mismaacti vidad comer cial respecto de las mercan cias entre gadas en circuns tan cias similares o, si dicho
precio no puede esta ble cerse, se apli cara un precio razo nable.
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5. PAGO

Medios de pago (por ejemplo, efec tivo, cheque personal, giro bancario, trans fe rencia)

Datos de la cuenta bancaria del Vendedor (si procede)

A menos que se acuerde lo contrario, los importes a pagar se trans fe riran por tele trans mi sién a la cuenta
bancaria del Vendedor, y se consi de rara que el Comprador ha cumplido sus obli ga ciones de pago cuando el
banco del Vendedor haya reci bido dichos importes.

El pago del precio se efec tuara en un plazo de 30 dias a partir de la fecha de la factura, a menos que las partes
acuerden un plazo dife rente mas adelante:

LAS PARTES PUEDEN ELEGIR UN SISTEMA DE PAGO ENTRE LAS DISTINTAS POSIBILIDADES A CONTINUACION
INDICADAS, EN CUYO CASO DEBERAN ESPECIFICAR EL SISTEMA ELEGIDO Y FACILITAR LOS DATOS
CORRESPONDIENTES:

O PAGO ANTICIPADO

Importe a pagar (precio total o parcial, 0 expre sado como porcen taje del precio total)

Ultima fecha en la que el banco del Vendedor debera recibir el pago
Condi ciones espe ciales que se apli quen a ese pago (si procede)

En el caso de que el pago anti ci pado no corres ponda al precio total, el saldo restante debera pagarse en un plazo
de 30 dias a partir de la fecha de la factura, de confor midad con las condi ciones arriba indi cadas, a menos que se
espe ci figue lo contrario mas adelante:

[0 PAGO MEDIANTE REMESA DOCUMENTARIA

Importe a pagar (espe ci fi quese si es el precio total o el precio por remesa parcial)

Ultima fecha para el pago

Medios de pago: D/P (docu mentos contra pago), @ menos que las partes especifiquen D/A (docu mentos contra
aceptacion,) mas adelante:

El pago mediante remesa docu men taria se ajus tara a las Reglas Uniformes de la CCl rela tivas a las Cobranzas.
Los docu mentos que deberan presen tarse se espe ci fican en el Clau sula 6 del presente contrato).

[0 PAGO MEDIANTE CREDITO DOCUMENTARIO IRREVOCABLE

El Comprador debera encar garse de obtener un crédito docu men tario irre vo cable a favor del Vendedor, que sera
emitido por un banco acreditado, a reserva de lo dispuesto en las Costumbres y Practicas Uniformes para
Créditos Documen tarios de la CCI. La emision de dicho crédito debera noti fi carse por lo menos 14 dias antes de la
fecha acor dada para la entrega, o antes del comienzo del plazo de entrega acor dado que se espe ci fique en la
Clausula 3 del presente contrato, segun proceda, a menos que las partes acuerden otro método que %
espe ci fique mas adelante. Ultima fecha acor dada para la emision del crédito:
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El crédito vencera al cabo de 14 dias a partir de la fecha de entrega o de la fecha final del plazo de entrega que se
espe ci fican en el Clau sula 3 del presente contrato, a menos que Se acuerde otra cosa mas adelante:

El crédito docu men tario no tiene que ser confir mado, a menos que las partes acuerden lo contrario, conforme a lo
que se espe ci fique mas adelante:

Todos los costos que se produzcan con rela cién a la confir ma cion seran por cuenta del Vendedor, amenos que las
partes espe ci fi quen otra cosa méas adelante:

Amenos que se acuerde lo contrario, el crédito docu men tario sera paga dero a la vista y permi tiraexpe diciones
parciales y trans bordos.

[0 PAGO AVALADO MEDIANTE GARANTIA BANCARIA

El Comprador propor cio nard, al menos 30 dias antes de la fecha de entrega acor dada o de la fecha del comienzo
del plazo de entrega acor dado espe ci fi cadas en el Clau sula 3 del presente contrato, segun proceda, y a menos que
las partes espe ci fi quen alguna otra fecha mas adelante: , Ya sea una garantia bancaria a
primer reque ri miento a tenor de lo dispuesto en las Reglas Uniformes de la CCl rela tivas a las Garan tias a Primer
Requerimiento, 0 una carta de declaracion de garantia a tenor de lo dispuesto en dichas Reglas o en las
Costum bres y Prac ticas Uniformes para Creditos Docu men ta rios de la CCI, y en ambos casos la emision debera
reali zarlaun banco acre di tado.

O OTROS SISTEMAS DE PAGO

6. DOCUMENTOS

El Vendedor pondra a disposicion del Comprador o, si procede, presentard al banco especificado por el
Comprador, los siguientes docu mentos (méarquense las casi llas corres pon dientes,  indi quese, si procede, el nimero de
copias que deberan presen tarse):

O Facturacomer cial

[0 Lossiguientes docu mentos de trans porte (especifiquesecualquierrequisitoconcreto):

Lista de bultos emba lados

Docu mentos de seguro

Certificadodeorigen

Certificadodeinspeccion

O0O000

Docu mentos de aduanas

O Otrosdocumentos

A menos que se acuerde otra cosa, el Vendedor pondra a disposicion del Comprador los documentos
indi cados en el Inco term apli cable.
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/. INCUMPLIMIENTO DEL PLAZO DE PAGO

Siel Comprador no paga el importe debido a su venci miento, el Vendedor tendra derecho a cobrar inte reses sobre
dicho importe desde el momento del venci miento del pago hasta el momento en que se efectte el pago. A menos
que las partes acuerden otra cosa, el tipo de interés sera el 2 % por encima de la tasa media de interés bancario
para prés tamos a corto plazo apli cable a la moneda de pago en el lugar donde se efectue el pago, y cuando dicha
tasa no exista en ese lugar, se apli cara la misma tasa que se encuentre en vigor en el Estado de la moneda de
pago. En el caso de que dicha tasa no exista en ninguno de los dos lugares mencio nados, y si las partes no han
acordado ninguna otra tasa especifica, el tipo de interés sera la tasa correspondiente establecida segun la
legis la cion del Estado de la moneda de pago. Otro tipo de interés acor dado por las partes si procede:

El Vendedor tendra derecho a rescindir el presente Contrato noti fi cando al Comprador respecto de las mercan cias
que no se hayan pagado por cual quier razén (con exclu sion de algan impe di mento temporal en caso de fuerza
mayor dentro de un plazo de 14 dias, amenos que las partes acuerden algin otro plazo: ) después
de la fecha en que venza dicho pago.

8.  INCUMPLIMIENTO DEL PLAZO DE ENTREGA

Cuando haya demora en la entrega de cual quier mercancia, el Comprador tendra derecho a una indem n izacion
liquida por dafios y perjuicios equivalente al 0,5 % (a menos que las partes acuerden algin otro porcentaje

del precio de dichas mercancias por cada dia completo de demora a partir de la fecha de
entrega acor dada o del Ultimo dia del plazo de entrega acor dado, segun proceda, a condi cion de que el Comprador
noti fique al Vendedor de la demora, y a reserva de cual quier prorroga por motivo de fuerza mayor.

Cuando el Comprador noti fique al Vendedor en un plazo de 7 dias a partir de la fecha de entrega acor dada o del
ultimo dia del plazo de entrega acor dado, los dafios y perjui cios se contaran desde la fecha de entregaacor dadao
desde el Ultimo dia del plazo de entrega acor dado. Cuando el Comprador noti fique al Vendedor después de 7 dias
desde la fecha de entrega acor dada o del Gltimo dia del plazo de entrega acor dado, los dias se contaran a partir de
la fecha de la noti fi ca cion.Silas partes desean modi ficar cual quiera de los plazos de 7 dias mencio nados 0 ambos
plazos, deberan hacerlo mas adelante:

La indemnizacion liquida por dafios y perjuicios por motivo de demora no superara el 20 % del precio de las
mercan cias que se hayan demo rado, o cual quier otra cantidad maxima que se acuerde més adelante:

El Comprador tendra derecho a rescindir el presente Contrato noti fi cando al Vendedor respecto de las mercan cias
que no se hayan entre gado por cual quier razén (con exclu sion de algtn impe di mento temporal en caso de fuerza
mayor dentro de un plazo de 14 dias después de la fecha de entrega acor dada o del ultimo dia del plazo de entrega
acor dado, segun proceda, a menos que las partes espe ci fi quen algan otro plazo mas adelante):

9. FUERZA MAYOR

Ninguna de las partes sera respon sable del incum pli miento de cual quiera de las obli ga ciones que le incumban si
demuestra:

e Queelincum pli miento fue debido a un impe di mento fuera de su control, y

+ Queno cabia esperar que a parte que no cumplio previera i el impe di mento i sus efectos sobre su
capa cidad para cumplir su obli ga cién en el momento de la cele bra cion del presente Contrato, y

Queno podia haber evitado o supe rado mate rial mente el efecto de dicho impe di mento.

Cuando una parte desee ser exone rada de su respon sa bi lidad por motivos de fuerza mayor debera, en cuanto se
percate del impedimento y sus efectos sobre su capacidad para cumplir las obligaciones que le incumban,
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noti ficar a la otra parte de dicho impe di mento y sus efectos sobre su capa cidad para cumplir susobligaciones,y
presen tarle todos los docu mentos justi fi cantes perti nentes. Si la causa de fuerza mayor cesa, se notificarael
cese y la fecha del mismo. Cuando la parte contra tante se abstenga de noti ficar o de faci litar los docu mentos
mencio nados, dicha parte estara obli gada a indem nizar por dafios y perjui cios por las pérdidas ocasionadas que,
de no ser por su omision, se hubieran podido evitar.

Cuando el impe di mento sea mera mente temporal, es decir, cuando éste no nece sa ria mente dé por resul tado la
impo si bi lidad del cumpli miento y pudiera termi narse en un plazo de 30 dias (a menos que las partes acuerden algin
otro plazo més adelante: ), €l plazo para el cumpli miento de las obli ga ciones se prorro gara hasta
que el impe di mento se haya termi nado, 0 hasta el venci miento de aquel plazo, si éste es ante rior.

Si el cumpli miento contindia siendo impo sible al venci miento del plazo mencio nado, o si el cumpli miento se hace
definitivamente imposible, y en cuanto ello ocurra, cualquiera de las partes contratantes tendra derecho a
rescindir el presente Contrato tras noti ficar a la otra parte de su deci sion de rescindirlo.

10. INCUMPLIMIENTO ESENCIAL

Cual quiera de las partes contra tantes puede, noti fi cando a la otra parte, rescindir el presente Contrato en caso de
incum pli miento esen cial come tido por la otra parte.

Lassiguientes circuns tan cias cons ti tuyen ejem plos de incumplimiento esencial:

*  Incum pli mignto por parte del Comprador de su compro miso, si lo hubiere, de obtener la aper tura de
una carta de credito irre vo cable o de faci litar una garantia bancaria a primer reque ri miento antes de la
fecha de venci miento espe ci fi cada en la Clau sula 5 del presente contrato;

 Incum pli miento por parte del Comprador de su obli ga cion de pagar cual quier cantidad antes de la
fecha en la que la otra parte tenga derecho a rescindir el presente Contrato, de conformidad con b
dispuesto en la Clau sula 7 supra;

Incum plimiento por parte del Vendedor de su obli ga cion de entregar todas las mercan cias antes de la
fecha en la que el Comprador tenga derecho a rescindir el presente Contrato, de conformidad con lo
dispuesto en la Clau sula 8 supra;

* laincapacidad manifiesta por parte de cualquiera de las partes contratantes para cumplir sus
obli ga ciones contrac tuales por motivo de quiebra o tramites de liqui da cion, o cual quier otra suspensiéno
inte rrup cion de susactividades.

En el caso de incum pli miento esen cial, la parte agra viada podra, a su discre cion:
Rescindir el contrato, y resar cirse de dafios y perjui cios con cargo a la parte incum pli dora; y/o,

« Vender o comprar, seglin proceda, las mercan cias, en cuyo caso la parte incum pli dora indem ni zara a
|a parte perju di cada por cual quier pérdida que ésta haya sufrido.

Toda contro versia con rela cién a las indem ni za ciones por dafios y perjui cios pendientes de pago en la fecha de la
extin cion del contrato, y/o las pérdidas sufridas, segun proceda, se resol vera de confor midad con el proce di miento
de solu cion de contro ver sias acor dado en el presente Contrato.

11. PROCEDIMIENTO PERICIAL

En el caso de que el Comprador no esté satis fecho con la calidad de las mercan cias entre gadas o que hayan de
entre garse, debera informar al Vendedor de su insa tis fac cion lo antes posible, y en cual quiercaso en un plazo de 7
dias a partir de la entrega de las mercan cias, 0 cual quier otro plazo que las partes acuerden mas adelante:
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El Comprador soli ci tarainme dia tamente a lainsti tu cion siguiente: _ _
que se nombre a un perito. Si las partes no han especificado ninguna institucion, el Comprador procedera
inme dia ta mente a nombrar a un perito. El perito que se nombre sera inde pen diente de las partes.

El perito exami nara la alegada discon for midad de las mercan cias e infor mara de su examen a las partes.

Con ese fin el perito tendra derecho ainspec cionar la tota lidad de las mercan cias, 0 las mues t ras tomadas bajo su
super vi sion, y podra llevar a cabo cual quier prueba que consi dere apro piada.

El perito remi tird su informe a ambas partes por correo certi fi cado. El informe sera defi ni tivo y vincu lante para
ambas partes a menos que, en un plazo de 45 dias desde su recep cion o cual quier otro plazo que las partes acuerden
més adelante: , 5ea recu sado por una de las partes antes del comienzo de las
actuaciones, de confor midad conel proce dimiento de solu cion de contro ver sias previstoenel presente Contrato.

Los hono rarios y gastos del perito seran por cuenta del Comprador hasta la conclu sién del procedimientopericial,
pero el Vendedor los reem bol saréa al Comprador si se demuestra la discon for midad de las mercan ¢ ias respecto a
lasestipulacionescontractuales.

12. REDUCCION DE LOS DANOS

En caso de insa tis fac cion con la calidad de las mercan cias entre gadas, el Comprador debera tomar todas las
medidas racionales, dadas las circunstancias, para conservar las mercancias. El Vendedor estara obligado a
reembolsar el costo de tales medidas si se demuestra la disconformidad de las mercancias respecto a las
estipulacionescontractuales.

Silas mercan cias son suscep ti bles de un dete rioro répido, o si su conser va cion da lugar a un gasto exce sivo, el
Comprador debera tomar medidas racio nales para venderlas en las mejores condi ciones posi bles, tras noti ficar al
Vendedor su inten cion de venderlas. No obstante, el Comprador debera retener mues tras adecuadas a efectos de
llevar a cabo un examen peri cial, y deber brindar al Vendedor (y a cual quier perito nombrado de conformidad con
la Clau sula 11 del presente contrato) la opor tu nidad de ser repre sen tado cuando se tomen dichas mues tras.

13.  COMUNICACION ENTRE LAS PARTES

Todas las comu ni ca ciones entre las partes con rela cion al presente Contrato deberan reali zarse por escrito y
enviarse por correo ordi nario (a menos que se acuerde otra forma de envio postal més adelante
por fax o por correo electronico. Toda comunicacion por la via del correo electronico debera enviarse en el
formato "s6lo lectura™ o en cual quier otro formato en el que no sea posible modi ficar el mensaje recibido. Las
comu ni ca ciones por fax o correo elec trd nico seran total mente por cuentay riesgo del remi tente.

En el presente Contrato el término “dias" se refiere a dias natu rales.

14.  NORMAS JURIDICAS APLICABLES

Cuando algtn asunto no esté reco gido en las dispo si ciones expuestas, el presente Contrato se regira por los
siguientes instru mentos juri dicos por orden descen dente de prio ridad:

« La Convencion de las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa Internacional de
Mercaderias,

LosPrincipios de UNIDROIT sobre los Contratos Comer ciales Inter na cio nales, y

»  Paralosasuntos que no se contem plan enlos dos instrumentos mencio nados, lalegis la cion apli cable
en _ _ 0, sidichalegisla cionnoexis tiera, lalegis lacion apli cable enel lugar
del esta ble ci miento comer cial del Vendedor a través del cual se ejecu tard el presente Contrato.
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15. SOLUCION DE CONTROVERSIAS

En el caso de que se presente cual quier difi cultad con rela cion a la ejecu cion del presente Contrato, las partes se
compro meten a enta blar nego cia ciones con dili gencia y buena fe con el fin de encon trar la solu cion que mejor se
adapte a la situacion. Si la dificultad esta relacionada con la conformidad de las mercancias, las partes se
compro meten a recu rrir al proce di miento peri cial espe ci fi cado en la Clau sula 11 del presente contrato antes de
recurrir a ningln otro procedimiento. Si tales medidas no prosperan, ambas partes podran recurrir al
proce di miento de solu cion de contro ver sias indi cado a conti nua cion.

A menos que se acuerde lo contrario, todas las controversias que surjan del presente Contrato o ge estén
rela.cio nadas con el mismo, se resol veran final mente de acuerdo con el Regla mento de Arbi traje de la Camara de
Comercio Inter na cional por un tnico &rbitro nombrado de confor midad con dicho Regla mento.

Si la cantidad que se disputa es infe rior a US$ 100,000, las partes acuerdan que el &rbitro emitira su laudo
Unica mente sobre la base de los docu mentos presen tados por las partes y renun cian al derecho aexigir un juicio,
incluido un juicio procesal.

Sila cantidad que se disputa es supe rior a un millon de dolares de los Estados Unidos, las partes acuerdan que el
Tribunal Inter na cional de Arbi traje de la CCl cons ti tuya un tribunal arbi tral, formado por tres &rbi tros siunade las
partes asi lo exige.

IMODIFICACIONES ACORDADAS, SI LAS HUBIERE, RESPECTO A ESTE PROCEDIMIENTO:

OTRO PROCEDIMIENTO DE SOLUCION DE CONTROVERSIAS ELEGIDO:

16. FECHA'Y FIRMA PARA EL VENDEDOR Y EL COMPRADOR

VENDEDOR COMPRADOR

Fecha Fecha

Nombre Nombre

Firma Firma



Contratointernacional para
empresas mas que para
compraventasdel
consumidor

Lafina lidad del contrato
es lacompra venta de
productosperecederos

Comprué bese si existe
algun formu lario de
contratoespe cializadopara
el tipo de mercan cias que
se vaya a vender

Guia del Usuario

La presente guia consiste en una presentacion general, seguida de un
comentario sobrecadaunadelasdispos cionesdel model o decontrato.

1-Presentaciongeneral

A - Fina lidad del modelo de contrato

El modelo de contrato se ha elaborado para e usuario empresaria
dedicado a comercio internacional de productos perecederos. El
objetivoesofrecer uninstrumentojuri dicoequi li brado, figbley flexible
con fines generales y de uso sencillo. El contrato esta orientado a las
compraventasdelasempresasmasquealasded consu midor. Lasventas
se consideran de carécter inter nacional cuando | as partes contratantes
tengan sus respectivos establecimientos comerciales en paises
diferentes. El model o de contrato sehaelabo rado, por consi guiente, con
el fin de ofrecer un marco juridico que se adapte tanto a las entregas
inter nacionalesdemercan ciascomoal ospagosinter nacionales.

Las mercancias perecederas respecto a las cuales se ha elaborado €
modelo de contrato son productos alimenticios suscepti blesderapido
deteriorofisicoy queestan expuestos, por consi guiente, aperder todo su
valor con la misma rapidez. Entre estas mercancias se incluyen
espe cia mentelasfrutasy las verduras. El presente contrato tal vez sea
dificil de aplicar si se utiliza para otros tipos de productos.

Existen formularios de modelos de contratos para la compraventa de
deter mi nados productos pere ce deros, talescomo caf €, cereal es, cacao,
aceites y grasas, que proponen las asociaciones nacionales e
internacionales de vendedores y/o compradores especializados en un
producto bésico en parti cular. Seguin €l producto que se vaya a vender,
puede ser aconsgable que las partes consulten dichos formularios de
contratos, yaque es posible que en ell os se prevean usos espe ci ficos del
comercio de que se trate. Algunos de esos formulariosdecontratosse
pueden encon trar en labase de datos Jurisinter naciona del CCl, enla
direccionelectronicasiguiente: http://www.juri sint.org.

Al preparar e modelo de contrato se ha hecho todo o posible para
proponer condiciones gque sean compatibles con las de Model
International Sale Contract (Modelo de contrato para compraventas
inter nacionales) delaCCl (Mercan ciasmanufacturadasdesti nadasasu
reventa), publi cado en 1998 por laCamarade Comercio Inter nacional,
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Firmese cada pagina
con las iniciales

Algunas precau ciones
al utilizar la version
electronica

Las partes que utilicen

el modelo de contrato no
deben excluirlaaplica cion
de la citada Conven cion
odelosPrincipios

de UNIDROIT

conel findefomentar laarmo ni zacion deloscontratosinter nacionales.
El presente modelo, no obstante, difiere considerablemente de aquél en
cuanto a su contenido y forma, debido a tema diferente del que se
ocupa. Asi, por giemplo, en ésteno estaprevistalareten cion del titulo de
propiedad, ya que es menos probable que ello constituya un tema de
preo cu paciénend contextodelosproductosperecederos.

B - Formato del contrato

El contrato esta contenido en un solo documento, y por consiguiente,

incluyecondi cionesvigentestanto especi ficascomo generaes. Sepresenta
en forma electronica y en texto impreso. La verson impresa puede ir

acompafiada de los anexos pertinentes. Se recomienda a las partes que

firmen con susiniciaes cadapaginadd contrato, incluidosdichos anexos.

La versién dectrénica del modelo de contrato se encuentra disponible
en la direccion electronica http://wwwjurisint.org. Se puede adaptar a
fin deincor porar los anexos al propio docu mento del contrato. Cuando
un contrato existaen formaelec tré nicase reco miendaimpri mirlo para
gue cada parte lo firme y ponga sus iniciades. Esta precaucion es
espe cial menteconvenientesi €l contrato se hanego ciado por laviadel
correo electronico, utilizando una red que no ofrezca ni la
autenti ficacion delasfirmasni € registro de datosno modi fi cable.

C-Lasnormasjuridicas fundamentales

El objetivo principal del presente modelo de contrato es asegurar un
equilibrio equitativo entre las situaciones respectivas de las partes
mediante unainfor macion completadesusderechosy obli gaciones. En
otras palabras, € comprador y el vendedor deberan poder determinar
claramente el alcance de sus respec tivos compro misos, asi como € de
susinterlocutorescomerciales.

Cond findelograr este objetivo, se han empleado ciertosinstru mentos
clave para € desarrollo del comercio internacional, a saber, la
Convencion de las Naciones Unidas sobre los Contratos de
Compraventalnter naciona deMercaderiasde 1980; losPrinci piosde
UNIDROIT sobrelosContratosComer cialeslnter nacionalesde 1994,y
ciertas iniciativas de la Camara de Comercio Internacional, como los
Incoterms. Para facilitar la informacion, en la presente publi cacionse
reproducen los textos parcides o totdes de los instrumentos
mencionados.

Laremi sidnatal esinstrumentoshapermi tido simpli ficar enor memente
el modelo de contrato, yaqueesposible prescindir delarepro duc cionde
las disposiciones relativas a asuntos que ya se recogen de manera
satisfactoria en otros instrumentos. En ellos se ofrece también un
vocabulario internacional normaizado, que se ha adoptado en el
contrato. Asi, pues, las disposiciones expuestas en € contrato son
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Textorecomendadoparala
incorporaciondelas

clau sulas del contrato
mediante referencia

esen cial mentelasqueserefierenal comerciodeproductosperecederos.
En tales circunstancias, se aconsgja a las partes que no excluyan la
aplicacion de tales instrumentos internacionales s deciden utilizar €

modelo de contrato. Si las partes prefieren no someter su contrato ala
ConvencionoalosPrinci piosde UNIDROIT, esreco men dablequeno
utilicen e modelo de contrato. Como ya hemos mencionado, existen
muchos contratos paraproductosespeci ficos, quese hanredac tado para
mercadosmasespeciali zados, alosqueel usuario podriarecurrir envez
de utilizar € presente contrato.

Otra ventgja de utilizar los instrumentos internacionales citados es €
limitado impacto que tendria sobre ellos cualquier ordenamiento
juridico nacional. El modelo de contrato, por consiguiente, puede
utili zarse paratran sac cionesenlasqueparti cipen partescontratantesde
dospaisescuaesquiera. Aunqueno essusceptibledeser inter pretadode
maneras muy dispares por diferentes paises, se aconseja, no obstante,
tomar ciertas medidas preventivas, como yase haindi cado.

D - Incor po racion de las clau sulas del contrato mediante refe rencia

Las partes contratantes también pueden incorporar las cldusulas dd
model o de contrato simple mente haciendo refe renciaalasmismas. No
obstante, deberdn tener en cuenta que la fuerza gecutiva de las
disposiciones expuestas en e modelo de contrato, particularmente la
cldusuladearbi trgje, puede ser dudosacon arregloalaslegislacionesde
ciertospaisess talesdispo s cionesno estan expre samenteincluidasen
el contrato. Debido a esta consideracion, se propone la adicién, en €
docu mento del contrato firmado, de un texto smilar al que se expone a
continuacion:

"A menos que en & presente contrato se disponga lo contrario, todo
asunto se regird por las clausulas y condi ciones del Contrato parala
Compraventa Comercial Internacional de Productos Perecederos de
Centrode Comercio Inter nacional, incluidalaclausuladearbi traje.”

E - Tres tipos de dispo si ciones contrac tuales

Dadoquelaflexi bi lidad esevidentementeunacaracteristicaimpor tante,
€l model o de contrato puede adap tarse alagran variedad de situaciones
diferentes que pueden surgir en el @mbito de las ventas de productos
pere cederos. Enrespuestaaesanecesidad, e modelo de contrato ofrece
a las partes una serie de opciones basadas en précticas redles,
particularmente en lo que se refiere a los pagos y las entregas
internacionales.

En este sentido, € modelo de contrato comprende varios tipos de
disposi ciones, asaber:

— Disposiciones cuyos datos deben cumplimentar las partes (por
giemplo, identidad delas partesy descrip cion delas mercan cias);
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dentifiqueseclaramente
alas partes

¢Quién es el signa tario
autorizado?

Compruébenselas
direc ciones y los datos para
establecer contactos

Descripcion, datos
especificos, cantidades,
comprobaciony
embalaje/envase

—  Disposiciones cuyos datos pueden cumplimentar las partes a su
discrecion (por gemplo, calidad einspec cidn delasmercan cias);

—  Disposiciones subsidiarias; estas dispo s cionesse aplican cuando
las partes no estipulan ninguna aternativa (por jemplo, respecto a
precio, laentregay las condi ciones de pago).

1 - Obser va ciones sobre dispo si ciones espe ci ficas del contrato

Clausulal - Partes

Esimpor tanteque cadaparte contratanteestédebi damenteidenti fi cada
mediante la indicacién de su nombre y su direccion. Si una parte
contratante es una sociedad, debera especificarse en € contrato su
domicilio socid aunque la transaccion la efectle una sucursal u otro
estableci miento delamismasociedad, en cuyo casotambién seindi cara
ladirecciéndeeseotroestableci miento.

S la parte contratante es una persona fisica, dicha parte firmara €
contrato perso nal mente, amenos que esté repre sen tadapor un agente.

Si laparte contratante es unasociedad u otro tipo de entidad juri dica, es
impor tanteidenti ficar claramentealapersonaquefirmeennombredela
parte contratante, asi como indicar los datos delaauto ri zacion quela
habilite para firmar. Cada una de las partes debera verificar que el
representante de la otra parte estd debidamente autorizado para
repre sentar adichaparte.

También esimpor tante obtener lasdirec cionescorrectasy losdatospara

establecer contactos a efectos de posteriores comunicaciones entre las
partes.

Clausula2 - Mercan cias

La finalidad de la Clausula 2 es incluir todos los datos pertinentes en
relacion con las caracteristicas fisicas de las mercancias, asi como su
embalge/envase. Laclau sulacomprende, en efecto, unalistade control
delosdatos alos que las partes deben prestar aten cion.

S6lo agunos de los datos pueden ser fundamental esparalaexistencia
de un contrato, en particular la descripcion de las mercancias y la
cantidad total. Si 1a cantidad delas mercan cias hade deter mi narse mas
adelante 0 es variable, las partes deberan prever un mecanismo para
deter minar lacantidad.

L asoperacionesdecomprobacién, parti cular menteenloqueserefierea
calidad y peso, que son nece sarias a efectos de poner las mercan ciasa
dispo s ciondel comprador o confinesde entregadelasmercan cias, son
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Inspec cion de las
mercancias

Elecciéndel Incoterm
apropiado

Relaciondel Incoterm
con la fechay el lugar
de la entrega

Utili cese el término "en
fabrica™ inica mente como
un Inco term de recurso

operaciones normaes gque suele pagar € vendedor. Tales operaciones
deben distin guirse delainspec cién delasmercan cias, cuyo costo suele
ser por cuentadel comprador (véase aconti nuacion).

En la Clausula 2 se indica a las partes que consideren S necesitan
tramitar la inspeccion de la calidad y cantidad de las mercancias y
deter minen quiénllevardacabo dichainspec cién. Lafechay € lugar de
tal inspec cion, que sueledeno mi narse""inspec cion previaalacargd', se
fijara de conformidad con lo dispuesto para la entrega 'y € Incoterm
elegido. Asmismo, las partesdeberan especi ficar como sesatisfaranlos
gastos de inspec cién. En muchos casos, e comprador tendré que pagar
los costos de una ingpeccion efectuada a peticion suya'y en su propio
interés. S no se acuerda nada especifico respecto a los costos de la
inspeccion, éstos seran sufragados de conformidad con € Incoterm
elegido.

Clau sula 3 - Entrega

Se propone que, en vez de especificar detalladamentelosmétodosde
entrega y las respec tivas obli ga ciones de las partes, éstas selimiten a
escoger un Incoterm de la CCl. Se aconsgja a las partes que se
fami liaricen conlosIncotermsy conlasnormasprinci paesquehabran
deseguir cuandolosapli quen. El texto completo delosInco termspuede
obtenerseatravésdelaCamarade Comercio Inter nacional. A partir del
1° de enero dd afio 2000, la versén de 1990 se sudtituira por los
Inco terms 2000. El presente modelo de contrato serefiere alaversion
maésrecientedelosInco terms que se encuentre en vigor enlafechadela
celebraciondel contrato.

Unavezelegidoe Incoterm, esimpor tanteespeci ficar lafechay el lugar
acordados o € plazo de entrega teniendo en cuenta las caracteristicas
parti cularesdel Incoterm. S € lugar y/olafechadelaentregano sehan
fijado, esimpor tante especi ficar como se habran de deter minar.

S las partes no desean elegir un Incoterm, se les recomienda, no
obstante, que consulten lalistade Inco terms perti nente, que consti tuye
una lista de control Gtil de materias respecto de las cuaes deberan
establecer dispos cionesespeci ficasen suscontratos.

Si las partesno esti pulan nada concreto respecto alaentrega, se supone
gue han optado por la entrega "en fébrica' en e establecimiento
comer cial del vendedor atravésdel cual seejecutarae contrato. Estaes
una clausula de "recurso”, es decir, una clausula que se aplica
Unicamente si las partes no estipulan ninguna otra cosa. Esta clausula
estd muy relacionada con € criterio adop tado enlaConven ciéndelas
Naciones Unidas sobrelos Contratos de Compraventalnter nacional de
Mercaderias(Arti culo 31). Enlapréactica, no obstante, laspartessuelen
optar por otro Inco term paralacompraventade productos pere ce deros,
por ggemplo, un término F o C.
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Moneda de cuenta
y moneda de pago

Monedas dife rentes
respecto al precio y al pago:
¢Quién se hace cargo

del riesgo que entrafia

la tasa de cambio?

Clausula4 - Precio

Egta digposicion permite a las partes anotar toda la informacion
necesariarespectoa precio acor dado. L aspartesdeberén especi ficar e
precio y la moneda con la maxima precision posible. Se adjunta a la
presenteguiaunalistadesimbolosmonetariosinter nacionales(véasee
anexollll).

El contrato estipula que €l pago se efectle en la moneda de cuenta. A
esterespecto esnecesariodar unaexpli cacion. Al especi ficar lamoneda,
|as partes deben tener en cuenta que puede haber unadiferenciaentrela
moneda en la que se expresa el precio (moneda de cuenta) y la moneda
de pago. Normal mente el pago se efectlia en la moneda de cuenta, pero
no sempre se hace asi. Cuando la moneda del lugar de pago sea
diferentealamonedadecuenta, losPrinci piosdeUNIDROIT (Arti culo
6.1.9) brindan una opcion a comprador, ya sea pagar en lamoneda de
cuenta o en lamonedadel lugar de pago s dichamonedaeslibre mente
convertible. Dado que esta opcidn puede sorprender a las partes, €
modelo de contrato excluye la aplicacion de esta alternativa
especificando que € pago debera efectuarse Unicamente enlamoneda
expre sada en € precio, a menos que las partes acuerden lo contrario.

Si e pago hade efec tuarse en unamonedadistintade laexpre sadaen €
precio, las partes deberdn esti pu larlo asi en su contrato. En tal caso, se
acon sgjaalaspartesqueespeci fi quen quién deellossopor tarael riesgo
delasvariacionesen e tipo de cambio.

Si el precio no puedefijarse en e momento de lafirmadel contrato, las
partes deberdn especificar e méodo para determinar € precio o
modificarlo.

Por ultimo, debe tenerse en cuenta que € contrato contindia siendo
valido aunque € precio no se haya anotado en e mismo, ya que en €
contrato se esti pulaque € precio se fijarateniendo en cuenta el precio
del mercado, de confor midad con €l criterio adop tado enlaConvencion
(Articulo55).

Clausula’s - Pago

El modelo de contrato propone varias opciones de pago que suelen
emplearseenel comerciointer nacional. Laspartessontotal mentelibres
de acordar € pago en la forma que deseen, pero S no optan por un
mecanismo de pago especi fico, e contrato prevé un método de pago de
recurso mediantetransferenciabancaria(véaseaconti nuacion).

El método de pago, ya sea mediante teletransmision a banco del
vendedor, letrade cambio (giro), chequeu otro, deberdespeci fi carsede
acuerdo con las opciones de pago elegidas por las partes. Por gemplo,
cuando laspartesopten por € pago anti ci pado, deberén especi ficar s €
pago habrade efec tuarse mediante cheque, transferenciabancaria, etc.
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Clau sula de recurso: pago
mediantetransferencia
bancaria en un plazo

de 30 dias desde la fecha
de la factura

Comprué bense los plazos
para el pago de la cantidad
restante

Documentospresentados
contra pago: regla general
para la remesa
documentaria

Cuando proceda, deberan anotarse los datos de la cuenta bancaria del
vendedor, por gemplo, cuando € importe adeudado se transfiera
mediantetel etransmi siénal banco del vendedor.

Pagomedianteteletransmision

En la Clausula 5 se menciona en primer lugar € pago de recurso, es
decir, €l pago que se efecttia 30 dias después delafechade lafacturapor
via de teletransmision a banco del vendedor. Se supone que ese
consti tuyed acuerdo delaspartesafatadecual quier otraesti pulacién
al respecto. Deberan anotarse losdatos del banco del vendedor (nombre,
sucursal, direc cion) y, s procede, los datos de lacuentadel vendedor. A
menosgueseacuerdelo contrario, loscostosdelateletransmi siénseran
por cuenta del remitente, es decir, el comprador. Las partes tienen
libertad paramodi ficar € plazo de pago. Por g emplo, pueden optar por
pagar alos 60 0 alos 90 dias de lafecha de lafactura

Otras opciones de pago

En e contrato se enumeran varias otras posibilidades de pago. Si las
partes desean optar por una de esas posibilidades, deberdn marcar la
casillacorrespondientey faci litar losdatosrequeridos:

— Pagoanticipado

L as partes pueden preferir el pago total o parcia antes delaentrega, por
giemplo, cuando se hace € pedido. En tal caso, deben especificar la
fechadepagoy cual quier condi cidnespecificaqueseaplique. Si e pago
gue ha de efectuarse por adelantado cubre solamente parte del precio
total, el modelo de contrato esti pulaque el pago de la cantidad restante
se efectlie 30 dias después de la fecha de la factura, a menos que las
partes dispongan alguna otra cosa.

Como dlter nativalas partes podran disponer que €l pago se hagacontra
docu mentos, ya sea mediante remesa docu men tariao mediante crédito
documentario.

— Remesadocumentaria

Cuando € pago seefectiamedianteremesadocu mentaria, el comprador
paga Unicamente tras haber tenido la oportunidad de examinar los
documentos correspondientes a las obligaciones de entrega de
vendedor. El vendedor esta expuesto a que e comprador no pague o ho
acepte los documentos, pero mantiene e control de los mismos hasta
estar seguro de que e pago se ha efectuado. Hay dos posibilidades
respecto alasremesasdocu mentariaso bien el comprador pagaafinde
recibir los documentos (documentos contra pago), o € comprador
acepta laletra de cambio afin de recibir los documentos(documentos
contra aceptacion). A menos que se acuerde lo contrario, € contrato
esti pulaque los docu mentos se presen taran contra el pago. Las Reglas
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Cartas de crédito: método
Seguro pero caro y que
requiere una cuida dosa

gestion

El vendedor debe
consi derar la exigencia
deconfirmacion

Una garantia exigible
aprimer reque ri miento no
es un instru mento de pago

UniformesdelaCCl relativasalas Cobranzasnormalizan las practicas
bancarias respecto alos méodos de cobranzay se aplican alos cobros
en virtud del presente contrato.

— Créditodocumentario

El pago efectuado mediante crédito documentario irrevocable es la
opcion de pago més segura para € vendedor, ya que ofrece un
compromiso independiente e irrevocable de un banco a su favor. No
obstante, requiere una cuidadosa gestion documentaria. Los
procedi mientosperti nentesparal oscréditosdocu mentariosseexponen
en las Costumbres y Préacticas Uniformes de la CCl para Créditos
Docu mentarios, que pueden consul tarse enlamayoriadelosbancos.

Para utilizar debidamente un crédito documentario, es importante
especificar en e contrato la fecha antes de la cua € banco del
comprador (através de un banco noti fi cador) habrade enviar el crédito
al vendedor o beneficiario, y lafecha en la que vencerd e crédito, es
decir, e final del plazo duranteel cual el vendedor o benefi ciario podran
presentar |os docu mentos para obtener e pago. El modelo de contrato
especificalos distintos plazos que se aplicaran a menos que las partes
acuerden lo contrario.

El modelo de contrato no prevélaconfir macion del crédito por parte de
un banco en e paisdel comprador. No obstante, tal vez sea prudente que
el vendedor exijalaconfir maciéns no sedisponedeinfor macionfiable
respecto a banco emisor del crédito. Esta previsto que e vendedor
sufraguelos costos delaconfir macion, pero las partes pueden convenir
en cua quier otro método para compartir esos gastos.

EnlaClau sulapropuesta se permiten también expedi cionesparciaesy
transbordos. Las partes deberdn manifestar claramente que tales
posi hi li dades quedan excluidassi asi |0 desean.

Laclausulaprevéd pagoinmediato (pago alavista). No obstante, si las
partes prefieren aplicar cualquier método concreto de aceptacion,
deberanesti pularloespecifi camenteseglinproceda.

— Garantiasexigiblesaprimer reque ri mientoy créditos contin gentes

También se brinda la oportunidad a las partes de respaldar un pago

aplazado mediante una garantia bancaria exigible a primer

requeri miento o medianteun crédito contin gente, queel vendedor puede
exigir s el comprador no paga. Debe tenerse en cuentaque unagarantia
exigible a primer requerimiento o un crédito contingente constituyen

antetodo uninstru mento de segu ridad y no un mecanismo de pago. Por

consi guiente, independientementedelaesti pulaciondeunagarantia, las
partes deben especi ficar comoy cuando se efec tuardel pago.
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Comprué bese que el
vendedor tiene capa cidad
para presentar los
documentos exigidos

El vendedor puede reclamar
interés y rescindir
el contrato

La tasay el importe de
laindemnizacion por dafios
y perjui cios se pueden
modificar

Clausula 6 - Docu mentos

Es especia mente importante especificar los distintos documentos del
contrato, especia mentes € pago estacondi cionadoalapresentacion
de ciertosdocu mentos por parte del vendedor. EstaCl&u sulacomprende
unalistade control basadaen losdocu mentosquesuelen utili zarseenla
préctica. Seproponequecuando serequierancerti fi cadosfitosani tarios,
éstos se mencionen bajo el epigrafe " Otros docu mentos'.

Esimpor tantecomprobar queel vendedor puedereal mentepresentar los
documentos que se exijan, y verificar e conte nido delalistafrente al
Inco term que se hayaelegido.

No se debe ignorar la norma relativa a la estricta conformidad de los
documentos que se hayan de presentar a banco. Por consiguiente, es
esencia queenlalistaseidenti fi quen lo més claramente posible cada
uno de los docu mentos que deban presen tarse para obtener € pago.

Clausula7 - Pago atra sado

De acuerdo con la préctica general en e comercio internacional, se
proponequelaparte contratantetengaderecho aunaindemni zacion, en
formadeintereses, en e caso de demoraen €l pago. Sereco miendaalas
partesqueveri fi quen si podrian tener algunadifi cultad legal en obtener
el interés calcu lado sobre la base de un tipo medio de interés bancario
parapréstamosacorto plazo que se halle en vigor respecto aladivisade
pago dequesetrate, y también queaveri glien, como punto dereferencia,
cuales son lostipos de interés bancario que se aplican para préstamos.

El derecho del vendedor a cobrar inte reses por demora en € pago no
dafecta a su derecho a rescindir & contrato, de conformidad con la
Convencion de las Naciones Unidas sobre los Contratos de
Compraventalnter nacional deMercaderias(Arti culos61a65) encaso
defatadepago. Ladispo s cion especi ficatambién e plazo apartir del
cual & vendedor puede rescindir €l contrato en € caso de demoraen €

pago.

Clau sula 8 - Entrega tardia

Latasadiariay € importe méaximo deindem ni zacién liquidapor dafios
y perjuicios que se proponen son relativamente altos debido a la
importancia especia que los compradores de productos perecederos
suelen atri buir alaentregadelasmercan ciasen e plazo convenido. Las
partes pueden necesitar modi ficar tantolatasacomo lacantidad maxima
mencio nadas debido alamateriaespeci ficade su contrato.

La importancia que se atribuye a la entrega a su debido tiempo es la
razon por laque sepropone un plazo relati vamente corto apartir del cual
el comprador tiene derecho a rescindir € contrato invocando falta de
entrega. L as partes siempre pueden modi ficar dicho plazo.
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Comprué bese que el plazo
de 30 dias propuesto
essuficiente

El nombra miento de un
perito puede evitar un pleito
ante los tribu nales o un
juicioarbitral

Clau sula 9 - Fuerza mayor

La clausula de fuerza mayor se basa en € formulario normal de la
Clau suladefuerzamayor (Exoneracion) delaCamaralnter nacional de
Comercio (véaselapubli cacion nimero 421 delaCCl), queasuvez se
inspirdene Arti culo 79 delaConven cién delasNaciones Unidas sobre
losContratosde Compravental nter nacional deMercaderias.

Aungue eviden te mente no puede cul parse aunaparte por incum plir sus
obli gacionesaconsecuenciadeunaconteci mientodefuerzamayor, las
prerrogativas comerciales del comercio de productos perecederos
confieren, no obstante, derecho ala otra parte arescindir € contrato en
un caso de fuerza mayor tras € vencimiento de una prérroga
relati vamente cortade plazo fijado parael cumpli miento del contrato.
Laspartesneces tardnrevisar e plazo propuesto de 30 diasalavistade
las circunstancias concretas de sus respectivas esferas de actividad
comercial.

Clausula10- Incumplimientoesencial

El derecho a rescindir € contrato esta ligado a concepto de
incum pli miento esencial del contrato (cono cido comoincum pli miento
esen cia enlaConven cion de las Naciones Unidas sobre los Contratos
deCompraventalnter naciona deMercaderias). El contratonotienepor
objeto exponer una lista exhaustiva de casos que constituyen
incum pli miento esen cial, Sino que se limita a poner derelieve ciertos
gjem plosparti cular menteimpor tantescon laideadeayudar alaspartes
a apreciar las consecuencias potenciaes de ciertas situaciones y asi
mantener mejoresrelaciones.

En & caso de incumplimiento esencial, la parte que sea victima del

incumpli miento podrarescindir el contratoy obtener indemni zacion por
dafosy perjui cios, y/o vender o comprar lasmercan cias, segun proceda,

conobjeto demitigar laspérdidasresul tantesdedichoincum pli miento.

Lasegundaalter nativasueleapli carseal oscontratosdecompraventade
productosperecederos.

Clausula1l- Procedimientopericial

Las controversias respecto a la calidad de las mercancias surgen con

bastante frecuencia en € comercio de productos perecederos. Esta
Clausula propone un proce di miento peri cial que permi tirdalaspartes
hacer frenterapiday eficaz mente acual quier difi cultad de estetipo. El

objetivo es obtener un informe pericial de un tercero independiente
sobre la base del cua las partes puedan adoptar cualquier medida a
efectosdesurelacion contractual. En este sentido, € procedi miento de
soluciondecontrover sias(véaselaClau sulal5) seapli cardlinicamente
s persiste €l desacuerdo entre las partes respecto a la calidad de las
mercan ciasoalasconsecuen ciasdelasconclusionesdel peritorespecto
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Elec cion de un perito
independiente

Las reglas apli ca bles tienen
un orden de prio ridad, que
comienza con el contrato

alarelacion contrac tual delas partes. Es de esperar que € mecanismo
gue se propone permitaalas partes encon trar unasolu cidn sintener que
aplicar e procedi mientodesoluciéndecontrover sias.

Es importante que € perito eegido sea totamente independiente de las
partes. S las partes no pueden encontrar una ingtitucion 0 una persona
adecuada en d momento de la firma del contrato, @ comprador podra
elegirlasen € momento delaentrega, amenos que |las partes acuerden otra
cosaen esemomento. Laspartesta vez deseen utilizar losservi ciosdeuna
empresa de inspeccion independiente. En @ Centro de Comercio
Inter nacional UNCTAD/OMC, Pdacio delasNaciones, 1211 Ginebra 10,
Suiza, se pueden obtener, gratisparalospaisesen desarrollo, gem plaresde
lapubli cacién"World Directory of Ingpection Companies' (GuiaMundia
de Empresas de Inspeccion) (CCl, 1999, 965 paginas), que contiene 55
empresas de inspec ¢idn Situadas en unos 182 paises.

Clau sula 12 - Reduc cion de los dafos

Es un principio bien establecido en € comercio internaciona que las
partes estén obli gadas areducir cual quier dafio o perdida que surjaen
virtud de su relacion contractua. Este principio es particularmente
importante en & ambito de los contratos que se refieran a productos
perecederos. El objeto de esta Clau sulaesespeci ficar lasmedidas que
deberén adoptar las partes, y ocuparse de la responsabilidad de los
costos que repre sentan dichas medidas.

Clausula13-Comunicacionentre las partes

EstaClau sulaindicalasnormasdecomu ni caciénentrelaspartesy trata
en particular del tema de la prueba de recepcion cuando se utilicen
medioselectrdnicosdecomuni cacion. LaClau sulatambiénespeci fica
guetodoslosdiascuentan al efectuar € calculo delosplazosapli cables.

Clausula14-Legislacionaplicable

El modelo de contrato especifica las normas por las que se rige €
acuerdodelaspartesy especi ficasuordendeprioridad al inter pretar las
clau sulasdel contrato. El orden de prioridad esel siguiente: primero, €
docu mento del contrato del CCl unavez que hayasido formali zado por
las partes; segundo, la Convencién de las Naciones Unidas sobre los
Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias; tercero, los
Principios de UNIDROIT sobre los Contratos Comerciales
Internacionales, cuarto y ultimo, la legidacidén que especifiquen las
parteso, deno haberseelegidotal legislacién, laley apli cableend lugar
del estableci mientocomer cial del vendedor.

Por consiguiente, el modelo de contrato comprende dos instrumentos
inter nacionalesqueestan bien adap tadosal osrequi sitosdeloscontratos
decompraventainter nacional deproductosperecederos.
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La Conven cion sobre
Compra ventas de Viena

Los Princi pios de UNIDROIT

Impor tancia de esti pular
una ley nacional

La opcion del tribunal
del Estado

El primer instru mento eslaConven cion delas Naciones Unidas sobrelos
Contratosde Compraventalnter naciona deMercaderiasde 1980, queha
sdorati fi cadapor mésde 55 paises. Dado que en d modelo de contrato se
hacereferenciaalaConven cion, lasdispo S cionesde éstase apli caran a
todos los contratos, incluso cuando una 0 més partes contratantes no
perte nezcan aun paisquelahayarati fi cado. Parafaci litar lainfor macién,

end anexo | serepro duced texto dela Conven cion.

El segundoinstru mento que se proponeincor porar comoreferenciaesel
gue congtituye los Principios de UNIDROIT sobre los Contratos
Comercidesinternacionaes. Este instru mento tiene por objeto indicar
las practicas internacionales normales aplicables a todas las
transacciones comerciales. Al hacer referencia a los Principios de
UNIDROIT € contrato se completa con una serie de disposiciones
expresamente concebidasparalastran sac cionesinter nacionales. Enel
anexo || serepro duceel texto delosPrin ci piosde UNIDROIT.

End casodequecud quieradelasdispo s cionescontenidasenagunode
estosinstru mentos presentealgunadifi cultad en parti cular, seanotaraend
contrato unareservaexpresaen este sentido. S seanotadichareserva, sera
necesario asegurarse de que la logica y d equilibrio internos de
instru mento de que setrate no se ven afec tados. No obstante, dado que €
model o de contrato se haredac tado sobre labase de ambosinstru mentosy
del vocabu lario que se utilizaen ellos, secons deraque seriadificil hacer
es0 de manera satisfactoria. En su lugar se aconsgja a las partes que
expongan por escrito todas las clausulas y condiciones que habran de
apli carseasutransaccidn, oquerecu rranaagunotroformularionormal.

Por ultimo, |as partes deben ser cons cientes de que ni la Conven cion de

las Naciones Unidas ni los Prin ci pios de UNIDROIT cubren todos los

casos legales poten cial esrespecto aunatran sac cion deter mi nada. Por

consiguiente, conviene estipular la ley nacional que se aplicara
adiciona mente. Seproponealaspartesqueespeci fi quenlaley nacional

quecons deren apro piadaparasu tran sac cion. En caso dequeno elijan

una ley, laley nacional que se aplicard, en virtud de las cléusulas del

model o decontrato, seralaley quesecons derecomunmenteapli cablea
loscontratos de compraventainter nacional, esdecir, laley apli cableen

el lugar del estableci miento del vendedor atravésdel cua seejecuted

contrato. Esta es una de |as razones por las que € domicilio de dicho

estableci mientodebeespeci fi carseene contrato.

Clausula15-Solucién de contro ver sias

Las partes tienen libertad para elegir € procedimiento de solucion de
controversias que consideren apropiado. Por consiguiente, pueden
elegir entrelajurisdic ciéndeuntribunal del Estado paraque éstedecida
sobrecual quier controversiaquesurja, y € arbi trgje.

S las partes eligen la jurisdiccion de un determinado tribunal del
Estado, paraqueello surtaefectos, laclau suladejurisdic cién debetener
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La opcion del arbi traje

Arbi traje de la CNUDMI

Arbitrajesrespecto
ala calidad

carécter exclusivo, es decir, debe excluir la posibilidad de que otros
tribu nales puedan entender en el asunto. Sin embargo, |as partes deben
ser conscientes de que una clausula de jurisdiccion exclusva
generalmente ofrece menos garantias de obtener un resultado
juri di camenteseguro qued arbi trgje, porquesi lostramitesseinicianen
un tribunal del Estado diferente del previsto, dicho tribuna podria
negarse aaceptar lasconse cuen ciasdelaelec cidn delas partesrespecto
asupropiajurisdiccion.

Estaesunadelasrazonespor lasqueel arbi trgje sehaconver tidoenuna
opcién normal para la solucién de controversias en € comercio
internaciona, especiamente teniendo en cuenta que los tribunales
estatales de todos los paises que han rati fi cado el Convenio de Nueva
York sobre d Reconocimiento y Ejecucion de Laudos Arbitrales
Extranjeros de 1958 (hay mas de 120 paises que lo han hecho) estén
obli gadosaaceptar ladeci siondelaspartesdeexcluir lajurisdiccionde
esostribu nalesal optar por € arbi traje.

Las partes ta vez prefieran prever un arbitrge especiamente
establecido, que ellos mismostendran que admi nistrar. En este sentido
se les recomienda que especifiquen que tienen previsto aplicar €
Reglamento de Arbitrgje de la CNUDMI (Comision de las Naciones
Unidas para € Derecho Mercantil Internaciona) y que la Camara de
Comercio Internacional sera la autoridad encargada de los
nombramientos a efectos de congtituir e tribunal arbitral, s fuera
necesario.

Laclausulacompromi soriadearbi trajequelaCNUDM I reco miendaes
lasiguiente:

"Todolitigio, controversiaoreclamacionresul tantedeestecontrato
orelativoaestecontrato, suincumpli miento, resolucion o nulidad,
seresol vera mediantearbi trajede confor midad con el Reglamento
dearbi traje dela CNUDMI, tal como se encuentra en vigor.
Sereco mienda agregar los siguientes datos:

a) Laautoridad nomi nadoraseralaCamaradeComercio
Inter nacional (CCl);

b) El nimero dearbi trossera uno;

c) Ellugar dearbitrajesera
(ciudad o pais);

d) Elidiomaqueseutili zaraene procedi mientoarbi tral sera
e inglés”

No obstante, si |as partesno cuentan con laasistenciade un abogado con
experiencia en la solucion de controversias internacionales, se
recomienda que en su lugar opten por € arbitrgie institucional, y que
elijan entre los numerosos centros para la solucion de controversias
inter nacio nalesque existen. En el sector delos productos pere ce deros,



22

Guia del Usuario— Centro de Comercio Internacional UNCTAD/OMC

Arbi traje de laCCl

existen numerosas ingti tu ciones que organizan |o que se conoce como
"arbitraje de la calidad", es decir, un arbitrgje y unos procedimientos
periciales expresamente establecidos para productos especificos (tales
como cacan, café, cerealesy piensos, arroz y azlcar). Las partesta vez
prefieranrecurrir atales proce di mientosen circunstan ciasapro piadas.
En cualquier caso, no existe una ingtitucion internaciona Unica de
arbi trgje delacalidad que abarque €l @mbito completo de los productos
basicos.

A menos que las partes prefieran expresamenterecu rrir aalgunaotra
institucién, se propone que apliquen e Reglamento de Arbitraje de la
Camarade Comercio Inter nacional.

Coné findemantener a minimo el costo delascontrover siasarbi trales
gueentrafien canti dadesrelati vamente pequefias, sereco miendaque el
tribunal se componga de un solo arbitro y que s ademés el importe que
se disputa es inferior a US$ 100.000, las diligencias se efectten
total mente sobre labase deinter cam bios escritos con exclu sion delas
vistas orales. Las vistas orales, incluidos los gastos de vige y otros
gastos de las personas que parti cipan en ellas, suelen ser las partidasmas
carasdel arbi trgje. Un asunto trami tado adistancia, basado Unicamente
en la documentacién, no tiene por qué impedir que se dicte un laudo
arbitral de buena calidad, especiamente teniendo en cuenta que €
Tribunal Inter naciona de Arbi traje delaCCl propor cio narael mismo
tipo de supervision respecto al laudo del arbitro que @ facilitadopara
cual quier otro asunto, aun costo relati vamente bgjo. S apesar deello
laspartesexigen unavistaoral, pueden asi acor darlo, pero unasolaparte
no podra insistir en que se lleve a cabo dicha vista (a menos que se
acuerdelo contrario enlaclau sulade arbi trgje).

Para las controversias de mayor cuantia, las partes siempre pueden
acordar actuar sobre la base de la documentacion Unicamente. Sin
embargo, s una de €llas prefiere que se celebre una vista oral, sera
posible hacerlo conforme al Reglamento dela CCl.

Si la cantidad que se disputa es cons derable, cual quieradelaspartes
podra solicitar a Tribunal Internacional de Arbitrgje de la CCl que
nombre aun tribunal compuesto por tresarbi tros. El tribunal deci dirada
sudiscrecions elloesapro piado.

Seacon sgaaquienesdeseen cons derar otraspos bi li dadesdearbi trgje
insti tu cional que consulten las paginas Web del JurisInter nacional del
CentrodeComerciolnter nacional (http://www.juri sint.org.).
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Convencion de las Naciones Unidas sobre los Contratos
de CompraventalnternacionaldeMercaderias

Preambulo

L os Estados Partes en la presente Conven cion,

TENIENDOEN CUENTA losampliosobjetivosdelasresolu cionesapro badasen €l sexto periodo
extraordinario de sesiones de la Asamblea Generd de las Naciones Unidas sobre d
estableci mientodeun nuevo ordenecond micointer nacional,

CONSI DERANDO qued desarrollodel comerciointer naciona sobrelabasedelaigualdady del
beneficio mutuo consti tuye un impor tante el emento parael fomento delasrelacionesamistosas
entre |os Estados,

ESTIMANDO QUE LA ADOPCION de normas uniformes aplicables a los contratos de
compraventainter nacional demercaderiasen las que setengan en cuentalos diferentes sistemas
sociaes, econémicos y juridicos contribuiria a la supresion de los obstacul os juridicos con que
tropiezael comerciointer naciona y promoveriael desarrollodel comerciointer nacional,

HAN CONVENIDO enlosiguiente:

Parte | - Ambito de aplicacionydisposicionesgenerales

Capitulo | - Ambito de aplica cion

Articulol

1) Lapresente Convencion se aplicara a los contratos de compraventademercaderiasentre
partes quetengan susestable ci mientosen Estadosdiferentes:

a) cuando esos Estados sean Estados Contratantes; o

b) cuandolasnormasde derechointer nacional privado preveanlaapli caciéndelaley de
un Estado Contratante.

2)  No setendraen cuenta e hecho de que las partes tengan sus estableci mientosen Estados
diferentes cuando ello no resulte del contrato, ni de los tratos entre élas, ni de informacion
reveladapor laspartesen cual quier momento antesdelacelebracion del contrato o en el momento
desucelebracion.

3)  Alosefectosdedeter minar laapli cacidndelapresente Conven cion, no setendran en cuenta
ni lanacio nalidad delas partesni € carécter civil o comer cia delasparteso del contrato.
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Articulo2

Lapresente Conven ciénno seapli cardalascompraventas:

a) de mercaderias compradas para uso personal, familiar o doméstico, salvo que €
vendedor, en cua quier momento antesdelacelebraciondel contrato o en el momento de su
celebracion, no hubieratenido ni debierahaber tenido cono ci miento dequelasmercaderias
se compraban para ese Uso;

b) ensubadts,

C) judicides,

d) devaloresmobi liarios, titulos o efectos de comercioy dinero;
€) debugues,embarcaciones, aerodesli zadoresy aeronaves,

f) deelectricidad.

Articulo3

1)  Secons deraran compraventasloscontratosde sumi nistro demercaderiasque hayan deser
manufacturadas o producidas, a menos que la parte que las encargue asuma la obligacion de
propor cionar unapartesustan cial delosmaterial esnecesari osparaesamanufacturao produccion.

2)  Lapresente Conven cién no se apli caraalos contratos en los que la parte prin cipal delas
obli gacionesdelaparte que propor cionelasmercaderiascons staen sumi nistrar mano deobrao
prestar otrosservi cios.

Articulo4

La presente Conven cidn regulaexclu s vamentelaformacién del contrato de compraventay los
derechos y obligaciones del vendedor y del comprador dimanantes de ese contrato. Salvo
dispo s cién expresaen contrario delapresente Conven cion, éstano concierne, en parti cular:

a) alavalidez dd contrato ni ala de ninguna de sus esti pu laciones, ni tampoco alade
cual quier uso;

b) alos efectos que e contrato pueda producir sobre la propiedad de las mercaderias
vendidas.

Articulo5

La presente Convencién no se aplicara a la responsabilidad del vendedor por la muerte o las
lesiones corpo ral es causadas aunapersonapor lasmercaderias.

Articulo6

Las partes podran excluir laapli cacién delapresente Conven cidn o, sin perjuicio delo dispueso
enel arti culo 12, establ ecer excep cionesacual quieradesusdispos cionesomodi ficar susefectos.

Capitulo 11 -Disposiciones gene rales

Articulo7

1) En la interpretacion de la presente Convencion se tendrdn en cuenta su caracter
internacional y la necesidad de promover la uniformidad en su aplicacion y de asegurar la
obser vanciadelabuenafeene comerciointer nacional.
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2)  Lascuestionesrelativasalasmateriasque serigen por lapresente Conven cidén queno estén
expresamenteresueltasenellasediri mirandeconfor midad conlosprinci piosgeneralesenl osque
sebasalapresente Convenciono, afdtadeta esprinci pios, deconfor midad conlaley apli c ableen
virtud de las normas de derecho inter nacional privado.

Articulo8

1) Alosefectosdelapresente Convencion, lasdeclaracionesy otrosactosde unapartedeberan
inter pretarse conformeasuinten cién cuando laotraparte hayacono cido o no hayapodidoignorar
cud eraesainten cion.

2) S d parafo precedente no fuere aplicable, las declaraciones y otros actos de una parte
deberan interpretarse conforme a sentido que les habria dado en igual situacién una persona
razo nable delamismacondi cién quelaotra parte.

3)  Paradeter minar lainten cion deunaparte o € sentido que habriadado unapersonarazo nable
deberan tenersedebi damente en cuentatodas|ascircunstan ciasperti nentesdel caso, en particular
lasnego ciaciones, cualesquieraprécticasquelasparteshubieran establecidoentreellas, los usos y
el compor tamiento ulterior delaspartes.

Articulo9

1) Las partes quedaran obligadas por cual quier uso en que hayan conve nidoy por cua quier
précticaquehayan establecidoentreellas.

2)  Sdvo pacto en contrario, se considerara que las partes han hecho téci tamenteapli cableal
contrato 0 asu formacion un uso del que tenian o debian haber tenido cono ci mientoy que, en el
comercio internacional, sea ampliamente cono cidoy regu lar mente obser vado por las partesen
contratos del mismo tipo en el trafico mercantil de que setrate.

Articulo 10

A los efectos de la presente Conven cion:

a) S unade las partes tiene més de un establecimiento, su establecimiento serd € que
guarde la relacién més estrecha con € contrato y su cumplimiento, habida cuenta de las
circunstancias conocidas 0 previstas por las partes en cuaquier momento antes de la
celebracion del contrato o enel momento de su celebracion;

b) s unadelaspartesnotieneestableci miento, setendraencuentasures denciahabi tual .

Articulo11

El contrato de compraventa no tendra que celebrarse ni probarse por escrito ni estara sujeto a
ningun otro requi sito de forma. Podra probarse por cua quier medio, incluso por testigos.

Articulo 12

No seapli cardningunadispo s cién del arti culo 11, del arti culo 29 ni delaPartell delapresente
Convencion quepermitaquelacelebracion, lamodi fi cacion olaextin cidn por mutuo acuerdo del
contrato decompraventaolaoferta, laaceptacidn o cual quier otramani festaciondeintenc ion se
hagan por un procedi miento que no seapor escrito, en el caso deque cua quieradelaspartestenga
su establecimiento en un Estado Contratante que haya hecho una declaracion con arreglo a
arti culo 96 delapresente Conven cion. Las partesno podran establecer excep cionesaestearticulo
ni modi ficar susefectos.
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Articulo 13

A los efectos de la presente Conven cion, laexpre sion "por escrito” comprende el telegramay
télex.

Parte Il - Forma cion del contrato

Articulo 14

1) La propuesta de celebrar un contrato dirigida a una o varias personas determinadas
congtituira oferta s es suficientemente precisa e indica la intencién del oferente de quedar
obli gado en caso deaceptacion. Unapropuestaessufi cientementeprecisas indicalasmercalerias
y, expresa o taci tamente, sefidlalacantidad y € precio o prevé un medio paradeter mi narlos.

2)  Todapropuestanodiri gidaaunao variaspersonasdeter mi nadasseracons deradacomouna
simpleinvi taciénahacer ofertas, amenosquelapersonaquehagalapropuestaindiqueclaramente
lo contrario.

Articulo 15

1)  Laofertasurtirdefecto cuando llegueal desti natario.

2)  Laoferta, aun cuando seairrevocable, podré ser retirada s su retiro llega a destinatario
antes 0 a mismo tiempo que la oferta.

Articulo 16

1) Laofertapodraser revo cadahastaque se perfec cione e contrato si larevo cacionllegaal
desti natario antesque éstehayaenviadolaaceptacion.

2)  Sinembargo, laofertano podrarevo carse:
a) dindica, a sefidar un plazofijo paralaaceptacion o deotro modo, queesirrevo cable;
0

b) s d degtinatario podia razonablemente consi derar quelaofertaerairrevo cabley ha
actuado basan dose en esa of erta.

Articulo17
Laoferta, aun cuando seairre vo cable, quedara extin guida cuando su rechazo llegue al oferente.
Articulo 18

1) Toda declaracion u otro acto dd destinatario que indique asentimiento a una oferta
consti tuirdaceptacion. El silencioolainac cién, por si solos, no consti tuiranaceptacion.

2) Laaceptaciondelaofertasurtiraefectoenel momentoenquelaindi caciondeasenti miento
llegue a oferente. La aceptacion no surtira efecto s la indicacion de asentimiento no llega al
oferente dentro del plazo que éste haya fijado o, S no se ha fijado plazo, dentro de un plazo
razo nable, habidacuentadelascircunstan ciasdelatransacciony, enparti cular, delarapidez delos
medios de comu ni cacion empleados por e oferente. Laacep tacion delas ofertasverba estendra
gue ser inme diataamenos que delascircunstan ciasresulte otracosa.
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3) No obstante, s, en virtud de la oferta, de précticas que las partes hayan establecidoentre
ellasodelosusos, € desti natario puedeindicar su asenti miento g ecu tando un acto relativo, por
giemplo, alaexpedi cion delasmercaderiaso al pago del precio, sincomuni cacién al ofererte, la
aceptacion surtiraefecto en e momento en que se g ecute ese acto, Siempre que esagjecu ciontenga
lugar dentro del plazo establecido en €l parrafo prece dente.

Articulo 19

1) Larespuesta a una oferta que pretenda ser una aceptacion y que contenga adiciones,
limitaciones u otras modificaciones se cons de raracomo rechazo delaofertay consti tuird una
contraoferta.

2)  No obstante, la respuesta a una oferta que pretenda ser una aceptacion y que contenga
elementos adicionales o diferentes que no alteren sustanciamente los de la oferta congtituira
aceptaciénamenosqued of erente, sindemorainjusti fi cada, objeteverbal menteladiscrepanciao
envieunacomu ni cacion ental sentido. Deno hacerlo asi, lostérminosdel contrato serédnlosde la
ofertaconlasmodi fi cacionescontenidasenlaaceptacion.

3)  Secons deraraqueloselementosadicionalesodiferentesrelativos, en parti cular, a precio,
al pago, alacalidad y lacantidad delas mercaderias, a lugar y lafechadelaentrega, al grado de
responsabilidad de una parte con respecto a la otra o a la solucion de las controversias ateran
sustan cial menteloselementosdelaoferta.

Articulo20

1)  El plazo de aceptacion fijado por e oferente en un tele gramao en unacartacomen zaraa
correr desdeel momento en quee telegramaseaentre gado parasu expedi cién o desdelafechade
lacarta o, s no se hubiere indi cado ninguna, desde la fecha que figure en el sobre. El plazo de
aceptacionfijado por € oferente por tel€fono, télex u otrosmedios de comu ni cacidn instan tanea
comen zardacorrer desde el momento en quelaofertallegueal desti natario.

2) Las dias feriados oficiales 0 no laborables no se excluiran del computo del plazo de
aceptacion. Sin embargo, S la comunicacion de aceptacion no pudiere ser entregada en la
direccidéndel oferenteel diadel venci miento del plazo, por ser esediaferiado oficial onolaborable
en € lugar del estable ci miento del oferente, € plazo se prorro garahastael primer dialabor able
siguiente.

Articulo21

1) Laaceptaciontardiasurtira, sinembargo, efectocomoaceptacions el oferente, sindemora,
informaverbal mentedeello al desti natario oleenviaunacomu ni caciénental sentido.

2)  Silacartauotracomu ni cacién por escrito quecontengaunaaceptaciontardiaindicaqueha
sido enviadaen circunstan ciastales que s su trans mi sion hubiera sido normal habriallegado d
oferente en €l plazo debido, laacep tacion tardia surtira efecto como acep tacién amenosque, sin
demora, € oferenteinforme verba menteal desti natario de que cons derasu ofertacadu cadao le
envieunacomuni caciénental sentido.

Articulo22

Laaceptacion podraser reti radas suretirollegaal oferente antes que laacep tacion hayaurtido
efecto 0 en ese momento.
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Articulo 23

El contrato seperfec cio naraen el momento desurtir efectolaaceptaciéndelaofertaconformealo
dispuesto en lapresente Conven cion.

Articulo24

A los efectos de esta Parte de la presente Convencion, la oferta, la declaracién de aceptacion o
cualquier otra manifestacion de intencion "llega' a destinatario cuando se le comunica
verbalmente 0 se entrega por cualquier otro medio ad detinatario personamente, o en su

establecimiento o direccion posta o, S no tiene establecimiento ni direccion postal, en s
resi denciahabi tual.

Parte I1I - Compraventa de merca de rias

Capitulo |- Disposicionesgenerales

Articulo 25

El incum pli miento del contrato por unade las partes serdesen cial cuando causealaotraparte un
perjuicio tal quelaprive sustan cial mente de o que tenia derecho aesperar en virtud del contrato,
salvo que la parte que haya incumplido no hubiera previsto tal resultado y que una persona
razo nable delamismacondi cion nolo hubieraprevisto enigual situacion.

Articulo 26
Ladeclaracionderesolu ciondel contrato surtirdefecto sdlo s secomu nicaalaotraparte.
Articulo27

Salvodisposi cidnexpresaen contrario deestaPartedelapresente Convencion, s unadelaspartes
hace cualquier notificacién,peticion u otra comunicacion conforme a dicha Parte y por medios
adecuadosalascircunstan cias, lasdemorasoloserrores que puedan produ cirseen latransmi s ion
deesacomu ni cacién o € hecho de que no llegue asu destino no privaran aesaparte del derechoa
invocartal comuni cacion.

Articulo 28

Si, conformealo dispuesto enlapresente Conven cidn, unapartetienederecho aexigir delaotrael
cumplimiento de una obligacién, € tribunal no estara obligado a ordenar € cumplimiento
especifico a menos que lo hiciere, en virtud de su propio derecho, respecto de contratos de
compraventasimi laresno regidos por lapresente Conven cion.

Articulo29

1)  El contrato podramodi fi carse o extin guirse por mero acuerdo entre las partes.

2)  Un contrato por escrito que contenga una estipulacion que exija que toda modificaciono
extin cion por mutuo acuerdo se haga por escrito no podramodi fi carse ni extin guirse por mutuo
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acuerdo de otra forma. No obstante, cual quierade |as partes quedara vincu lada por sus propios
actosy no podraaegar esaesti pu lacion en lamedidaen quelaotraparte se hayabasado en tales
actos.

Capitulo 11 - Obli ga ciones del vendedor

Articulo30

El vendedor debera entregar las mercaderias, transmitir su propiedad y entregar cualesquiera
docu mentosrelacio nadoscon ellasenlascondi cionesestablecidasen € contratoy enlapresente
Convencion.

Seccion | - Entrega de las merca de rias y de los docu mentos

Articulo31

S e vendedor no estuviere obligado a entregar las mercaderias en otro lugar determinado, su
obli gacidbndeentregaconsistira:

a) cuando € contrato de compraventa implique € transporte de las mercaderias, en
ponerlas en poder del primer porteador para que lastras lade a comprador;

b) cuando, en los casos no comprendidos en € apartado precedente, e contrato verse
sobremercaderiasciertas 0 sobre mercaderiasno identi fi cadas que hayan de extraerse de
una masa determinada o que deban ser manufacturadas o producidas y cuando, en
momento delacelebraciondel contrato, laspartes sepan quelasmercaderiasseencuentran
0 deben ser manufacturadas o producidas en un lugar determinado, en ponerlas a
disposi ciéndel comprador en eselugar;

c) enlosdeméscasos, en poner lasmercaderiasadispo s cidn del comprador en e lugar
donde el vendedor tengasu estable ci miento en el momento delacelebracion del contrato.

Articulo32

1) S vendedor, conformead contrato o alapresente Convencion, pusierelasmercaderiasen
poder de un porteador y éstas no estuvieren claramente identificadas a los efectos del contrato
mediante sefid es en ellas, mediante |os docu mentos de expe di cidn o de otro modo, € vendedor
deberdenviar ad comprador un aviso deexpedi cionen el queseespeci fi quenlasmercaderias.

2)  El vendedor, s estuviere obligado a disponer € transporte de las mercaderias, debera
concertar loscontratosnece sariosparaque éste seefectle hastael lugar sefialado por losmedios de
trans porte adecuadosalascircunstan ciasy enlascondi cionesusuaesparatal transporte.

3) El vendedor, s no estuviere obligado a contratar un seguro de transporte, debera
propor cionar a comprador, apeti ¢cion de éste, todalainfor macion dispo nible que seanece saria
para contratar ese seguro.

Articulo33

El vendedor deberdentregar lasmercaderias:

a) cuando, conarreglo a contrato, se hayafijado o puedadeter mi narse unafecha, en esa
fecha; o



KV Conven cién de las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compra venta Inter na cional de Merca derias

b) cuando, con arreglo al contrato, se haya fijado o pueda determinarse un plazo, en
cualquier momento dentro de ese plazo, a menos que de las circunstancias resulte que
corres ponde a comprador elegir lafecha; o

C) en cuaquier otro caso, dentro de un plazo razonable a partir de la celebracion del
contrato.

Articulo 34

El vendedor, s estuviereobli gadoaentregar documentosrelacionadosconlasmercaderias, debera
entre garlos en e momento, en el lugar y en laforma fijados por e contrato. En caso de entrega
anti ¢i pada de docu mentos, € vendedor podrd, hastael momento fijado paralaentrega, subsanar
cual quier faltade confor midad de los docu mentos, si €l ger cicio de ese derecho no ocasionaal
comprador inconve nientesni gastosexcesivos. No obstante, el comprador conser varael derechoa
exigir laindem ni zacién delosdafiosy perjui ciosconformealapresente Conven cion.

Seccion 11 - Confor midad de las merca de rias y preten siones de terceros

Articulo35

1)  El vendedor deberaentregar mercaderias cuyacantidad, calidad y tipo corres pondan alos
esti puladosen e contrato y que estén enva sadas 0 embaladas en laformafijadapor € contrato.

2)  Savoquelasparteshayan pactado otracosa, lasmercaderiasno serédn conformesal contrato
amenos.

a) Qquesean aptasparalosusosaqueordi nariamente sedestinen mercaderiasdel mismo
tipo;

b) que sean aptas para cuaquier uso especial que expresa o técitamente se haya hecho
saber a vendedor en  momento de la celebracion del contrato, salvo que de las
circunstancias resulte que el comprador no confid, 0 no era razo nable que confiara, enla
competenciay € juicio del vendedor;

C) queposean lascuali dades delamuestrao modelo que el vendedor haya presen tado a
comprador;

d) queesténenvasadaso embaladasenlaformahabi tual paratalesmercaderiaso, s no
existetal forma, de unaformaadecuada paraconser varlasy prote gerlas.

3)  Elvendedor no serarespon sable, envirtud delosapar tadosa) ad) del parrafo precedente, de
ningunafatade confor midad delasmercaderiasqueel comprador cono cierao no hubierapodido
ignorar en el momento delacelebracion del contrato.

Articulo 36

1)  Elvendedor serarespon sable, conformeal contratoy alapresente Conven cion, detodafata
de confor midad que existaen el momento de latrans mi sién del riesgo al comprador, aun cuando
esafalta solo sea mani fiesta después de ese momento.

2)  El vendedor también sera responsable de toda falta de confor midad ocurrida después del
momentoindi cado en el parrafo precedentey queseaimputableal incum pli miento decual quiera
desusobli gaciones, incluido e incumpli mientodecual quier garantiadeque, durantedeter minado
periodo, las mercaderias seguirdn siendo aptas para su uso ordinario o para un uso especia o
conser varanlascuali dadesy caracteristicasespeci fi cadas.
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Articulo 37

En caso de entrega anticipada, € vendedor podra, hasta la fecha fijada para la entrega de las
mercaderias, bien entregar la parte o cantidad que falte de las mercaderias o entregar otras
mercaderiasen susti tu cion delasentre gadas que no sean conformes, bien subsanar cua quier fata
deconfor midad delasmercaderiasentregadas, siemprequee g er ciciodeesederechonoocasione
al comprador inconvenientesni gastosexcesivos. No obstante, el comprador conser varael derecho
aexigir laindemni zacion delosdafiosy perjui ciosconformealapresente Conven cion.

Articulo 38

1) El comprador debera examinar o hacer examinar las mercaderias en € plazo més breve
posibleatendidaslascircunstancias.

2)  Sid contratoimplicael transportedelasmercaderias, el examen podréaplazarse hastaque
éstas hayan |legado a su destino.

3) S e comprador cambia en transito € destino de las mercaderiasolasreex pidesin haber
tenido unaopor tu nidad razo nabledeexami narlasy si enel momentodelacel ebraciondel contrato
el vendedor tenia o debiahaber tenido cono ci miento delapos bi lidad detal cambio de destino o
reexpedicion, el examen podra aplazarse hasta que las mercaderias hayan llegado a su nuevo
destino.

Articulo39

1)  El comprador perderael derecho ainvocar lafatade confor midad delasmercaderiass no
lo comu nicaa vendedor, especi fi cando su natu raleza, dentro de un plazo razo nable apartir del
momento en que lahaya o debiera haberla descu bierto.

2) Entodo caso, @ comprador perdera e derecho a invocar la falta de conformidad de las
mercaderias si no o comunica a vendedor en un plazo méximo de dos afios contados desde la
fechaen quelasmercaderias se pusieron efecti vamente en poder del comprador, amenosqueese
plazo seaincom patible con un periodo de garantiacontrac tual .

Articulo40

El vendedor no podrainvocar lasdispo s cionesdelosarti culos38y 39 lafaltadeconfor midad se
refiere a hechos que conocia o no podiaignorar y que no hayareve lado a comprador.

Articulo41

El vendedor deberaentregar lasmercaderiaslibresde cua es quieradere chos o preten sionesde un
tercero, amenosque el comprador convengaen acep tarlas sujetasatal esdere chos o preten siones.
No obstante, si tales dere chos o preten siones se basan en la propiedad industrial u otrostipos de
propiedad intelectual, laobli gacion del vendedor seregirapor € arti culo 42.

Articulo42

1)  Elvendedor deberdentregar lasmercaderiaslibresde cualesquieraderechoso preten siones
de un tercero basados en la propiedad industrial u otros tipos de propiedad intelectua que
cono cierao no hubierapodido ignorar en e momento delacelebracion del contrato, siempre que
los derechos 0 pretensiones se basen en la propiedad industrial u otros tipos de propiedad
intelectual:
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a) envirtuddelaley del Estadoenquehayanderevenderseo utili zarselasmercaderias, S
las partes hubieren previsto en e momento de la celebracion del contrato que las
mercaderiasserevenderianoutili zarian eneseEstado; o

b) en cuaquier otro caso, en virtud de la ley del Estado en que e comprador tenga su
establecimiento.

2) La obligacién del vendedor conforme a pérrafo precedente no se extendera a los
Casos en que:

a) end momento de la celebracion del contrato, el comprador conociera o no hubiera
podido ignorar laexistenciadel derecho o delapreten sion; o

b) € derecho olapreten sién resulten de haberse gjustado el vendedor aférmulas, disefios
y dibujostécnicosoaotrasespeci fi cacionesandlogas propor cio nadospor € comprador.

Articulo43

1)  Elcomprador perderael derechoainvocar lasdispos cionesdel arti culo41odel arti culo42
si no comu nicaal vendedor laexistenciadel derecho olapreten sion del tercero, especi fi cando su
natu raleza, dentro de un plazo razo nable apartir del momento en que hayatenido o debierahaber
tenido conoci mientodeella.

2)  Elvendedor notendraderechoainvocar lasdispo s cionesdel parrafo prece dentes conocia
el derecho olapreten sién del terceroy su natu raleza.

Articulo 44

No obstante lo dispuesto en e parrafo 1) del articulo 39 y en e péarrafo 1) del articulo 43, €
comprador podrarebajar €l precio conformeal arti culo50 o exigir laindem ni zacion delosdafiosy
perjuicios, excepto e lucro cesante, s puede aducir una excusa razo nable por haber omitido la
comuni caciénrequerida.

Seccion 111 - Dere chos y acciones en caso de incum pli miento del contrato por el vendedor

Articulo 45
1) S e vendedor no cumple cualquiera de las obligaciones que le incumben conforme al
contrato o0 ala presente Conven cion, e comprador podra

a) gercerlosderechosestablecidosenlosarti culos46a52;

b) exigirlaindemni zacion delosdafiosy perjui ciosconformealosarti culos74a77.

2)  El comprador no perdera e derecho a exigir la indemnizacion de los dafios y perjuicios
aungue ger cite cua quier otraaccién conforme asu derecho.

3)  Cuando & comprador gercite una accion por incumplimiento del contrato, el juez o el
arbitro no podran conceder a vendedor ningun plazo de gracia.

Articulo 46

1)  El comprador podraexigir a vendedor el cumpli miento de susobli gaciones, amenosque
hayaejer ci tado un derecho o acciénincom patible con esaexigencia

2)  Silasmercaderiasno fueren conformesal contrato, el comprador podraexigir laentregade
otras mercaderias en sustitucion de aquéllas solo s la fata de conformidad constituye un
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incumpli mientoesencial del contratoy lapeti cion desusti tuciondelasmercaderiasseformula a
hacer lacomu ni cacion aque serefiered arti culo 39 o dentro de un plazo razo nableapartir de ese
momento.

3) Silasmercaderiasno fueren conformesal contrato, e comprador podraexigir a vendedor
gue las repare para subsanar la falta de confor midad, amenos que esto no searazo nable habida
cuentadetodaslascircunstancias. Lapeti ciondequesereparenlasmercaderiasdeberaformularse
al hacer lacomu ni caciénaqueserefiered arti culo 39 o dentro de un plazo razo nable apartir de
ese momento.

Articulo47

1) El comprador podra fijar un plazo suplementario de duracién razonable para €
cumpli miento por el vendedor delasobli gacionesqueleincumban.

2)  El comprador,amenosque hayareci bidolacomuni caciéndel vendedor dequenocumplira
lo que leincumbe en € plazo fijado conforme a péarrafo prece dente, no podra, durante ese plazo,
gercitar accion alguna por incum pli miento del contrato. Sin embargo, € comprador no perdera
por ello e derecho a exigir la indemnizacion de los dafios y perjuicios por demora en €
cumplimiento.

Articulo48

1)  Sinperjuiciodelodispuestoene arti culo 49, e vendedor podré, incluso despuésdelafecha
deentrega, subsanar asu propiacostatodo incum pli miento de susobli gaciones, si puede hacerlo
sinunademoraexcesivay sin causar al comprador incon ve nientesexce sivoso incer ti dumbreen
cuanto al reem bolso por e vendedor de los gastos anti ci pados por € comprador. No obstante, el
comprador conser varadl derechoaexigir laindemni zacion delosdafiosy perjui ciosconformeala
presente Convencion.

2)  Sievendedor pidea comprador quelehagasaber si aceptael cumpli mientoy el comprador
no atiende la peticion en un plazo razo nable, & vendedor podra cumplir susobli gacionesen €
plazoindi cado ensu peti cién. El comprador no podra, antesdel venci miento deeseplazo, ger c itar
ninguin derecho o accién incom patible con el cumpli miento por el vendedor delas obli gaciones
gueleincumban.

3)  Cuandoé vendedor comu niquequecumplirdsusobli gacionesen un plazo deter mi nado, se
presu mirdque pide a comprador que le haga saber su deci sién conforme al parrafo prece dente.

4)  Lapeti cion o comu ni cacion hechapor el vendedor conformeal parrafo 2) oal parrafo 3) de
este arti culo no surtird efecto amenos que seareci bidapor el comprador.

Articulo49

1)  El comprador podradeclarar resuelto € contrato:

a) s e incumpli mientopor el vendedor decual quieradelasobli gacionesqueel incumban
conformeal contrato o alapresente Conven cion consti tuyeunincumpli mientoesencial del

contrato; o

b) encasodefatadeentrega s € vendedor no entregalas mercaderias dentro del plazo
suplementariofijado por € comprador conformeal parrafo 1) del arti culo 47 os declaraque
no efec tuaralaentregadentro del plazo asi fijado.

2)  Noobstante, enloscasosen que el vendedor hayaentre gado lasmercaderias, el comprador
perdera e derecho adeclarar resuelto €l contrato si no lo hace:
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a) en caso de entrega tardia, dentro de un plazo razonable después de que haya tenido

cono ci miento de que se haefec tuado laentrega;

b) encasodeincum pli miento distinto delaentregatardia, dentro de un plazo razo nable:
i) después de que haya tenido o debiera haber tenido conocimiento del
incumplimiento;

ii) después del vencimiento del plazo suplementario fijado por e comprador
conformeal parrafo 1) del arti culo 47, o despuésde que el vendedor hayadeclarado que
no cumplirdsusobli gacionesdentro deeseplazo suplementario; o

iii) después del vencimiento del plazo suplementario indicado por € vendedor
conforme a parrafo 2) del arti culo 48, o después de que & comprador haya declarado
gueno acep tarael cumpli miento.

Articulo50

Si lasmercaderias no fueren conformes a contrato, hayase pagado o no € precio, el comprador
podra rebgjar € precio proporciondmente a la diferencia existente entre € valor que las
mercaderiasefecti vamente entre gadastenian en e momento delaentregay el valor que habrian
tenido en ese momento merca de rias conformes al contrato. Sin embargo, € comprador no podra
rebajar el precios el vendedor subsanacual quier incum pli mientodesusobli gacionesconformeal
arti culo 37 o a arti culo 48 0 s e comprador se niegaaaceptar € cumpli miento por el vendedor
conformeaesosarti culos.

Articulo51

1) S € vendedor sdlo entrega una parte de las mercaderias 0 s sblo una parte de las
mercade rias entre gadas es conforme a contrato, se apli carén losarti culos 46 a50 respecto dela
parte que falte o que no sea conforme.

2)  El comprador podra declarar resuelto €l contrato en su totalidad solo s laentrega parcia o
no conformeal contrato consti tuyeunincum pli miento esen cial de éste.

Articulo52

1) S e vendedor entregalasmercaderiasantesdelafechafijada, € comprador podraaceptar o
rehusar surecep cion.

2) S e vendedor entregaunacantidad de mercade rias mayor quelaexpre sadaen € contrato,
el comprador podraaceptar o rehusar larecep cion delacantidad excedente. Si el comprador acepta
la recepcion de la totaidad o de parte de la cantidad excedente, deberd pagarla al precio del
contrato.

Capitulo I11 - Obli ga ciones del comprador

Articulo53

El comprador deberapagar el preciodelasmercaderiasy reci birlasenlascondi cionesestablecidas
en e contrato y en lapresente Conven cion.
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Seccion | - Pago del precio

Articulo54

Laobli gaciéndel comprador de pagar e precio comprendelade adoptar lasmedidasy cumplir los
requi sitosfijados por € contrato o por lasleyeso losreglamentos perti nentes paraque seaposible
el pago.

Articulo55

Cuando € contrato hayasido vai damente cele brado pero en él ni expresani taci tamente se haya
sefialado €l precio o esti pulado un medio paradeter mi narlo, seconsi derarg, salvoindi cacion en
contrario, quelasparteshan hechoreferenciaimpli ci tamenteal preciogenera mentecobradoen e
momento de la celebracion del contrato por tales mercaderias, vendidas en circunstancias
semejantes, en e tréfico mercantil de que setrate.

Articulo56

Cuando € precio se sefidle en funcion del peso de las merca derias, sera el peso neto, en caso de
duda, el que deter mine dicho precio.

Articulo57

1)  El comprador, si noestuviereobli gado apagar el precio en otro lugar deter mi nado, debera
pagarlo a vendedor:

a) end estableci mientodel vendedor; o

b) s e pago debe hacerse contraentregadelas mercade rias o de docu mentos, en el lugar
en que se efectle la entrega.

2)  Elvendedor deberasoportar todo aumento delosgastosrelativosal pago ocasio nado por un
cambio desu estableci miento acae cido despuésdelacelebraciondel contrato.

Articulo58

1) El comprador, s no estuviere obligado a pagar € precio en otro momento determinado,
deberapagarlo cuando el vendedor pongaasu dispo s cionlasmercaderiasoloscorrespon dientes
docu mentosrepre sentativosconformeal contratoy alapresente Conven cion. El vendedor podra
hacer del pago unacondi cion paralaentregadelas mercaderiasolosdocu mentos.

2) S d contrato implica € transporte de las mercaderias, € vendedor podra expedirlas
estableciendo que las mercaderias o los correspondientes documentos representativos no se
pondran en poder del comprador mas que contra el pago del precio.

3)  Elcomprador no estaraobli gado apagar e precio mientrasno hayatenido lapos bi lidad de
examinar las mercaderias, a menos que las moddidades de entrega o de pago pactadas por las
partesseanincom pati blesconesaposi bi lidad.

Articulo59

El comprador debera pagar € precio en lafechafijada o que pueda deter mi narseconarregloa
contratoy alapresente Conven cion, sin necesidad derequeri miento ni deningunaotraformalidad
por parte del vendedor.
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Seccion 11 - Recep cion

Articulo60

Laobli gacion del comprador de proceder alarecep cion consiste:
a) enredizartodoslosactosquerazo nable mentequepaesperar deél paraqueel vendedor
pueda efec tuar laentrega; y
b) enhacersecargodelasmercaderias.

Seccion 111 - Dere chos y acciones en caso de incum pli miento del contrato por el comprador

Articulo 61

1) S d comprador no cumple cualquiera de las obligaciones que le incumben conforme al
contrato o ala presente Conven cion, € vendedor podra:

a) ¢gercerlosderechosestablecidosenlosarti culos62 a65;
b) exigirlaindem ni zacion delosdafiosy perjui ciosconformealosarti culos74a77.

2)  El vendedor no perdera € derecho a exigir la indemnizaciéon de los dafios y perjuicios
aungue ger cite cua quier otraaccion conforme asu derecho.

3)  Cuandoe vendedor ger citeunaaccion por incum pli miento del contrato, € juez o el arbitro
no podran conceder al comprador ningun plazo de gracia.

Articulo 62

El vendedor podra exigir al comprador que pague € precio, que reciba las mercaderias o que
cumpla las demés obligaciones que le incumban, a menos que € vendedor haya gercitado un
derecho o accién incom patible con esaexigencia.

Articulo63

1)  Elvendedor podrafijar unplazo suplementario deduraciénrazo nableparael cumpli miento
por el comprador delasobli gaciones queleincumban.

2)  Elvendedor,amenosquehayareci bido comuni caciéndel comprador dequeno cumpliralo
que le incumbe en @ plazo fijado conforme al pérrafo precedente, no podré, durante ese plazo,
gjer citar accion agunapor incum pli miento del contrato. Sin embargo, €l vendedor no perderapor
elloe derecho que puedatener aexigir laindem ni zacidn delosdafiosy perjui ciospor demoraen €
cumplimiento.

Articulo 64

1)  El vendedor podradeclarar resuelto €l contrato:

a) s d incumplimiento por e comprador de cuaquiera de las obligaciones que le
incumban conformeal contrato o alapresente Conven cion consti tuye unincum pli miento
esen cial del contrato; o

b) s & comprador no cumplesuobli gaciéndepagar €l precio o no recibelasmercaderias

dentro del plazo suple mentariofijado por el vendedor conformed parrafo 1) del arti culo 63
0 s declaraque no lo hara dentro del plazo asi fijado.
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2)  Noobstante, enloscasosen que e comprador hayapagado € precio, € vendedor perderael
derecho a declarar resuelto € contrato s no o hace:

a) en caso de cumplimiento tardio por € comprador, antes de que € vendedor tenga
cono ¢ci miento deque sehaefec tuado € cumpli miento; o
b) encasodeincum pli miento distinto del cumpli miento tardio por € comprador, dentro
deun plazorazo nable:
i) despuésdequeel vendedor hayatenido o debiera haber tenido cono ci miento del
incumpli miento; 0
ii) despuésde venci miento del plazo suplementariofijado por € vendedor conforme
al péarrafo 1) del articulo 63, o después de que e comprador haya declarado que no
cumplirasusobli gacionesdentro deeseplazo suplementario.

Articulo65

1)  Siconformed contratocorrespondiereal comprador especi ficar laforma, lasdimensionesu
otrascaracteristicasdelasmercaderiasy e comprador no hicieretal especi fi cacion enla fecha
conve nidao en un plazo razo nabl e después de haber reci bido un requeri miento del vendedor, éste
podrd, sin perjuicio decuaesquieraotrosdere chosquele corres pondan, hacer laespeci fi cacion él
mismo de acuerdo con lasnece s dades del comprador que le sean cono cidas.

2)  El vendedor, s hiciere la especificacion é mismo, debera informar de sus detales d
comprador y fijar un plazo razo nable paraque éste pueda hacer unaespeci fi cacion diferente. S,
después derecibir esacomu ni cacién, el comprador no hiciere uso de estaposi bi lidad dentro del
plazo asi fijado, laespeci fi cacidn hechapor € vendedor tendrafuerzavincu lante.

Capitulo IV - Trans mi sion del riesgo

Articulo 66

Lapérdidao € deteriorodelasmercaderiassobrevenidosdespuésdelatransmi siondel riesgo d
comprador no liberarén aéstede su obli gacion de pagar e precio, amenosquesedebanaunactou
omision del vendedor.

Articulo67

1)  Cuandoé€ contrato decompraventaimpliqueel transportedelasmercaderiasy e vendedor
no estéobli gado aentregarlasen unlugar deter mi nado, €l riesgo setransmi tiraal comprador en €
momento en que las mercade rias se pongan en poder del primer porteador paraquelastrasladeal
comprador conforme a contrato de compra venta. Cuando € vendedor esté obli gado a poner las
mercaderias en poder de un porteador en un lugar determinado, e riesgo no se transmitird a
comprador hasta que las merca de rias se pongan en poder del porteador en ese lugar. El hecho de
gue & vendedor esté autori zado aretener losdocu mentosrepresentativosdelasmercaderias no
afectardalatransmi siéndel riesgo.

2) Sin embargo, € riesgo no se transmitira a comprador hasta que las mercaderias estén
claramente identificadas a los efectos del contrato mediante sefides en ellas, mediante los
docu mentosde expedi cion, mediante comu ni cacion enviadaa comprador o deotro modo.
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Articulo 68

El riesgo respecto de las mercaderias vendidas en transito se transmitira a comprador desde d
momento delacelebraciondel contrato. Noobstante, si asi resul taredelascircunstancias, € riesgo
seraasumido por e comprador desde el momento en quelasmercaderias se hayan puesto en poder
del porteador que hayaexpedidolosdocu mentosacredi tativosdel transporte. Sinembargo, sien €
momento delacelebraciondd contrato decompraventael vendedor tuvierao debierahacer tenido
conoci mientodequelasmercaderiashabian sufridopérdidaodeterioroy nolohubierarevelado al
comprador, € riesgo de la pérdida o dete rioro sera de cuentadel vendedor.

Articulo 69

1)  Enloscasosnocomprendidosenlosarti culos67y 68, e riesgo setransmi tiraa comprador
cuando éste sehagacargo delasmercaderiaso, s nolo haceasu debido tiempo, desde e momento
en que las mercaderias se pongan a su disposicion e incurra en incumplimiento del contrato al
rehusar surecep cion.

2)  No obstante, s e comprador estu viereobli gado ahacerse cargo delasmercaderiasenun
lugar distinto deun estableci miento del vendedor, €l riesgo setransmi tiracuando debaefec tuarse
laentregay el comprador tengacono ci miento dequelasmercaderiasestanasudisposi cidnenese
lugar.

3 S € contrato versa sobre mercaderias ain sin identificar, no se considerara que las
mercaderiassehan puestoadisposi ciéndel comprador hastaqueestén claramenteidenti fi cadasa
los efectos ddl contrato.

Articulo70

S e vendedor ha incurrido en incumplimiento esencial del contrato, las disposiciones de los
arti culos 67, 68 y 69 no afec tardn alos dere chosy acciones de que disponga el comprador como
consecuenciadel incumpli miento.

Capitulo V - Dispo si ciones comunes a las obli ga ciones del vendedor y del comprador

Seccion | - Incum pli miento previ sible y contratos con entregas suce sivas

Articulo71

1) Cud quieradelaspartespodradiferir e cumpli miento desusobli gacioness, despuésdela
celebracion del contrato, resultamani fiesto que laotra parte no cumplirduna parte sustan cial de
susaobli gacionesacausade:

a) ungrave menos cabo de su capacidad paracumplirlas o de su solvencia, o
b) sucompor tamiento al dispo nerseacumplir oa cumplir € contrato.

2)  El vendedor, s ya hubiere expedido las mercaderias antes de que resulten evidentes los
motivosaqueserefieree parrafo prece dente, podraoponerseaquelasmercaderiassepongan en
poder del comprador, aun cuando éste seatenedor de un docu mento quele permitaobtenerlas. Este
parafo concierne solo a los derechos respectivos del comprador y del vendedor sobre las
mercaderias.
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3) Lapartequedifierael cumpli miento delo queleincumbe, anteso despuésdelaexpedi cion
de las mercaderias, debera comunicarlo inmediatamente a la otra parte y deberd proceder a
cumpli miento s esaotrapartedasegu ri dadessufi cientesde que cumplirasusobli gaciones.

Articulo72

1) S antes de la fecha de cumplimiento fuere patente que una de las partes incurrira en
incum pli miento esen cia del contrato, laotraparte podradeclararlo resuelto.

2)  Sihubieretiempo para€llo, laparte quetuviere lainten cidén de declarar resuelto el contrato
deberdcomu ni carlo con antelacion razo nablealaotraparte paraque éstapuedadar segu ri dades
sufi cientesdequecumplirasusobli gaciones.

3) Losrequi sitosdel parrafo prece denteno seapli caran si laotraparte hubiere declarado que
no cumplirasusobli gaciones.

Articulo73

1)  Enloscontratosqueesti pulen entregassuce sivasde mercaderias, si € incum pli miento por
unadelaspartesdecua quieradesusobli gacionesrelativasacual quieradelasentregasconstituye
un incum pli miento esen cia del contrato en relacidn con esaentrega, laotra parte podré declarar
resuelto e contrato en lo que respecta a esa entrega.

2) S € incumplimiento por una de las partes de cualquiera de sus obligaciones relativas a
cualquiera de las entregas da a la otra parte fundados motivos para inferir que se producird un
incum pli mientoesencial del contrato enrelacionconfuturasentregas, esaotrapartepodradeclarar
resuelto e contrato parael futuro, sempre que lo hagadentro de un plazo razo nable.

3)  El comprador quedeclareresuelto el contrato respecto de cual quier entregapodra, al mismo
tiempo, declararl o resuelto respecto de entregasyaefec tuadaso defuturasentregass, por razon de
su interdependencia, tales entregas no pudieren destinarse a uso previsto por las partes en €
momento delacelebracion del contrato.

Seccion |1 - Indem niza cion de dafios y perjui cios

Articulo74

Laindem ni zaciondedafiosy perjui ciospor el incum pli miento del contrato en quehayaincurrido
unade las partes compren derael valor de lapérdidasufriday el de laganancia dejada de obtener
por lactraparte como consecuenciadel incum pli miento. Esaindem ni zacién no podraexceder de
la pérdida que la parte que haya incu rrido en incum pli miento hubiera previsto o debiera haber
previstoenel momento delacelebraciondel contrato, tomando en cons deracionloshechosdeque
tuvo 0 debié haber tenido conocimiento en ese momento, como consecuencia posible de
incum pli mientodel contrato.

Articulo75

Si seresuelve € contrato y i, de manerarazo nable y dentro de un plazo razo nable después de la
resolucion, e comprador procede a una compra de reemplazo o € vendedor a una venta de
reemplazo, la parte que exija la indemnizacion podra obtener |a diferencia entre € precio del
contratoy el precio esti pulado enlaoperaciondereem plazo, asi como cualesquieraotrosdafiosy
perjui ciosexigi blesconformeal arti culo 74.
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Articulo 76

1)  Siseresuelved contratoy existeun precio corrientedelasmercaderias, lapartequeexijala
indemnizacion podréa obtener, s no ha procedido a una compra de reemplazo o a una venta de
reem plazo conformeal arti culo 75, ladiferenciaentreel precio sefialado en el contratoy el precio
corrienteen el momento delaresolucion, asi como cualesquieraotrosdafiosy perjui ciosexigibles
conformeal arti culo 74. No obstante, si laparte que exijalaindem ni zacién haresuelto €l contrato
después de haberse hecho cargo delasmercaderias, seapli carael precio corriente en e momento
en que se haya hecho cargo de ellas en vez del precio corriente en e momento delareso lu cién.

2) A los efectos del parrafo precedente, €l precio corriente es el del lugar en que debiera
haberse efec tuado la entrega de las merca de rias 0, s no hubiere precio corriente en ese lugar, el
precio en otraplazaque puedarazo nable mentesusti tuir eselugar, habidacuentadelasdiferencias
decosto dd transporte delasmercaderias.

Articulo 77

La parte que invoque € incumplimiento del contrato deberd adoptar las medidas que sean
razonables, atendidas las circunstancias, para reducir la pérdida, incluido € lucro cesante,
resul tantedel incum pli miento. Si no adoptatalesmedidas, lactraparte podrapedir que sereduzca
laindem ni zacién delosdafiosy perjui ciosenlacuantiaen quedebiahabersereducidolapérdda

Seccion 111 - Inte reses

Articulo 78

Si una parte no paga €l precio o cualquier otra suma adeudada, la otra parte tendré derecho a
percibirlosinteresescorrespon dientes, sin perjuicio detodaacci on deindemni zaciéndelosdarios
y perjui ciosexigi blesconformea arti culo 74.

Seccion IV -Exoneracion

Articulo79

1)  Unapartenoserarespon sabledelafaltadecumpli miento decual quieradesusobli gaciones
s pruebaque esafaltade cumpli miento sedebeaunimpedi mento gjeno asu voluntady si no cabia
razonablementeesperar quetuvieseen cuentael impedi mentoenel momentodelacelebraciondel
contrato, quelo evitase 0 superase 0 que evitase 0 supe rase sus Conse cuen cias.

2) S lafdtade cumpli miento de unade las partes se debe alafalta de cumpli miento de un
tercero d que haya encargado la gecucion total o parcial del contrato, esa parte sdlo quedara
exoneradaderesponsabi lidad:

a) d estdexoneradaconformed pérrafo prece dente, y

b) s € tercero encar gado delagjecu cion también estariaexoneradoene casodequesele
apli caranlasdisposi cionesdeeseparrafo.

3)  Laexoneracionprevistaenestearti culosurtirdefecto mientrasdureel impedi mento.

4) La parte que no haya cumplido sus obligaciones deber4 comunicar a la otra parte €l
impedimento y sus efectos sobre su capacidad para cumplirlas. S la otra parte no recibiera la
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comu ni caciéndentro deun plazo razo nabledespuésdequelaparte queno hayacumplidotuvierao
debiera haber tenido conocimiento del impedimento, esta Ultima parte sera responsable de los
dafosy perjui cioscausados por esafaltaderecep cion.

5)  Nadadelo dispuesto en este arti culo impe dirdaunau otrade las partes gjercer cua quier
derecho distinto del derecho a exigir la indemnizacion de los dafios y perjuicios conforme a la
presente Convencion.

Articulo80

Unaparte no podrainvocar el incum pli miento delaotraen lamedidaen quetal incum pli miento
haya sido causado por accion u omision de aquélla

Seccion V - Efectos de la reso lu cién

Articulo81

1) Laresolucion del contrato liberard a las dos partes de sus obligaciones, sadvo a la
indemnizacion de dafios y perjuicios que pueda ser debida. La resolucion no afectard a las
esti pulacionesdel contrato relativasalasolu cién de contro ver siasni aningunaotraestipulacion
del contrato queregulelosderechosy obli gacionesdelas partesen caso deresolu cion.

2)  Lapartequehayacumplidototal o parcia menteel contrato podrareclamar alaotrapartela
restitucion de lo que haya sumi nis trado o pagado conforme & contrato. Si las dos partes estan
obli gadasaresti tuir, laresti tuciondeberareali zarsesimul tAneamente.

Articulo 82

1)  El comprador perderd @ derecho a declarar resuelto € contrato o a exigir a vendedor la
entregadeotrasmercaderiasensusti tu cion delasreci bidascuandoleseaimpo sibleresti tuir éstas
en un estado sustan cial menteidéntico aaquél en quelashubierareci bido.

2)  El parafoprecedenteno seapli cara

a) d la imposhilidad de regtituir las mercaderias o de restituirlas en un estado
sustancialmente idéntico a aquél en que & comprador las hubiera recibido no fuere
impu table aun acto u omisién de éste;

b) s las mercaderias 0 una parte de €ellas hubieren perecido o se hubieren deteriorado
como conse cuenciadel examen prescritoene arti culo 38; 0

c) s €& comprador, antes de que descubriera 0 debiera haber descubierto la fata de
confor midad, hubierevendido lasmercaderiaso unaparte deellasen el cursonormal desus
nego cios o las hubiere consu mido o transfor mado conforme aun uso normal.

Articulo 83

El comprador que haya perdido el derecho a declarar resuelto €l contrato o aexigir a vencedor la
entrega de otras mercaderiasen susti tu cion delasreci bidas, conformeal arti culo 82, conservara
todos los demés derechos y acciones que le correspondan conforme al contrato y a la presente
Convencion.
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Articulo 84

1)  Elvendedor, s estuviereobli gado aresti tuir el precio, deberaabonar también losintereses
corres pon dientes apartir de lafechaen que se hayaefec tuado e pago.

2)  El comprador debera abonar a vendedor € importe de todos los beneficios que haya
obte nido delasmercaderias o de unapartede€llas.

a) cuando debaresti tuir lasmercaderiaso unapartedeédlas; 0

b) cuandoleseaimposibleresti tuir latotalidad o unapartedelasmercaderiasoresti tuirla
totalidad ounapartedelasmercaderiasenunestado sustan cial menteidénticoaaquél enque
lashubierareci bido, pero hayadeclarado resuelto € contrato o hayaexigido a vendedor la
entregadeotrasmercaderiasen susti tuciondelasreci bidas.

Seccion VI - Conser vacion de las merca de rias

Articulo 85

Si e comprador se demora en la recep cion delas mercade rias o, cuando €l pago del precioy la
entregadelasmercaderias deban hacerse s mul taneamente, no pagael precio, el vendedor, si esta
en posesion de las mercaderias o tiene de otro modo poder de disposicion sobre ellas, debera
adoptar las medidas que sean razonables, atendidaslascircunstan cias, parasu conser vacion. El
vendedor tendra derecho a retener las mercaderias hasta que haya obtenido del comprador €l
reem bolso delosgastosrazo nablesquehayareali zado.

Articulo 86

1)  El comprador, s ha recibido las mercaderias y tiene la intencion de ejercer cualquier
derecho arechazarlasquele corres pondaconformeal contrato o alapresente Conven cion, deberd
adoptar las medidas que sean razo nables, aten didaslascircunstan cias, parasu conser vacion. El
comprador tendré& derecho a retener las mercaderias hasta que haya obtenido del vendedor el
reem bolso delosgastosrazo nablesquehayareali zado.

2)  Silasmercaderiasexpedidasa comprador hansido puestasadisposi ciondeésteenel lugar
de destino y e comprador gjerce e derecho a rechazarlas, debera tomar posesion de ellas por
cuentadel vendedor, siempre que ello pueda hacerse sin pago del precio y sin incon ve nientes ni
gastosexcesivos. Estadispo s cionno seapli caracuando el vendedor o unapersonafacul tadapara
hacerse cargo de las mercaderias por cuenta de aquél esté presente en e lugar de destino. Si €
comprador tomaposesiondelasmercaderiasconformeaesteparrafo, susderechosy obli gaciones
seregiran por € parrafo prece dente.

Articulo 87

La parte que esté obligada a adoptar medidas para la conservacion de las mercaderias podra
depo s tarlas en los ama cenes de un tercero a expensas de la otra parte, siempre que los gastos
resul tantesno sean excesivos.

Articulo 88

1) Laparte que esté obligada a conservar las mercaderias conforme a los arti culos 85 u 86
podravenderlas por cual quier medio apro piado si laotraparte sehademo rado exces vamenteen
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tomar posesion de ellas, en aceptar su devolucién o en pagar e precio o los gastos de su
conservacion, siempre que comu nigque con ante la cion razo nable aesaotra parte su inten cion e
vender.

2) S las mercaderiasestan expuestasadeterioro rpido, 0 S SU conser vacion entrafia gastos
excesivos, lapartequeestéobli gadaaconser varlasconformeal osarti cul 0os85 u 86 deberdadoptar
medidasrazo nablesparavenderlas. Enlamedidadelo posible deberdcomu nicar alaotraparte su
inten cion devender.

3) Laparte que venda las mercaderias tendra derecho a retener del producto de la venta una
sumaigual alosgastosrazo nablesdesu conser vaciony venta. Esapartedeberdabonar € saldoala

otra parte.

Parte IV - Dispo si ciones finales

Articulo89

El Secretario Genera de las Naciones Unidas queda designado depositario de la presente
Convencion.

Articulo90

L apresente Conven ciénno prevalecerasobreningun acuerdointer naciona yacelebradooquese
celebre que contenga disposiciones relativas a las materias que se rigen por la presente
Convencion, siemprequel aspartestengan susestableci mientosen Estadospartesen eseacuerdo.

Articulo91

1) Lapresente Conven cion estardabiertaalafirmaen lasesion declau suradelaConferencia
de las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias y
permanecera abierta a la firma de todos los Estados en la Sede de las Naciones Unidas, Nueva
Y ork, hasta el 30 de septiembre de 1981.

2)  LapresenteConvencionestarasujetaarati fi cacidn, aceptaciénoaprobacidnporlosEstados
signatarios.

3) La presente Convencién estard abierta a la adhesion de todos los Estados que no sean
Estados signatarios desde lafecha en que quede abiertaalafirma.

4)  Losinstrumentosderati fi cacion, aceptacion, aprobaci dny adhesionsedeposi taranenpoder
del Secretario General delas Naciones Unidas.

Articulo92

1) Todo Estado Contratante podra declarar en e momento de la firma, la ratificacion, la
aceptacion, la aprobacion o la adhesion que no quedara obligado por la Parte |1 de la presente
Conven cion o que no quedard obli gado por laParte |11 delapresente Conven cion.

2)  TodoEstado Contratantequehagaunadeclaracion conformed parrafo precedenterespecto
delaPartell odelaPartelll delapresente Conven cion no seracons derado Estado Contratantea
losefectosdel parrafo 1) de arti culo 1 delapresente Conven cion respecto delas materias que se
rijan por laPartealaque se apliqueladeclaracion.
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Articulo93

1) Todo Estado Contratante integrado por dos o méas unidades territoriales en las que, con
arregloasu consti tu cidn, sean apli cablesdistintossistemasjuri dicosen relacion conlas materias
objeto de la presente Convencion podra declarar en e momento de la firma, la ratificacion, la
aceptacion, la aprobacion o la adhesion que la presente Convencién se aplicard a todas sus
unidadesterri to riales 0 sblo aunao varias de ellasy podra modi ficar en cua quier momento su
declaraciénmedianteotradeclaracion.

2)  Esasdeclaracionesserannoti fi cadasal deposi tarioy enellasseharaconstar expresamente a
quéunidadesterri torialesseaplicalaConvencion.

3 Si, envirtud de unadeclaracion hechaconformeaeste arti culo, lapresente Conven cion se
aplicaaunao variasdelasunidadesterri to rialesde un Estado Contratante, pero no atodasellas, y
s e establecimiento de una de las partes esta situado en ese Estado, se considerara que, a los
efectosdelapresente Conven cidn, eseestableci miento no estaen un Estado Contratante, amenos
gue se encuentre en unaunidad terri to rial alaque se apliquelaConven cién.

4) S d Estado Contratante no hace ninguna declaracién conforme a parrafo 1) de este
arti culo, laConven cion seapli cardatodas|as unidadesterri to rialesde ese Estado.

Articulo 94

1) Dos o més Estados Contratantes que, en las materias que se rigen por la presente
Convencion, tengannormasjuri dicasidénticaso simi larespodran declarar, en cual quier momento,
que la Convencion no se apli cardalos contratos de compraventa ni asu formacién cuando las
partes tengan sus establecimientos en esos Estados. Tales declaraciones podran hacerse
conjuntamenteomediantedecl aracionesunilateral esreci procas.

2)  Todo Estado Contratante que, enlas materias que serigen por lapresente Conven cion, tenga
normas juridicas idénticas o similares a las que uno o varios Estados no contratantes podra
declarar, en cual quier momento, quelaConven cién no seapli cardaloscontratosde compraventa
ni asu formacion cuando | as partestengan sus estable ci mientos en esos Estados.

3 S un Estado respecto del cua se haya hecho una declaracion conforme al péarrafo
precedentellegaaser ulterior mente Estado Contratante, ladeclaracion surtiralos efectosde una
declaracion hecha con arreglo a parrafo 1) desde la fecha en que la Convencion entre en vigor
respecto del nuevo Estado Contratante, sempre que € nuevo Estado Contratante suscriba esa
declaracionohagaunadeclaraciénunilateral decaracter reci proco.

Articulo 95

Todo Estado podra declarar en e momento del deposito de su instrumento de ratificacion,
acep tacion, apro bacion o adhe sion que no quedaraobli gado por € apar tado b) del parrafo 1) del
arti culo 1 delapresente Convencion.

Articulo96

El Estado Contratante cuyalegislacion exijaque los contratos de compraventa se cele bren o se
prueben por escrito podrahacer en cua quier momento unadeclaracion conformed arti culo12en
el sentido dequecual quier disposi ciondel arti culo 11, del arti culo29 odelaPartell delapresente
Conven cidn quepermitaquelacelebracion, lamodi fi cacion olaextin cidn por mutuo acuerdodel
contrato decompraventa, olaoferta, laaceptacionocua quier otramani festaciondeintencion, se
hagan por un procedi miento queno seapor escrito no seapli caraen el casodequecual quieradelas
partestengasu estable ci miento en ese Estado.
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Articulo 97

1) Las declaraciones hechas conforme ala presente Conven cion en e momento delafirma
estaran sujetasaconfir macion cuando seprocedaalarati fi cacion, laaceptacion olaaprobacion.

2) Lasdeclaracionesy las confir maciones de declaraciones se haran constar por escritoy se
noti fi cardnformal menteal deposi tario.

3) Toda declaracion surtird efecto en é momento de la entrada en vigor de la presente
Convencion respecto del Estado de que se trate. No obstante, toda declaraciéon de la que €
depo si tario recibanoti fi cacion formal despuésdetal entradaen vigor surtirdefecto el primer dia
del mes siguiente alaexpi racion de un plazo de seis meses contados desde |a fecha en que haya
sido recibida por € depositario. Las declaraciones unilaterales reciprocas hechas conforme d
arti culo 94 surtiran efecto e primer diadel messiguientealaexpi racion de un plazo de seismeses
contados desde lafechaen que el depo si tario hayareci bido latltimadeclaracion.

4)  TodoEstado quehagaunadeclaracion conformealapresente Conven cion podrareti rarlaen
cualquier momento mediante la notificacion forma hecha por escrito al depositario. Este retiro
surtira efecto €l primer diadel mes siguiente ala expi racion de un plazo de seis meses contados
desdelafechaen quee depo s tario hayareci bidolanoti fi cacion.

5)  Elretiro deunadeclaracion hechaconformeal arti culo 94 haraineficaz, apartir delafecha
en que surta efecto € retiro, cualquier declaracion de caracter reciproco hecha por otro Estado
conformeaesearti culo.

Articulo 98
No se podrén hacer mésreservas quelas expre samente auto ri zadas por la presente Conven cion.
Articulo99

1) Lapresente Conven cién entrarden vigor, sin perjuicio de lo dispuesto en € parrafo 6) de
este arti culo, & primer diadel messiguiente alaexpi racién de un plazo de doce meses contados
desde la fecha en que haya sido depositado € décimo instrumento de ratificacion, aceptacion,
apro bacion o adhe sion, incluido todo instru mento que contengaunadeclaracion hechaconforme
al arti culo 92.

2)  Cuando un Estado rati fique, acepte o0 apruebe la presente Conven cion, o se adhieraaéla,
despuésdehaber sidodeposi tadoel décimoinstrumentoderati fi cacion, aceptacion, aprobaciéno
adhesion, la Convencidn, salvo la parte excluida, entrard en vigor respecto de ese Estado, sin
perjuicio de lo dispuesto en € péarrafo 6) de este articulo, € primer dia del mes siguiente ala
expiracion de un plazo de doce meses contados desde la fecha en que haya depositado su
instrumentoderati fi cacion, aceptacion, aprobacionoadhesion.

3)  Todo Estado querati fique, acepte o apruebe la presente Conven cion, o se adhieraaedlla, y
gueseaparteenlaConven cionrelativaaunal ey uniforme sobrelaformacion de contratosparala
ventainter naciona demercaderiashechaen LaHayad 1N dejulio de 1964 (ConvencidéndelLa
Haya sobre laformacidn, de 1964) o enlaConven cidn relativaaunaL ey uniforme sobrelaventa
inter naciona de mercaderiashechaenLaHayae 1N dejulio de 1964 (Conven cion deLaHaya
sobrelaventa, de 1964), o en ambas Conven ciones, debera denun ciar al mismo tiempo, segiin el
caso, la Convencion de La Haya sobre la venta, de 1964, la Convencion de La Haya sobre la
formacion, de 1964, o ambas Conven ciones, mediante noti fi cacién al efecto al Gobierno delos
Paises Bgjos.

4)  Todo Estado parte en la Convencion de La Haya sobre la venta, de 1964, que ratifique,
acepte o apruebe la presente Convencidn, o se adhiera a ella, y que declare o haya declarado
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conforme a articulo 92 que no quedara obligado por la Parte Il de la presente Convencion
denunciard en e momento de la ratificacion, la aceptacion, la aprobacion o la adhesion la
ConvenciondelLaHayasobrelaventa, de 1964, mediantenoti fi caciona efectoal Gobiernodel os
Paises Bgjos.

5  Todo Estado parteenlaConven cién deLaHayasobrelaformacion, de 1964, querati fique,
acepte 0 apruebe la presente Convencién, o se adhiera a ella, y que declare o haya declarado
conforme al articulo 92 que no quedara obligado por la Parte 111 de la presente Convencion
denunciard en e momento de la ratificacion, la aceptacion, la aprobacién o la adhesion la
ConvenciondeLaHayasobrelaformacion, de 1964, mediantenoti fi cacion a efecto al Gobierno
delos Paises Bgjos.

6) A los efectos de este articulo, las ratificaciones, aceptaciones, aprobacionesy adhesiones
formu ladas respecto de la presente Conven cion por Estados partes en laConven cion de LaHaya
sobrelaformacién, de 1964, o en laConven cion de LaHaya sobre laventa, de 1964, no surtiran
efecto hasta que las denuncias que esos Estados deban hacer, en su caso, respecto de estas dos
Ultimas Convenciones hayan surtido a su vez efecto. El depositario de la presente Convencion
consul tardcon €l Gobierno delos Paises Bgjos, como depo si tario delas Conven cionesde 1964, a
findelograr lanecesariacoor di nacién aesterespecto.

Articulo 100

1) LapresenteConvenciénseapli caraalaformaciondel contrato sdlo cuando lapropuestade
celebracion del contrato se hagaen lafechade entradaen vigor delaConven cion respecto delos
Estados Contratantes a que se refiere @ apar tado a) del parrafo 1) del arti culo 1 o respecto del
Estado Contratante aque serefiere el apar tado b) del parrafo 1) del arti culo 1, o después de esa
fecha

2)  Lapresente Convencién se aplicara a los contratos celebrados en la fecha de entrada en
vigor delapresente Conven cion respecto del osEstados Contratantesaqueserefiered apar tado a)
el parrafo 1) del articulo 1 o respecto del Estado Contratante a que serefiere el apar tado b) del
parrafo 1) del arti culo 1, o después de esafecha.

Articulo 101

1)  Todo Estado Contratante podra denun ciar la presente Conven cion, o su Parte |l o su Parte
[11, mediantenoti fi cacidnformal hechapor escritoa depo s tario.

2)  Ladenunciasurtirefectoe primer diadel messiguientealaexpi racion de un plazo dedoce
meses contadosdesdelafechaen quelanati fi cacion hayasidoreci bidapor el deposi tario. Cuando
enlanoti fi cacion se establezcaun plazo méslargo paraqueladenunciasurtaefecto, ladenuncia
surtiraefecto alaexpi racion de ese plazo, contado desde lafechaen quelanoti fi cacion hayasido
reci bidapor el depositario.

HECHA enViena, d diaoncedeabril de mil nove cientosochenta, en un solo original, cuyostextos
en arabe, chino, espafiol, francés, inglésy ruso son igual mente autén ticos.

EN TESTIMONIO DE LO CUAL, los plenipotenciarios infrascritos, debidamente autorizados
por sus respec tivos Gobiernos, han firmado la presente Conven cion.
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Principios de UNIDROIT sobre
losContratosComercialesInternacionales*

PREAMBULO - (Propésito de los Principios)

Estos Principios establ ecen reglas general es aplicables al os contratos mercantilesinternacionales
Ellos deberan aplicarse cuando | as partes hayan acordado someter €l contrato asusdisposiciones.

Estos Principios pueden aplicarse cuando |as partes hayan acordado que el contrato serijapor los
"principios generales del derecho”, la"lex mercatoria' o expresiones semejantes.

Estos Principios pueden proporcionar unasolucion aun punto controvertido cuando no seaposible
determinar cud eslaregla(rule) de derecho aplicable a dicho contrato.

Estos Principios pueden ser utilizados para interpretar o suplementar textos internacionales de
derecho uniforme.

Estos Principios pueden servir de modelo paralalegislacion anivel nacional o internacional.

Capitulo 1 — Disposiciones generales

Articulo 1.1 - (Libertad de contratacion)

L as partes tienen libertad para cel€brar un contrato y determinar su contenido.

Articulo 1.2 - (Libertad de forma)

Nada de lo expresado en estos Principios requiere que un contrato sea celebrado o probado por
escrito. El contrato podra probarse por cualquier medio, incluso por testigos.

Articulo 1.3 - (Efecto vinculante de los contratos)

Todo contrato validamente celebrado es obligatorio paralas partes. Solo puede ser modificado o
extinguirse conforme con lo que en é se disponga, por acuerdo delas partes 0 de algin otro modo
dispuesto en estos Principios.

* Reproducido de Principiosde UNIDROIT sobrelos Contratos Comerciales I nternacional es, publicado por e Instituto Internacional
parala Unificacion del Derecho Privado (Unidroit), Roma, Italia (© Unidroit 1994) con € permiso de Unidroit. Se recuerda alos
lectores quelaversion completade | os Principios contiene no sdlo las normas en negritareproduci das a continuacion, sino que incluye
ademés comentarios sobre cada articulo e ilustraciones cuando son pertinentes. La versién integra completa) de los Principios de
UNIDROIT puede ser encargada a Unidrait, ViaPanisperna 28, 00184 Roma, Italia+ 39 06 6994 1394 o verse através de Internet en
http://www.unidroit.org/english/princi ples/contents.htm.



52 Prin ci pios de UNIDROIT sobre los Contratos Comer ciales Inter na cio nales

Articulo 1.4 - (Reglas imperativas)

Estos Principios no restringen la aplicacion de reglas imperativas, sean de origen nacional,
internacional o supranacional, que resulten aplicables conforme a las normas pertinentes de
derecho internacional privado.

Articulo 1.5 - (Exclusion o modificacion de los Principios por las partes)

Salvo que en dlos se disponga algo diferente, las partes pueden excluir la aplicacion de estos
Principios, asi como derogar o modificar € efecto de cualquiera de sus disposiciones.

Articulo 1.6 - (Interpretacion e integracion de los Principios)

(1) Enlainterpretacion de estos Principios se tendra en cuenta su carécter internaciona asi
COmMo sus propositos, incluyendo la necesidad de promover la uniformidad en su aplicacion.

(2) Adquélas cuestiones que, sin estar expresamente resueltas por 1os Principios, se encuentren
dentro de su ambito de aplicacion, se resolveran en lo posible de acuerdo con sus principios
generaes subyacentes.

Articulo 1.7 - (Buena fe y lealtad negocial)

(1) Laspartes deben actuar con buenafey lealtad negocia en el comercio internacional.

(2) Laspartesno pueden excluir ni restringir laaplicacion de este deber.

Articulo 1.8 - (Usos y practicas)

(1) Las partes estan obligadas por cuaquier uso en cuya aplicacion hayan convenido y por
cualquier préactica que hayan establecido entre dllas.

(2) Laspartesestan obligadas por cualquier uso que sea ampliamente conocido y regularmente
observado en el tréfico mercantil de que setrate por sujetos participantes en dicho tr&fico, amenos
gue laaplicacion de dicho uso no searazonable.

Articulo 1.9 - (Comunicacion)

(1) Cuando seanecesaria unacomunicacion, ésta se hardpor cual quier medio apropiado seguin
las circunstancias.

(2) Lacomunicacion surtira efectos cuando llegue ala personaa quien vaya dirigida

(3) A losfines del inciso anterior, se considerara que una comunicacion "llega' ala persona
cuando |e es comuni cada oralmente o entregada en su establecimiento o en su direccion postal .

(4 Alosfinesde este articulo, la paabra™comunicacion” incluye toda declaracion, demanda,
requerimiento o cualquier otro medio empleado para comunicar una intencion.

Articulo 1.10 - (Definiciones)

A losfines de estos Principios:

—"tribuna" incluye un tribund arbi tral;
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— cuando una de las partes tiene més de un "estableci miento,” & "estableci miento” relevante
serad queguardelareacion mésestrechacon d contrato y sucumpli miento, habidacuentade
lascircunstan ciascono cidaso contem pladaspor laspartesantesdelacel ebracidndel contrato o
en ese momento;

— "deudor" o "deudora" es la parte a quien compete cumplir una obligacion, y "acreedor" o
"acreedord’ esd titular del derecho aexigir su cumpli miento;

—"escrito" incluyecua quier modo decomuni cacidnquedejeconstanciadelainfor macionque
contieney seasuscep tible de ser repro du cidaen formatangible.

Capitulo 2 — Formacién

Articulo 2.1 - (Modo de formacion del contrato)

Todo contrato podra cel ebrarse mediantelaaceptaci on de unaofertao por laconductadelas partes
gue searelevante para demostrar la existencia del mismo.

Articulo 2.2 - (Definicion de oferta)

Todapropuestade celebrar un contrato constituye unaoferta, s es suficientemente precisaeindica
laintencion del oferente de quedar vinculado en caso de aceptacion.

Articulo 2.3 - (Retiro de la oferta)

(1) Laofertasurte efectos desde el momento que llegaa destinatario.

(2) Cudquier oferta, aun cuando sea irrevocable, puede ser retirada siempre que la
comunicacién de su retiro llegue a destinatario antes o a mismo tiempo que la oferta.

Articulo 2.4 - (Revocacion de la oferta)

(1) Cuaquier oferta puede ser revocada hastaque €l contrato se celebre, si lacomunicacion de
su revocacion llega al destinatario antes de que éste haya enviado la aceptacion.

(2) Entodo caso, laofertano podrarevocarse:

(@) s endlaseindicaqueesirrevocable, yaseasefidando un plazo fijo parasu aceptacion
o por darlo a entender de alguna otra manera;

(b) s e destinatario pudo considerar razonablemente que la oferta era irrevocable y ha
procedido de acuerdo con dicha oferta.

Articulo 2.5 - (Rechazo de la oferta)

L a oferta se extingue cuando la comunicacion de su rechazo llegaa oferente.

Articulo 2.6 - (Modo de aceptacion)

(1) Constituirdaceptaciontodadeclaracion o cualquier otro acto del destinatario que manifieste
su asentimiento a una oferta. Ni e silencio ni la conducta omisiva, por si solos, implican
aceptacion.

(2) Laaceptacion delaoferta produce efectos cuando lamanifestacion de asentimiento llegaal
oferente.
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(3) Noobstante, s en virtud de la oferta 0 como resultado de | as practicas que | as partes hayan
establecido entreellas o delosusos, € destinatario manifestarasu asentimiento g ecutando un acto
sincomunicarselo a oferente, laaceptaci on produci raefectos cuando dicho acto fuere g ecutado.

Articulo 2.7 - (Cuéndo produce efectos la aceptacion)

Laofertadeberaser aceptadadentro del plazo fijado por €l oferenteo, si no se hubierefijado plazo,
dentro del que sea razonable, teniendo en cuenta las circunstancias, incluida la velocidad del
medio de comunicacién empleado por @ oferente. Una oferta verba tendra que aceptarse
inmediatamente, a menos que |as circunstancias indiquen otra cosa.

Articulo 2.8 - (Aceptacion dentro de un plazo fijo)

(1) El plazo de aceptacion fijado por € oferente en un telegrama o en una carta, comenzara a
correr desde e momento de laentregade tel egrama para su transmisién o desde lafechaindicada
enlacarta, 0, s éstanoindicaninguna, desdelafechaquefigure ene sobre. El plazo de aceptacion
fijado por e oferente para la aceptacion por medios de comunicacion instantanea comienza a
correr desde e momento en que laofertallegad destinatario.

(2) Los dias feriados oficiades o no laborables que caigan dentro del plazo fijado para la
aceptacion no seincluiran para e computo de dicho plazo. Sin embargo, s lacomunicacion de la
aceptacion no pudiere ser entregada en ladireccion del oferente @ diadel vencimiento del plazo,
debido aquedicho diaesferiado oficial o nolaborableen €l lugar del establecimiento del oferente,
€l plazo se prorrogara hasta @ primer dia habil siguiente.

Articulo 2.9 - (Aceptacion tardia. Demora en la transmision)

(1) No obstante, la aceptacién tardia producira efectos s €l oferente, sin demorainjustificada,
informade ello a destinatario o le envia una comunicacion en tal sentido.

(2) Silacartao cuaquier otro escrito que contenga una aceptacion tardia indica que ha sido
enviada en circunstancias tales que s su transmisién hubiera sido norma habria llegado
oportunamenteal oferente, tal aceptacion tardiasurtirdsus efectosamenosqued oferenteinforme
al degtinatario sin demorainjustificada a destinatario que paraé la oferta ya habia caducado.

Articulo 2.10 - (Retiro de la aceptacion)

L a aceptacion puede ser retirada siempre que lacomunicacion de su retiro llegue a oferente antes
gue la aceptacion o simultdneamente aella.

Articulo 2.11 - (Aceptacion modificativa de la oferta)

(1)) Larespuestaaunaofertahechaen términos de aceptacion, pero con adiciones, limitaciones
u otrasmodificaciones, seconsideraracomo unrechazo delaofertay constituiraunacontraoferta.

(2) No obstante, la respuesta a una oferta que pretendiendo ser una aceptacion, contenga
estipulaciones adicionales o diferentes que no alteren sustancialmente las de la oferta congtituira
una aceptacion, a menos que € oferente, sin demora injustificada, objete tal discrepancia. Si €
oferente no formula objecion, las estipulaciones del contrato seran las de la oferta con las
modificaciones contenidas en la aceptacion.
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Articulo 2.12 - (Confirmacion por escrito)

Si dentro de un plazo razonable con posterioridad ala celebracidn del contrato, fuese enviado un
escrito que pretenda constituirse en confirmacion de aqué y contuviere estipul aciones adicionales
o modificadoras de su contenido original, éstas pasarén aintegrar €l contrato mismo, amenos que
lo dteren sustanciadmente o que e destinatario, sin demora injustificada, objete tales
discrepancias.

Articulo 2.13 - (Celebracion del contrato condicionado a acuerdos especificos o al cumplimiento
de requisitos formales)

Cuando en € curso de las negociaciones una de las partes insistiera en que e contrato no se
entendera cel ebrado sino unavez que se hayalogrado un acuerdo sobre cuestiones especificas o se
celebre bagjo una forma determinada, € contrato no se considerara celebrado mientras que no se
cumplan tales requisitos.

Articulo 2.14 - (Contrato con estipulaciones que las partes han dejado deliberadamente pendientes)

() S las partes han tenido € proposito de celebrar un contrato, € hecho de que
intenciona mente hayan dejado a giin punto sujeto anegociaciones ulteriores, 0 asu determinacion
por un tercero, no impedirala celebracion del contrato.

(2) Laexistenciadel contrato no se veraafectada por e hecho de que con posterioridad:

(@) las partes no se pongan de acuerdo acerca de dicho punto, o

(b) € tercero no lo determinare, siempre y cuando haya algin modo razonable de
determinarlo, teniendo en cuenta las circunstancias y la comun intencién de las partes.

Articulo 2.15 - (Negociaciones con mala fe)

(1) Cudquieradelas parteseslibre de entablar negociacionesy no incurre en responsabilidad
en e supuesto de que éstas no culminen en acuerdo.

(2) Sinembargo, la parte que ha negociado, o hainterrumpido las negociaciones, con malafe
sera responsable por 1os dafios causados a la otra parte.

(3) Enespecid, seconsideramalafe el entrar en negociaciones o continuarlas con laintencién
de no llegar aun acuerdo.

Articulo 2.16 - (Deber de confidencialidad)

Si unadelaspartes proporcionainformacién confidencial durante e curso delasnegociaciones, la
otra tiene e deber de no revelarla ni utilizarla injustificadamente en provecho propio,
independientemente de que luego se celebre e contrato. Cuando fuere €l caso, laresponsabilidad
derivada del incumplimiento de esta obligacién podraincluir una compensacion proporciona al
beneficio recibido por e transgresor.

Articulo 2.17 - (Clausulas de restriccion probatoria)

Todo contrato escrito que contenga unacldusulaindicativade quelo ali contenido expresatodo lo
acordado, no puede ser contradicho o complementado mediante prueba de declaraciones o de
acuerdos anteriores. No obstante, tales declaraciones 0 acuerdos podrén utilizarse parainterpretar
lo escrito.
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Articulo 2.18 - (Clausulas que exigen que la modificacion o extincion del contrato sea por escrito)

Todo contrato escrito con clausula que exija que toda modificacion o extincidn sea por escrito, no
podré ser modificado ni extinguido sino por ese medio. No obstante, cualquiera de las partes
guedaravincul adapor suspropiosactosy no podraval erse dedichaclausulaenlamedidaen quela
otra parte hubiere actuado confiando en dicha conducta.

Articulo 2.19 - (Contratacion con clausulas estandar)

(1) Cuando una o ambas partes utilicen cldusulas estdndar para celebrar un contrato, se
aplicarén las normas generales que serefieren alaformacion del contrato, sujetasalo dispuesto en
los Articulos 2.20 al 2.22.

(2) Cléusulasesténdar son aguellas preparadas con antel acion por unade las partes para su uso
genera y repetido y que son utilizados, de hecho, sin ser negociadas con la otra parte.

Articulo 2.20 - (Estipulaciones sorpresivas)

(1) Carecerade eficaciatoda estipul acién incorporada en clausulas estdndar cuyo contenido o
redaccion, materia o formal, no fuese razonablemente previsible por laotra parte, salvo que dicha
parte la acepte expresamente.

(2) Para determinar la existencia de dicha estipulacion, se tendra en cuenta su contenido,
lengugje y presentacion.

Articulo 2.21 - (Contradiccion entre clausulas estandar y no-estandar)

En caso de contradiccién entre unaclausulaestandar y unaqueno |0 sea, preval eceraestatltima.

Articulo 2.22 - (Contradiccion entre formularios)

Cuando ambas partes utilizan clausulas estandar y llegan aun acuerdo excepto enlo que serefiere
adichas clausulas, € contrato se entendera celebrado en base alo acordado y a lo dispuesto en
aquellas clausulas estdndar que sean sustancialmente comunes, a menos que una de las partes
hubieraindicado claramente con antelacion, o que luego de formamente celebrado y sin demora
asi lo comuniquen alacontraparte, quenotiene el proposito de quedar obligada por dicho contrato.

Capitulo 3 — Validez

Articulo 3.1 - (Cuestiones excluidas)

Estos Principios no atafien alainvalidez del contrato causada por:

(a) incapacidad;
(b) fatade legitimacion;
(c) inmoraidad oilegalidad.

Articulo 3.2 - (Validez del mero acuerdo)

Todo contrato queda celebrado, modificado o extinguido por € mero acuerdo de las partes, sin
ningun otro requisito.
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Articulo 3.3 - (Imposibilidad originaria de cumplimiento)

(1) Nodfectardalavalidez del contrato € hecho de que en e momento de su cel ebracidn no sea
posible la g ecucion de la obligacion contraida.

(2) Tampoco afectaraalavalidez del contrato s a momento de su cel ebracion unadelas partes
no estuviere facultada para disponer de |os bienes objeto del contrato.

Articulo 3.4 - (Definicion de error)

El error consiste en una concepcion equivocada sobre los hechos o sobre e derecho, que debio
existir a tiempo de la celebracion del contrato.

Articulo 3.5 - (Error determinante)

(1) Cuadquieradelas partespodradar por anulado un contrato, basandose en error, Unicamente
s en e momento de su celebracion € error fue de tal magnitud que una personarazonabley en la
mismasituacion, no habriacontratado o lo habria hecho en términos sustancialmente diferentesen
caso de haber conocido larealidad de las cosas, y ademas:

(a) laotra parte incurrio en e mismo error, o lo causd, o 1o conocié o lo debid haber
conocido, y cuando dejar a la otra parte en el error hubiese sido contrario a los criterios
comerciales razonables de leadltad negocial; o

(b) en e momento de darse por anulado €l contrato, la otra parte no habia actuado alin de
conformidad con & contrato.

(2) No obstante, una parte no puede dar por anulado un contrato cuando:

(@) haincurrido en culpa grave a cometer € error; o

(b) € error versasobreunamateriaen lacual laparte equivocadahaasumido el riesgoo g,
tomando en consideracion las circunstancias del caso, dicha parte debe soportar dicho

riesgo.

Articulo 3.6 - (Error en la expresion o en la transmision)

Un error en laexpresién o en latransmision de unadecl aracion seré considerado como un error de
la parte de quien emand dicha declaracion.

Articulo 3.7 - (Derechos y acciones por incumplimiento)

Laparte equivocadano puede dar por anulado €l contrato invocando error, si loshechosenlosque
basa su pretensién le otorgan o le podrian haber otorgado derechosy acciones por incumplimiento
del contrato.

Articulo 3.8 - (Dolo)

Cualquiera de las partes puede dar por anulado un contrato cuando fue inducida a celebrarlo
medi ante maniobras dol osas de la otra parte, incluyendo palabras o practicas, o cuando dichaparte
omitio revelar informacion que deberia haber sido revelada conforme a criterios comerciales
razonables de lealtad negocial.
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Articulo 3.9 - (Amenazas)

Cualquiera de las partes puede dar por anulado un contrato cuando fue inducida a celebrarlo
mediante una amenaza injustificada de la otra parte, la cual, tomando en consideracién las
circunstancias del caso, fue tan inminente y grave que no le dgjo otra alternativa razonable. En
especial, unaamenaza se considerainjustificadasi laaccion u omision conlaquee promitentefue
amenazado es intrinsicamente ilicita, o era ilicito emplear dicha amenaza como medio para
obtener la celebracion del contrato.

Articulo 3.10 - (Excesiva desproporcion)

(1) Cudquieradelaspartespuededar por anulado un contrato o cual quierade sus disposiciones
s en e momento de su celebracion, éste 0 alguna de sus cldusulas otorgan a la otra parte una
ventgjaexcesiva. A tal efecto, se deben tener en cuenta, entre otros, |os siguientes factores:

(8 quelaotraparte se haya aprovechado injustificadamente de la dependencia, afliccion
econémica 0 necesidades apremiantes de la impugnante, o de su falta de prevision,
ignorancia, inexperiencia o falta de habilidad en la negociacion; y

(b) lanaturalezay finaidad del contrato.

(2) A peticion de laparte legitimada para dar por anulado €l contrato, € tribunal podra adaptar
el contrato o lacldusulaen cuestion, afin de gjustarl os acriterios comercia esrazonables de lealtad
negocial.

(3)  El tribunal también podraadaptar € contrato o laclausulaen cuestion, apeticion delaparte
que recibi6 una comunicacion de darlo por anulado, siemprey cuando dicha parte le haga saber su
decision ala otrainmediatamente, y, en todo caso, antes de que ésta obre de conformidad con su
voluntad de dar por anulado € contrato. Se aplicarén, por consiguiente, las previsiones del
Articulo 3.13 (2).

Articulo 3.11 - (Terceros)

(1) Cuando € dolo, laamenaza, fuerza o intimidacion, laexcesivadesproporcion o € error sean
imputables 0 sean conocidos 0 deban ser conocidos por un tercero de cuyos actos esresponsablela
otra parte, e contrato podra ser anulado bajo las mismas condiciones que s dichas anomalias
hubieran sido obra suya.

(20 Cuando € dolo, la amenaza, fuerza o intimidacion, o la excesiva desproporcion sea
imputable aun tercero de cuyos actos no esresponsablelaotraparte, € contrato podraser dado por
anulado s dicha parte conocié o debid conocer € dolo, la amenaza, fuerza o intimidacion, o la
excesivadesproporcion, o bien si en d momento de darlo por anulado dicha parte no habia actuado
todavia de conformidad con lo dispuesto en e contrato.

Articulo 3.12 - (Confirmacion)

No habralugar alaanulacion del contrato si |a parte facultada para darlo por anulado lo confirma
de una manera expresa o técita una vez que ha comenzado a correr e plazo para comunicar la
anulacion.

Articulo 3.13 - (Pérdida del derecho de dar por anulado el contrato)

(1) S unade las partes se encuentra facultada para dar por anulado €l contrato por causa de
error, pero laotraparte declaraquererlo g ecutar o cumple el contrato en los términos previstos por
laparte facultada paradarlo por anulado, €l contrato se considerara cel ebrado en dichos términos.
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Ental caso, la parte interesadaen cumplirlo debera declarar inmediatamente que desea cumplir, o
bien debera cumplirlo tan pronto como seainformada de la manera en que la parte facultada para
dar por anulado €l contrato lo haentendido y antes de que ellaprocedaaobrar de conformidad con
la comunicacion de anulacion.

(2) Lafacultad dedar por anulado el contrato se extingue aconsecuenciade dichadeclaracién o
cumplimiento, y cualquier otracomunicacion de anulacién hecha con anterioridad no tendraval or
aguno.

Articulo 3.14 - (Comunicacion de dar por anulado el contrato)

El derecho de dar por anulado € contrato se jerce mediante una comunicacion alaotra parte.

Articulo 3.15 - (Plazos)

(1) La comunicacion de dar por anulado € contrato debe realizarse dentro de un plazo
razonabl e, teniendo en cuentalas circunstancias, después de que la parte impugnante conocié o no
podiaignorar los hechos o pudo obrar libremente.

(2) Cuando unacldusulade contrato puedaser dadapor anuladaen virtud del Articulo 3.10, €
plazo para comunicar la anulacién empezard a correr a partir del momento en que dicha clausula
seainvocada por la otra parte.

Articulo 3.16 - (Anulacion parcial)

Si lacausade anulacion afecta sdlo aalgunas clausulas del contrato, los efectos de laanulacion se
limitardn adichas clausulas, amenos que, teniendo en cuentalas circunstancias, no searazonable
conservar lavalidez del resto del contrato.

Articulo 3.17 - (Efectos retroactivos)

(1) Laanulacion tendra efectos retroactivos.

(2) Laanulacion habilita a cada parte para pedir la restitucion de lo entregado conforme al
contrato o alas clausulas que sean anuladas, siempre que proceda al mismo tiempo a restituir lo
recibido conformea contrato o adichas clausulas. Si unadelas partes no puede restituir en especie
lo recibido, debera compensar adecuadamente alaotra.

Articulo 3.18 - (Dafios y perjuicios)

Independientemente de que el contrato sea o no dado por anulado, la parte que conocié o teniaque
haber conocido lacausade anulacion habraderesarcir alaotra, colocandolaen lamismasituacion
en que se encontraria de no haber celebrado € contrato.

Articulo 3.19 - (Caréacter imperativo de las disposiciones)

L as disposiciones de este capitul o son imperativas, salvo en lo que serefierealafuerzavinculante
del mero acuerdo, alaimposibilidad originaria de cumplimiento y & error.

Articulo 3.20 - (Declaraciones unilaterales)

Las disposiciones de este capitulo se aplicaran, con las modificaciones pertinentes, a toda
comunicacion de intencion que una parte dirijaalaotra.
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Capitulo 4 — Interpretacion

Articulo 4.1 - (Intencidn de las partes)

(1) El contrato debe interpretarse conforme alaintencion coman de las partes.

(2) S dichaintencion no puede establecerse, € contrato seinterpretaraconformea sentido que
le habrian dado personas sensatas de la misma condicion que las partes, colocadas en las mismas
circunstancias.

Articulo 4.2 - (Interpretacion de declaraciones y otras conductas)

(1) Lasdeclaracionesy demés conductas de cada unade |as partes se interpretaran conforme a
su intencion, siempre que la otrala haya conocido o no la haya podido ignorar.

(20 S d inciso precedente no fuera aplicable, tales declaraciones y conductas deberan
interpretarse conforme a sentido que les daria una persona sensata de la misma condicion,
colocada en las mismas circunstancias.

Articulo 4.3 - (Circunstancias relevantes)

Para la aplicacion de los Articulos 4.1 y 4.2, deberdn tomarse en consideracion todas las
circunstancias, incluso:

(a) las negociaciones previas entre las partes,

(b) las précticas que ellas hayan establecido entre si;

(c) laconducta observada por las partes luego de celebrarse e contrato;

(d) lanaturalezay finalidad del contrato;

(e) d sentido cominmente dado a los términos y expresiones en € respectivo ramo
comercial; y

(f) losusos.

Articulo 4.4 - (Interpretacion contextual del contrato y sus disposiciones)

Las clausulas y expresiones se interpretaran en funcion del contrato en su conjunto o de la
disposicion en lacua se encuentren.

Articulo 4.5 - (Interpretacion dando efecto a todas las disposiciones)

Las clausulas de un contrato se interpretaran en e sentido de que todas produzcan algun efecto,
antes que privar de efectos aagunade ellas.

Articulo 4.6 - (Interpretacion contra proferentem)

S las cldusulas de un contrato dictadas por una de las partes no son claras, se preferira la
interpretacion que perjudique a dicha parte.

Articulo 4.7 - (Discrepancias idiomaticas)

En caso de discrepanciaentre varias versionesidiomaticas del mismo contrato, todas con lamisma
jerarquia, se preferirlainterpretacion acorde conlaversion en e idiomaen el cua e contrato fue
redactado originamente.
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Articulo 4.8 - (Integracion del contrato)

(1) Cuando las partes no se hayan puesto de acuerdo acerca de una disposicion importante para
la determinacion de sus derechos y obligaciones, se consideraré integrada a contrato aquella
disposicion que resulte mas apropiada alas circunstancias.

(2) Paradeterminar cud es la disposicion méas apropiada, se tendran en cuenta, entre otros
factores, los siguientes:

(@) laintencion de las partes;

(b) lanaturaezay finalidad del contrato;

(c) labuenafey laledtad negocid;

(d) d sentido comun.

Capitulo 5 — Contenido

Articulo 5.1 - (Obligaciones expresas e implicitas)

L as obligaciones contractual es pueden ser expresas o implicitas.

Articulo 5.2 - (Obligaciones implicitas)

L as obligaciones implicitas dimanan de:

(@) lanaturalezay finalidad del contrato;

(b) las précticas establecidas entre las partes y 10s usos;
(c) labuenafey laledtad negocid;

(d) d sentido comun.

Articulo 5.3 - (Cooperacion entre las partes)

Una parte debe cooperar con laotra cuando dicha cooperaci on puede ser razonablemente esperada
parael cumplimiento de las obligaciones de esta Ultima.

Articulo 5.4 - (Obligacion de resultado y obligacién de medios)

(1) Enlamedidaen que laobligacion de una de las partes implique e deber de alcanzar un
resultado especifico, dicha parte estara obligada a obtener dicho resultado.

(2) Enlamedidaen que laobligacion de una de las partes implique € deber de desplegar los
medios apropiados en la gjecucion de una actividad, dicha parte estard obligada a desplegar tales
medios, tal como |o haria una persona razonable de la misma condicion colocada en las mismas
circunstancias.

Articulo 5.5 - (Criterios para determinar el tipo de obligacion)

Paradeterminar en qué medidalaobligacion de unade las partes es una obligacion de medios o de
resultado, se tendra en cuenta, entre otros factores, los siguientes:
(@) lamaneraen que laobligacion se expresaen € contrato;
(b) € precioy demés elementos del contrato;
(c) € nivel deriesgo normalmente involucrado en la obtencion del resultado esperado;
(d) d influjo de las habilidades de la otra parte en la gjecucion de la obligacion.
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Articulo 5.6 - (Determinacion de la calidad de la prestacion)

Cuando la calidad de la prestacion no ha sido precisada ni puede ser determinada en base a
contrato, la prestacion debe ser de una calidad razonable y en ningiin caso inferior a la calidad
mediana, seguin las circunstancias.

Articulo 5.7 - (Determinacion del precio)

(1) S € contrato nofijae precio ni prevé su determinacion, afaltade cuaquieraindicacion en
contrario, se entenderd que las partes se remitieron a precio generalmente cobrado por tales
prestaciones d momento de celebrarse € contrato, en circunstancias semejantes dentro del
respectivo ramo comercia . Deno poder establecerse el precio de estamanera, seentenderaquelas
partes se remitieron a un precio razonable.

(2) Cuando la determinacion del precio quede a cargo de una de las partes y la cantidad asi
determinada sea manifiestamente irrazonable, serd sudtituido por un precio razonable, sin
admitirse disposicion en contrario.

(3) Cuando ladeterminacién del precio quede acargo de unterceroy éste no puedao no quiera
fijarlo, € precio seréa uno razonable.

(4) Cuando € precio hade fijarse por referencia a factores que no existen, que han dejado de
existir 0 no son asequibles, se acudira como sustituto a factor equival ente mas cercano.

Articulo 5.8 - (Contrato por tiempo indefinido)

Cuaquiera de las partes podra dar por terminado un contrato de tiempo indefinido,
comunicandoselo ala otra con una anticipacién razonable.

Capitulo 6 — Cumplimiento

Seccion 1: Cumplimiento en general

Articulo 6.1.1 - (Momento del cumplimiento)

Cada parte debe cumplir sus obligaciones:

(@) ene momento estipulado en el contrato o determinable segun éste;

(b) en cualquier momento dentro del término estipulado en e contrato o determinable
segun éste, a menos que las circunstancias indiquen que a la otra parte le corresponde
escoger e momento del cumplimiento;

(c) enlosdemas casos, en un plazo razonable después de celebrado €l contrato.

Articulo 6.1.2 - (Cumplimiento de una sola vez o en etapas)

Enloscasosprevistosen el Articulo 6.1.1(b) o (c), unaparte debe cumplir con sus obligacionesde
una sola vez, sempre que la prestacion pueda realizarse de una vez y que las circunstancias no
indiquen otro modo de cumplimiento.
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Articulo 6.1.3 - (Cumplimiento parcial)

(1) El acreedor puede rechazar la oferta de un cumplimiento parcia que se le haga en la
oportunidad en que deba cumplirse la obligacién, independientemente de s & deudor garantizao
no e cumplimiento del resto de la obligacion, amenos que € acreedor carezcade interés|egitimo
parael rechazo.

(2) Los gastos adicionales causados a acreedor por € cumplimiento parcial son a cargo del
deudor, sin perjuicio de cualquier otra pretension gque le pueda corresponder a acreedor.

Articulo 6.1.4 - (Secuencia en el cumplimiento)

(1) Enlamedidade lo posible, las partes cumpliran sus obligaciones en forma simultanea, a
menos gue |as circunstancias indiquen otro modo de cumplimiento.

(2) Enlamedida en que @ cumplimiento de sblo una de las partes requiera un periodo de

tiempo, dicha parte deberdcumplir primero, amenos que las circunstanciasindiquen otro modo de
cumplimiento.

Articulo 6.1.5 - (Cumplimiento anticipado)

(1) El acreedor puede rechazar e cumplimiento anticipado de la obligacién, a menos que
carezca de interés legitimo para hacerlo.

(2) La aceptacion del acreedor de un cumplimiento anticipado no cambia € plazo de
cumplimiento de sus propias obligaciones, s éste sefijé independientemente del cumplimiento de
las obligaciones de la otra parte.

(3) Losgastosadicionalescausadosal acreedor por € cumplimiento anticipado delaotraparte
serén a cargo de esta Ultima, sin perjuicio de cualquier otra pretensién que pueda corresponder.

Articulo 6.1.6 - (Lugar del cumplimiento)

(1) En caso de que € contrato no determine e lugar de cumplimiento, ni éste pueda
determinarse con base a aquél, € deudor habra de cumplir:

(a) en € establecimiento del acreedor cuando se trate de obligaciones de dinero;

(b) ensu propio establecimiento, cuando se trate de cualquier otra obligacion.

(2) El incremento de los gastos relativos al cumplimiento, ocasionados por e cambio de
establecimiento de una de |as partes con posterioridad ala celebracidn del contrato, serén acargo
de dichaparte.

Articulo 6.1.7 - (Pago con cheque u otro instrumento)

(1) El pago puede efectuarse en cualquier formautilizada en €l curso ordinario de los negocios
en e lugar del pago.

(2) No obstante, se presumira que € acreedor que acepta un cheque u otra orden de pago o
promesa de pago, ya sea en virtud del inciso anterior o esponténeamente, 1o acepta bgjo la
condicion de que € instrumento o promesa de pago sea cumplido.
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Articulo 6.1.8 - (Pago mediante transferencia de fondos)

(1) El pago puede efectuarse mediante unatransferenciaacuaquier ingtitucion financieraen la
que el acreedor haya hecho saber que mantiene una cuenta, a menos que hubiera indicado una
cuenta especificaparaello.

(2) Enéd caso de pago mediante transferencia de fondos, la obligacion se extingue cuando la
transferencia alainstitucion financiera se hace efectiva.

Articulo 6.1.9 - (Moneda de pago)

(1) S unaobligacién de dinero se expresa en moneda diferente ala del lugar del pago, éste
podra hacerse en la moneda de dicho lugar, a menos que:

(a) dichamoneda no fuere libremente convertible; o

(b) lasparteshayan convenido en que e pago seaefectuado solo en lamonedaexpresada.
(2) Sifuereimposible parael deudor efectuar € pago en lamonedaexpresadaen laobligacion,

el acreedor podra exigirle e pago en la moneda del lugar del pago, incluso en e supuesto
contemplado en el inciso (1) (b).

(3) El pago en lamoneda ddl lugar de pago debera efectuarse conforme a la tasa de cambio
prevaleciente en ese lugar en e momento que debe hacerse e pago.

(4) Sinembargo, s e deudor no hubiere pagado cuando debi6 hacerlo, el acreedor puedeexigir
el pago conformed tipo de cambio predominante, asu eleccion, a vencimiento de laobligacion o
al momento del pago efectivo.

Articulo 6.1.10 - (Moneda que no ha sido especificada)

Si e contrato no sefiala una moneda determinada en la que se deba pagar la obligacién, €l pago se
hard en lamoneda del lugar donde debe efectuarse € pago.

Articulo 6.1.11 - (Gastos del pago)

Cada parte debe asumir |os gastos derivados del cumplimiento de sus obligaciones.

Articulo 6.1.12 - (Imputacion de pagos)

(1) El deudor de varias obligaciones de dinero a favor del mismo acreedor puede indicar a
momento de pagar a cud de dlas se imputara su pago. Sin embargo, € pago ha de imputarse en
primer lugar a cualquier gasto, luego alos intereses vencidos y finalmente al pago del capital.

(2) S d deudor no hiciere tal indicacion, podra € acreedor dentro de un plazo razonable
después del pago, indicar a deudor a qué lo imputa, siempre que dicha obligacién se encuentre
venciday no haya controversiarespecto aella

(3) A fdtadeimputacion conformealosincisos (1) y (2), € pago seimputard, en suorden, ala
obligacion que se encuentre en las siguientes circunstancias:

(8) laobligacion venciday, s hubiere varias, la que venci6 primero;

(b) laobligacién que cuente con menos garantias parael acreedor;

(c) laobligacion més onerosa parael deudor;

(d) laobligacion que surgié primero.
En caso de no ser aplicable ninguno de los criterios precedentes, e pago se imputara atodas las
obligaciones en forma proporcional .
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Articulo 6.1.13 - (Imputacién del pago de obligaciones no dinerarias)

El Articulo 6.1.11 se aplicara, con las adaptaciones del caso, a la imputacion del pago de
obligaciones no dinerarias.

Articulo 6.1.14 - (Solicitud de autorizacion publica)

Cuando laley de un Estado exija una autorizacion publica que afectala validez del contrato o su
cumplimiento, sin que laley o las circunstancias del caso indiquen algo distinto:

() ¢ sdlo unade las partes tiene su establecimiento en tal Estado, ella deberd tomar las
medidas necesarias para obtener dicha autorizacion; y

(b) enlosdemas casos, seralaparte cuyo cumplimiento requiere delaautorizacion laque
debera tomar |as medidas necesarias para obtenerla.

Articulo 6.1.15 - (Procedimiento para solicitar autorizacion)

(1) La parte obligada a tomar las medidas necesarias para obtener la autorizacion, debera
proceder sin demora injustificaday asumir todos los gastos en que incurra.

(2) Dichaparte deberd, cuando ello seael caso, comunicar alaotra, sin demorainjustificada, el
otorgamiento o la denegacién de la autorizacion.

Articulo 6.1.16 - (Autorizacién que no ha sido otorgada ni denegada)

(1) Cudquieradelaspartespuededar por terminado el contrato s, peseaquelaparteobligadaa
obtener laautorizacion tomo todas las medidas requeridas a efecto, laautorizacion no es otorgada
ni rechazadadentro del plazo convenido, o, en el caso de no habersefijado plazo alguno, dentro de
un plazo prudencia a partir de la celebracion del contrato.

(2) No se aplicaralo previsto en € inciso (1) cuando la autorizacion solamente concierna a
alguna de las clausulas del contrato, siempre que, teniendo en cuenta las circunstancias, sea
razonable conservar el resto del contrato aungue sea denegada la autorizacion.

Articulo 6.1.17 - (Autorizacion denegada)

(1) Ladenegacion de una autorizacion indispensable paralavalidez del contrato comporta la
nulidad del mismo. Si la denegacion Unicamente involucra la validez de alguna o algunas de las
cldusulas del contrato, tan solo éstas seran nulas, siempre y cuando, teniendo en cuenta las
circunstancias, sea razonable conservar €l resto del contrato.

(2) Seaplicardnlasreglasreativasal incumplimiento del contrato, cuando ladenegacion dela
autorizacion hagaimposible, en todo o en parte, e cumplimiento del contrato.

Seccion 2: Excesiva Onerosidad ("Hardship")

Articulo 6.2.1 - (Obligatoriedad del contrato)

Salvo lo dispuesto en esta seccidn con relacion ala "excesiva onerosidad” (hardship), las partes
continuarén obligadas a cumplir sus obligaciones a pesar de que dicho cumplimiento se haya
vuelto més oneroso paraunade ellas.
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Articulo 6.2.2 - (Definicion de "excesiva onerosidad" (hardship))

Se presenta un caso de "excesiva onerosidad” (hardship) cuando ocurren sucesos que ateran
fundamentalmente el equilibrio del contrato, yaseapor € incremento en e costo delaprestacion a
cargo de unade las partes, o bien por unadisminucién del valor de laprestacion acargo delaotra,
y, ademés, cuando:

(a) dichos sucesos ocurren 0 son conocidos por la parte en desventgja después de la
celebracion del contrato;

(b) dichos sucesos no pudieron ser razonablemente previstos por la parte en desventgjaen
el momento de celebrarse el contrato;

(c) dichos sucesos escapan a control de la parte en desventgja; y

(d) laparte en desventajano asumio € riesgo de tales sucesos.

Articulo 6.2.3 - (Efectos de la "excesiva onerosidad” (hardship))

(1) En caso de "excesiva onerosidad” (hardship), la parte en desventgja puede solicitar la
renegociacion del contrato. Ta solicitud deberd formularla sin demora injustificada, con
indicacién de los fundamentos en |os que se basa.

(2) Lasolicitud derenegociacién no autorizaen si mismaalaparte en desventajaasuspender €l
cumplimiento de sus obligaciones.

(3) Encasodeno llegarse aun acuerdo en un plazo prudencia, cualquiera de las partes podra
acudir aun tribunal.

(4) S dtribunal determinaqgue se presentaunasituacion de"excesivaonerosidad” (hardship), y
siempre que lo considere razonable, podré&

(a) dar por terminado €l contrato en unafechadeterminaday en lostérminos que a efecto
determine, o

(b) adaptar € contrato, de modo de restablecer su equilibrio.

Capitulo 7 — Incumplimiento

Seccion 1: Del incumplimiento en general

Articulo 7.1.1 - (Definicion de incumplimiento)

Incumplimiento es la falta de gecucion por una de las partes de cuaquiera de sus obligaciones
contractuales, e incluye tanto e cumplimiento defectuoso como e cumplimiento tardio.

Articulo 7.1.2 - (Interferencia de la otra parte)

Una parte no podra vaerse del incumplimiento de otra parte, en la medida en que ta
incumplimiento haya sido causado por actos u omisionesdelaprimerao por cualquier otro evento
cuyo riesgo dlaasumio.
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Articulo 7.1.3 - (Suspension del cumplimiento)

(1) Cuando las partes han de cumplir simultaneamente, cada parte puede suspender el
cumplimiento de su prestacion hasta que la otra ofrezca su prestacion.

(2) Cuando € cumplimiento ha de ser sucesivo, la parte que ha de cumplir después puede
suspender su cumplimiento hasta que haya cumplido la parte que debe hacerlo primero.

Articulo 7.1.4 - (Subsanacién del incumplimiento)

(1) Laparte incumplidora podra, a su cargo, subsanar cualquier incumplimiento, siempre y
cuando:

(@ comunique sin demora injustificada su intencién de subsanar su incumplimiento,
indicando laforma en que intenta subsanarlo y € plazo parala subsanacion;

(b) lasubsanacién sea apropiadaalas circunstancias;
(c) laparte perjudicada carezca de interés legitimo para rechazarla; y
(d) dichasubsanacion selleve acabo sin demora.

(2) Lacomunicaciéndequee contrato se consideraterminado no impide e derecho asubsanar
el incumplimiento.

(3) Losderechos delaparte perjudicada que fueren incompatibles con la prestacion dela parte
incumplidora, quedaran suspendidos desde la comunicacion de la intencion de subsanar el
incumplimiento hasta la expiracion del plazo para la subsanacion.

(4) Mientras se encuentre pendiente la subsanacion del incumplimiento, la parte perjudicada
podra aplazar su propia prestacion.

(5) Independientemente delasubsanacidn del incumplimiento, laparte perjudicadaconservael
derecho areclamar € resarcimiento por € retraso, a igua que cuaquier dafio causado o que no
pudo ser evitado por la subsanacion.

Articulo 7.1.5 - (Plazo adicional para el cumplimiento)

(1) Encasodeincumplimiento, laparte perjudicadapodraconceder alaotraun plazo adicional
para que cumpla, y asi selo comunicara

(2) Durante € transcurso de ese plazo adicional, la parte perjudicada podra suspender €

cumplimiento de sus propias obligaciones correlativas y reclamar € resarcimiento, pero no podra
giercitar ninguna otra accion. La parte perjudicada podra gercitar cualquiera de las acciones
previstas en este capitulo s recibe una comunicacion de la otra parte que no cumplira dentro de
dicho plazo adiciona o s éste expirase sin que la prestacion debida haya sido realizada

(3) Encasodequelademoraen e cumplimiento no sea esencial, la parte perjudicada que ha
comunicado alaotrael otorgamiento de un plazo adicional de duracion razonable, podra dar por
terminado € contrato a vencimiento de dicho plazo. El plazo adicional que no fuere de una
duracién razonable podra ser ampliado en consonancia con dicha duracion. En su comunicacion,
laparte perjudicadapodraprevenir al comunicarle el otorgamiento de un plazo adicional, ques no
cumple dentro de dicho plazo € contrato quedara automati camente terminado.

(4) Elinciso(3) noseaplicaracuando laprestacionincumplidaseatan solo unaminimaparte de
laobligacion contractual asumida por la parte incumplidora.
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Articulo 7.1.6 - (Cl&usulas de exoneracion)

Una clausula que limite o excluyalaresponsabilidad por incumplimiento, o que le permitaauna
parte gecutar una prestacion de forma sustanciamente diferente a lo que la otra podia
razonablemente esperar, no podra invocarse s fuere manifiestamente desleal en funcion de la
finalidad del contrato.

Articulo 7.1.7 - (Fuerza mayor) (force majeure)

(1) Elincumplimiento de unaparte es excusable s prueba gque se debid aun impedimento geno
asu control y que no cabia esperar razonablemente a momento de celebrarse € contrato, o que
haber evitado o superado tal impedimento o sus consecuencias.

(2) Cuando € impedimento sdlo seatemporal, la excusa tendra efecto durante un periodo de
tiempo que searazonableen funcion del efecto del impedimento en el cumplimiento del contrato.

(3) La parte incumplidora debera comunicar a la otra € impedimento y su efecto sobre su
aptitud para cumplir & contrato. Si la comunicacion no fuere recibida en un plazo razonable
contado a partir de que la parte incumplidora supo o debi6 saber del impedimento, esta parte seré
responsable del dafio que le llegare a causar ala otra dicha fata de recepcion.

(4) Nada de lo dispuesto en este articulo impedira a una parte gercitar € derecho a dar por
terminado €l contrato, o aaplazar su cumplimiento o areclamar intereses por € dinero que sele
debe.

Seccion 2: Derecho a exigir el cumplimiento

Articulo 7.2.1 - (Cumplimiento de obligacion dineraria)

Si una parte que esté obligada a pagar dinero no lo hace, la otra parte puede exigir € pago.

Articulo 7.2.2 - (Cumplimiento de obligaciones no dinerarias)

Si una parte no cumple con unaobligacion distinta ala de pagar unasumade dinero, la otra parte
puede exigir su cumplimiento, a menos que:
(a) ta prestacion seajuridicao fisicamente imposible;

(b) @ cumplimiento o, en su caso, la gecucién forzosa, sea excesivamente gravoso u
ONeroso;

(c) la parte legitimada para recibir la prestacién no pueda razonablemente obtenerla por
otravia;

(d) laprestacion tenga carécter exclusivamente persond; o

(e) laparte legitimada pararecibir la prestacion no la exija dentro de un plazo razonable
desde que supo o debid haberse enterado del incumplimiento.

Articulo 7.2.3 - (Reparacion y reemplazo de la prestacion defectuosa)

El derecho a cumplimiento incluye, cuando hayalugar a€llo, el derecho areclamar lareparacion,
el reemplazo u otra subsanacién de la prestacion defectuosa. Lo dispuesto en losarticulos 7.2.1y
7.2.2 se aplicard seguin proceda.



Prin ci pios de UNIDROIT sobre los Contratos Comer ciales Inter na cio nales 69

Articulo 7.2.4 - (Pena judicial)

(1) Cuando un tribunal ordena a una parte que cumpla, también puede ordenar que pague una
pena, s no cumple con la orden.

(2) Lapenaserapagadaalaparte perjudicada, salvo que normas imperativas del derecho del
foro dispongan otracosa. El pago delapenaalaparte perjudicadano excluye e derecho de éstaa
resarcimiento.

Articulo 7.2.5 - (Cambio de pretension)

(1) La parte perjudicada que habiendo requerido & cumplimiento de una obligacion no
dineraria, no la obtenga dentro del plazo fijado para ello o, en su defecto, dentro de un plazo
razonable, podrarecurrir a cuaquier otra pretension.

(2) Encasodeno ser factible lagjecucion de un mandato judicial que ordene e cumplimiento
de una obligacién no dineraria, la parte perjudicada podrarecurrir a cualquier otra pretension.

Seccion 3: Terminacion

Articulo 7.3.1 - (Derecho a dar por terminado el contrato)

(1) Unapartepodradar por terminado €l contrato s lafatadelaotrapartea cumplir unadelas
obligacines contractual es constituye un incumplimiento esencial.

(2) Paradeterminar si lafatade cumplimiento de unaobligacion constituye unincumplimiento
esencial se tendra en cuenta, en particular, Si:

(@) d incumplimiento privasustanciamente ala parte perjudicada de lo que teniaderecho
aesperar en virtud del contrato, a menos que la otra no hubiera previsto ni podido prever
razonablemente ese resultado;

(b) & cumplimiento estricto delaobligacién insatisfechaeraesencia dentro del contrato;
(c) € incumplimiento fue intenciona o temerario;

(d) d incumplimiento le otorga a la parte perjudicada razones para creer que no puede
confiar en & cumplimiento futuro delaotra;

(e) la terminacion del contrato hard sufrir a la parte incumplidora una pérdida
desproporcionada como consecuenciade su preparacion o cumplimiento.

(3) Encasodedemora, laparte perjudicada podradar por terminado €l contrato s laotra parte
no cumple antes de la expiracion del plazo adiciona previsto en €l Articulo 7.1.5.

Articulo 7.3.2 - (Comunicacion de la terminacion)

(1) El derecho de una parte a dar por terminado e contrato se gercitara mediante una
comunicacion alaotra parte.

(2) S la prestacion hubiere sido ofrecida tardiamente o haya sido defectuosa, la parte
perjudicadaperderae derecho adar por terminado el contrato amenos que comunique su decision
en tal sentido a la otra parte en un periodo razonable después de que supo o debié saber de la
prestacion defectuosa.
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Articulo 7.3.3 - (Incumplimiento anticipado)

Si con anterioridad a la fecha de cumplimiento de una de las partes queda claro que habra un
incumplimiento esencia por la otra parte, la otra puede dar por terminado € contrato.

Articulo 7.3.4 - (Garantia adecuada de cumplimiento)

Una parte gque crea razonablemente que habra un incumplimiento esencial, podra exigir garantia
adecuadade cumplimientoy, mientrastanto, podrasuspender su propiaprestacion. Si estagarantia
no se otorga en un plazo razonable, la parte que la exige podra dar por terminado € contrato.

Articulo 7.3.5 - (Efectos generales de la terminacion)

(1) Laterminacion del contrato releva a las partes de la obligacién de efectuar y aceptar
prestaciones futuras.

(2) Laterminacion no excluye el derecho a resarcimiento por € incumplimiento.

(3) La terminacién no atera las disposiciones contractuaes relativas a la resolucion de
controversias o cualquier otra clausula del contrato destinada a tener efecto aln después de su
terminacion.

Articulo 7.3.6 - (Restitucion)

(1) A laterminacion del contrato, cada parte puede reclamar ala otra la restitucion de lo que
haya entregado en razén de dicho contrato, siemprey cuando restituyaalavez lo querecibié. Si no
es posible o apropiada la restitucion en especie, deberd hacerse una compensacion en dinero,
siempre gue sea razonable.

(2) Contodo, s e contrato es divisible y su cumplimiento se extendi6 durante agin tiempo,
dicharestitucion cabrasolo en relacion alo dado y recibido con posterioridad alaterminacion del
contrato.

Seccion 4: Resarcimiento

Articulo 7.4.1 - (Derecho al resarcimiento)

Todo incumplimiento otorgaalaparte perjudicadaun derecho a resarcimiento, yaseaexclusivo o
en concurrencia con otras pretensiones, salvo que & incumplimiento fuere excusable conforme a
estos Principios.

Articulo 7.4.2 - (Reparacion integral)

(1) La pate perjudicada tiene derecho a la reparacion integral del dafio derivado del
incumplimiento. Este dafio comprende tanto cualquier pérdida sufrida, asi como cualquier
ganancia de la que se haya visto privada, teniendo en cuenta cualquier ganancia que la parte
perjudicada hubiera obtenido a evitar gastos o dafios.

(2) Tal dafio puede ser no pecuniario e incluye, por gemplo, € sufrimiento fisico y laangustia
emocional.
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Articulo 7.4.3 - (Certeza del dafio)

(1) Solamenteesresarciblee dafio que puedadeterminarse con un grado razonable de certeza,
alin cuando seafuturo.

(2) Lapérdidade expectativas podraresarcirse en lamedidade la probabilidad de éstas.
(3) Cuando no pueda establecerse la cuantia de los dafios con suficiente certeza, quedara a
discrecion del tribunal fijar el monto del resarcimiento.

Articulo 7.4.4 - (Previsibilidad del dafio)

La parte incumplidora es responsable solamente del dafio previsto o que razonablemente podria
haber previsto d momento de la celebracion del contrato como consecuencia probable de su
incumplimiento.

Articulo 7.4.5 - (Prueba del dafio en caso de una operacion de reemplazo)

La parte perjudicada que di6 por terminado e contrato y efectud una operacidn de reemplazo en
término y modo razonables, podrarecobrar ladiferenciaentre e precio del contrato y el precio de
la operacion de reemplazo, asi como € resarcimiento de otros dafios adicionales.

Articulo 7.4.6 - (Prueba del dafio por el precio corriente)

(1) S la parte perjudicada que dio por terminado el contrato y no efectud una operacion de
reemplazo, pero la prestacion contractua tiene un precio corriente, podra recuperar la diferencia
entre el precio del contratoy €l precio corriente a tiempo de laterminacion del contrato, asi como
el resarcimiento de cualquier dafio adicional.

(2) Precio corriente es e generamente cobrado por mercaderias entregadas o servicios
prestados en circunstancias semejantes en € lugar donde el contrato debid haberse cumplido o, s
no hubiere precio corriente en dicha plaza, e precio corriente en otro lugar que parezcarazonable
tomar como punto de referencia.

Articulo 7.4.7 - (Dafio imputable parcialmente a la parte perjudicada)

Cuando € dafio se deba en parte a un acto u omision de la parte perjudicada o a otro evento cuyo
riesgo ellaasumio, lacuantiadel resarcimiento sereduciraenlamedidaen quetaesfactoreshayan
contribuido a dafio, tomando en consideracién la conducta de cada una de las partes.

Articulo 7.4.8 - (Atenuacion del dafio)

(1) Laparteincumplidorano esresponsabledd dafio sufrido por |a parte perjudicada en cuanto
ésta podia haberlo reducido adoptando medidas razonables que no adopto.

(2) La parte perjudicada tiene derecho a recuperar cualquier gasto en que incurrio
razonablemente tratando de reducir € dafio.

Articulo 7.4.9 - (Intereses por falta de pago de dinero)

(1) S unaparte no paga una suma de dinero cuando corresponde, la parte perjudicada tiene
derecho a cobrar intereses sobre dicha suma desde e vencimiento de la obligacion hasta el
momento del pago, sea o no excusable lafaltade pago.
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(2) El tipo de interés sera el promedio bancario en los préstamos bancarios a corto plazo en
favor de clientes cdificados y que sea € ordinario para la moneda de la obligacion en la plaza
donde haya de hacerse @ pago. En caso de no existir dicho tipo en ta lugar, se aplicara € tipo
corriente en e Estado de la moneda de pago. En ausencia de aguél tipo en todos esos lugares, €
tipo deinterés serd el que se considere apropiado conforme a derecho del Estado de lamonedade

pago.

(3) Laparte perjudicada tiene derecho a una indemnizacion adicional por |os mayores dafios
que le haya causado lafalta de pago.

Articulo 7.4.10 - (Intereses sobre la restitucion)

A menos que se convenga otra cosa, los intereses sobre la restitucion correspondiente a
incumplimiento de obligaciones no dinerarias comenzaran a devengarse desde e momento del
incumplimiento.

Articulo 7.4.11 - (Modalidad de la compensacion monetaria)

(1) Laindemnizacion se pagaraen formaglobal. No obstante, cuando lanaturalezadel dafio lo
justifique, podra pagarse a plazos.

(2) Laindemnizacion pagaderaa plazos podra ser indexada.

Articulo 7.4.12 - (Moneda en la que se fija el resarcimiento)

El resarcimiento se fijard segiin sea més apropiado, bien en la moneda en la cua la obligacion
dineraria hubiera sido expresada, 0 en aquellaen lacual € perjuicio hasido sufrido.

Articulo 7.4.13 - (Pago estipulado para el incumplimiento)

(1) Cuando € contrato estipule que la parte incumplidora pagard una suma determinada a la
parte perjudicada por € incumplimiento, la parte perjudicadatiene derecho a cobrar esasumacon
independencia del dafio efectivamente sufrido.

(2) Contodo, y no obstante cualquier pacto en contrario, la suma estipulada podra reducirse a
un monto razonable cuando fuere notablemente excesiva en relacion a dafio ocasionado por €
incumplimiento y alas demas circunstancias.
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Codigos monetarios de la ISO






Cddigos monetarios 1SO*

Moneda Codigo
AFGANISTAN Afgani AFA
ALBANIA Lek ALL
ALEMANIA Marco aleman DEM
ANGOLA Nuevo Kwanza AON
ANGUILLA Délar del Caribe Oriental XCD
ANTIGUA Y BARBUDA Délar del Caribe Oriental XCD
ANTILLAS NEERLANDESAS Florin de las Antillas Neerlandesas ANG
ARABIA SAUDITA Riyal &rabe saudita SAR
ARGELIA Dinar argelino DZD
ARGENTINA Peso argentino ARS
ARMENIA Dram armenio AMD
ARUBA Florin de Aruba AWG
AUSTRALIA Ddlar australiano AUD
AUSTRIA Chélin ATS
AZERBAIYAN Manat azerbaiyano AZM
BAHAMAS Délar de las Bahamas BSD
BAHREIN Dinar de Bahrein BHD
BANGLADESH Taka BDT
BARBADOS Délar de Barbados BBD
BELARUS Rublo belaruso BYB
BELGICA Franco belga BEF
BELICE Ddlar de Belice BZD
BENIN Franco CFA XOF
BERMUDAS Ddlar de Bermudas BMD
BHUTAN Ngultrum BTN
BOLIVIA Boliviano BOB
BOTSWANA Pula BWP
BRASIL Real de Brasil BRL
BRUNEI DARUSSALAM Délar de Brunei BND
BULGARIA Lev BGL
BURKINA FASO Franco CFA XOF
BURUNDI Franco de Burundi BIF
CABO VERDE Escudo de Cabo Verde CVE
CAMBOYA Riel KHR
CAMERUN Franco CFA XAF
CANADA Dolar canadiense CAD
CHAD Franco CFA XAF

* Traduccion libredelaversiéninglesa.
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Moneda Codigo

CHILE Peso chileno CLP
CHINA Yuan renminbi CNY
CHIPRE Librachipriota CYP
COLOMBIA Peso colombiano CoP
COMORAS Franco comorano KMF
CONGO Franco CFA XAF
CONGO, REPUBLICA DEMOCRATICA DEL Franco CDF
COREA, REPUBLICA DE Won KRW
COREA, REPUBLICA POPULAR DEMOCRATICA DE Won Corea del Norte KPW
COSTARICA Coldn costarricense CRC

COTE D'IVOIRE Franco CFA XOF
CROACIA Kuna croata HRK
CUBA Peso cubano cupP
DINAMARCA Corona danesa DKK
DJIBOUTI Franco de Djibouti DJF

DOMINICA Délar de Caribe Oriental XCD
ECUADOR Sucre ECS

EGIPTO Libra egipcia EGP
EL SALVADOR Colon salvadorefio SVC

EMIRATOS ARABES UNIDOS Dirham de los E.A.U. AED
ESLOVAQUIA (REPUBLICA ESLOVACA) Corona eslovaca SKK
ESLOVENIA Tolar SIT

ESPANA Peseta ESP
ESTADOS UNIDOS Délar de EE.UU UsD
ESTONIA Corona estonia EEK
ETIOPIA Birr ETB
FEDERACION DE RUSIA Rublo RUR
FlJI Délar de Fiji FID
FILIPINAS Peso filipino PHP
FINLANDIA Markka FIM

FRANCIA Franco francés FRF

GABON Franco CFA XAF
GAMBIA Dalasi GMD
GHANA Cedi GHC
GIBRALTAR Libra de Gibraltar GIP

GRECIA Dracma GRD
GUATEMALA Quetzal GTQ
GUINEA Franco guineo GNF
GUINEA-BISSAU Peso de Guinea-Bissau GWP
GUINEA ECUATORIAL Franco CFA XAF
GUYANA Dolar de Guyana GYD
HAITI Gourde HTG
HONDURAS Lempira HNL
HONG KONG Délar de Hong Kong HKD
HUNGRIA Forint HUF
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Moneda Codigo

INDIA Rupia india INR
INDONESIA Rupia indonesia IDR
IRAN (REPUBLICA ISLAMICA DEL) Rial irani IRR
IRAQ Dinar iraqui IQD
IRLANDA Libra irlandesa IEP
ISLANDIA Corona ISK
ISLAS CAIMAN Délar de las Islas Caiman KYD
ISLAS MALVINAS (FALKLAND ISLANDS) Libra de las Islas Falkland FKP
ISLAS SALOMON Ddlar de las Islas Salomdn SBD
ISRAEL Shekel ILS
ITALIA Lira ITL
JAMAHIRIYA ARABE LIBIA Dinar libio LYD
JAMAICA Délar de Jamaica JMD
JAPON Yen JPY
JORDANIA Dinar jordano JOD
KAZAJSTAN Tenge KzT
KENYA Chelin keniano KES
KIRGUISTAN Som KGS
KUWAIT Dinar kuwaiti KWD
LETONIA Lat LVL
LESOTHO Loti LSL
LIBANO Libra libanesa LBP
LIBERIA Délar liberiano LRD
LITUANIA Litas de Lituania LTL
LUXEMBURGO Franco luxemburgués LUF
MACAO Pataca MOP
MACEDONIA, LA EX REPUBLICA YUGOSLAVA DE Dinar MKD
MADAGASCAR Franco malgache MGF
MALASIA Ringgit MYR
MALAWI Kwacha MWK
MALDIVAS Rufiyaa MVR
MALI Franco CFA XOF
MALTA Lira maltesa MTL
MARRUECOS Dirham marroqui MAD
MAURICIO Rupia mauriciana MUR
MAURITANIA Quguiya MRO
MEXICO Nuevo peso mexicano MXN
MOLDOVA, REPUBLICA DE Leu de Moldova MDL
MONACO Franco francés FRF
MONGOLIA Tughrik MNT
MOZAMBIQUE Metical MZM
MYANMAR Kyat MMK
NAMIBIA Ddlar namibiano NAD
NEPAL Rupia nepalesa NPR
NICARAGUA Cérdoba nicaragtiense NIO
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NiGER Franco CFA XOF
NIGERIA Naira NGN
NORUEGA Corona noruega NOK
NUEVA ZELANDIA Délar neozelandés NZD
OMAN Rial omani OMR
PAISESBAJOS Florin neerlandés NLG
PAKISTAN Rupia pakistani PKR
PANAMA Balboa PAB
PAPUA NUEVA GUINEA Kina PGK
PARAGUAY Guarani PYG
PERU Nuevo sol PEN
POLONIA Zloty PLZ
PORTUGAL Escudo portugués PTE
PROVINCIA DE TAIWAN (CHINA) Nuevo délar de la Provincia de Taiwan TWD
(China)
QATAR Rial de Qatar QAR
REINO UNIDO Libra esterlina GBP
REPUBLICA ARABE SIRIA Libra Siria SYP
REPUBLICA CENTROAFRICANA Franco CFA XAF
REPUBLICA CHECA Corona checa CZK
REPUBLICA DEMOCRATICA POPULAR LAO Kip LAK
REPUBLICA DOMINICANA Peso dominicano DOP
RUMANIA Leu ROL
RWANDA Franco rwandgés RWF
SAMOA Tala WST
SANTO TOME Y PRINCIPE Dobra STD
SENEGAL Franco CFA XOF
SEYCHELLES Rupia de Seychelles SCR
SIERRA LEONA Leone SLL
SINGAPUR Délar singapurense SGD
SOMALIA Chelin somali S0S
SRI LANKA Rupia de Sri Lanka LKR
SUDAFRICA Rand ZAR
SUDAN Libra sudanesa DD
SUECIA Corona sueca SEK
SUIZA Franco suizo CHF
SURINAME Florin surinamés SRG
SWAZILANDIA Lilangeni SZL
TANZANIA, REPUBLICA UNIDA DE Chelin tanzaniano TS
TAILANDIA Baht THB
TAYIKISTAN Rublo Tajik TR
TIMOR ORIENTAL Escudo de Timor TPE
TOGO Franco CFA XOF
TONGA Pa’anga TOP
TRINIDAD Y TABAGO Délar de Trinidad y Tabago TTD
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Moneda Codigo

TUNEZ Dinar tunecino TND
TURKMENISTAN Manat MM
TURQUIA Liraturca TRL

UCRANIA Karbovanet UAK
UGANDA Chelin ugandés UGX
URUGUAY Peso uruguayo uyu
UZBEKISTAN Sum uzheko Uzs
VANUATU Vatu VUV
VENEZUELA Bolivar VEB
YEMEN Rial yemenita YER
YUGOSLAVIA Dinar yugoslavo YUN
ZAMBIA Kwacha zambiano IMK
ZIMBABWE Délar de Zimbabwe ZWD
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