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Conviene
plantearse
cuestiones
como i el
sistema
educativo debe
elegir para
nuestros hijos
herramientas
que solo podran
provenir de una
cierta empresa
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Acuerdos v

“ aempresa X ha donado software a la
Universidad de Y por importe de 1 millon de
euros.” “Ayer el ministro de educacion firmo
un acuerdo con |2 empresa Z que permifira

un ahorro de 20 millones de euros en la compra de

programas de ordenador para su uso en escuelas.”
Noticias como estas se leen habifuzlmenteen la prensa

2 cualquier pais. Una empresa ofrece sus productos a bajo

C05te 0 gratuitamente para ayudar en la educacicn de nues-

s hijos, o en la fomacion de nuestros fituros profesionales.

Una accidn ltruista que contribuye al bien general, yque no

pued versemas que positvamente...;0no?

EL ACUERDO, LA FOTO DEL ACUERDO...

Es habitual que responsables o Educacicn firmen acuerdos
“te colaboracion” con empresas de software. Frecuentemente
estdn biasados en propurcionar aceest graluilo 0 precios
menares que los demercado acentros educatives, oinclusoa
comunidades educativs complets. Las Universidades, las
Consejeas de Fducacin de los Gobienos Autondmicos, n-
chuso los Ministerios de Educacion qustan de apuntarse a ess
acuerdos, y los responsables da turno suelen aparecer fato-
(rafiados, contentosy sonrientzs, de la mano del mAgimo res-
ponsable de la empresa encuesticn que uiera acudira @ cs-
remenia corespondiente.

Denecho, e dificil n estar contento, Todas las partes
ganan. Elgasto en Educacidn, siempre demasiado corto para
las nacesidades, seve un pocoaliviads. La comunided educa-
tiva tene ahora asu disposicion las herramientas que necesita
para/a affabetizacidn tecnalogica, La empresa majora su ima-
gen social, en justa reciprocidad por su actitud tan altruista,
Todos estamos, 2n fin, un pacomés cercade i tan necesaria
siciedad dela informacion, sea eso logue sea... Biervenida
sea lafolo, yenmarquémosia.

w1 LAS CUENTAS DEL ACUERDO
Para cerificar tantabonanza, o viene mal echar unas cuen-
1. Asi veremos més claramerte 1o que ganamos cadauno
con estos acuerdos...

Empecemos por & parte més fécil El presupuesto de
educacidn se vaa ahormar una buena cantidad de fondos.
Habia que comprar tantas licencias de ciertos programas, y
ahorasalen gratis (o cuestan [ mitad). Claro que como las ver-
SONES avanzan que es unabarbaridad, en dos o tres afios he-
bré que comprar nuavas licancias... Pero bueno, ya veremos
tentro de dos o tres anos. Quizas podamos aprovechar para
oira fofo.

Lacomunidad educativatiene ahora una nugva herra-
mignia asu disposicion. Qué bien, los alumnos podrén escribir
sis trabzjos sin tener que pagar licencias (o sin necesided de
recunir & a ferridle copia ilegal). Los profesores podran dise-
fiar SUS précticas usando herramientas de (itima generacion,
Los centros docantes tendrin ordenadores con software bug-

10, bonts, y sobre todo, bt

Laempresa donarte deja de ingresar unas imporiantss
cantidades por licencias, pero ahi entra su afruismo. Pusdeque
Sucuentade restitacos se resienta, pero ah est su bor sicid,
sucolaboracibn aque el murdo sea un pocomeor También s
obtienen beneficios en cuanty a imagen, ciaro, pero desd luego
nada queno sea bienmerecido por el esfugrza realizadg.

(U bian salen las cuentzs.

.Y LAS GUENTAS DEL ACUERDO

Hmmm... ;Nos habremos dejaco alpo en e fintero? ;Habra 2-
gun efeco que hemos pasado por afto? Repassmes un mo-
Menio, por siacaso;

El presupuesio de educarionse vefa aliviado. Pero un
momentc, pera decir esy tenemos que saber cuanto hebria
costado la fiestasi no se hubiera fimado el acuerdo. Ah, claro,
una buena cantidaden las licencias qus nos hemos ahorra-
de... Y no hemos perdido nadaa cambio? Mmmm, Quizés
consiersr ofrasposibilidadss. ;Y si hubiera ofras formas que
ncs permitieran ahomar también sustanciziments, o inclusa no
gestar nada en licencias, sin perder beneficios educativos?

Lacomunidadeducatva ahora tiene esfupendas hema-
mienias & sudisposicidn, pero ¢jas quiere? ;las necesita? {Va
2 poder consaquir ahorain profesor presupuesto para un pro-
ductocompetidor, teniendo estea in preciotan bueno? ; Habrd
habido alydn compromiso que limite las opciones de los ense-
figntes? Lo habrd en el futuro? ;Y s hubiera otros productos
que presenten més ventajasy que shora se vean perjudicados
“porgue como no vas a Lsarests estupenda oferta?

Laempresa era quien més poniaen el acuerdo, claro.
Aunque buero, s asequranque tanto profesores como aum-
g van aconocer con detale sus productes. Y como nifios y
alumnos e hoy sonconsumideresy profesionales demana-
na, alguna praferencia por usarlo que conocen ya tendrén
dentro de algan fempo y pesar por caja, clarol, Y cuandolos
empresarios busjuen perscnasformadas en esos preductos,
no tendrdn mucho problsma enencontrarlos, con lo que Un
pequefio palo que se lleva |2 compelencia. Y sialgln respon-
seble educativo no enfiende lasenormes ventajas del acuerdy,
einsiste en promover las ventajas de ofrosproductos, siempre
8¢ pugde presionar con 10 renovar el acuerdo... Buenn, akuna
ventaa teniaque tener | empresa, ;no?

CADA UNO CUENTA LA FERIA COMO LE VA
EN ELLA

Desde luggo,no se puece genevalizar, y Seguramente habra
muchos acuerdos dende una empresa, de forma completa-
mente aftruista, cede pate de sus ingresos para que la sccie-
dad en su conjurto se benefcie. Pero en cualquier situacitn,
conviene revsartodss les anguios, porsi acasn...

Y ocurrira también enmés de uncaso que laempresa
stlo cede una parte de tnos hipotéicos ingresos que quizés
nunca iba a tener. Porque poca gent iba a pagar loque cuesta
su producto 2 preciode mercado. Porque cuizas |2 heramien-
tano es tan necesara. Porque cuizas hay ofro producto que es
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mejor al mismo precio. 0 porque quizas hay una hemramisaiz
libre que sirve (al menos en cuznto a dozencia) pedecaments.

¥ podré pasar que el acuerdo permita a unasmpresa
consolidar una situacion de moropelio de facto, dificutando &
paso aofros compefidores. Porque al fin y &l cabo, i ya tengo
amortizado el coste ce desarrollo, bien puedo intercambiar
unns beneficios que no s4 sivoya tener por asegurarme g
quz dentro de un fiempovoy a sequir inresando qrandescan-
fidanes. Pornue asi acualquier pequefia enpresale vaa cos-
tarun poco més competi con mi producto. Porque asiva a ser
més difici que formen a los alumnos con un producto fbre.
Porgue 500 ko qus me t2ndria que gastar en fommar a bdala
gente quemavan a formar rafis ya serfa una canfidad much
Mayor que cualguier pergide.

¥ tambvén habra cases donde k2 firma apresurada d2 un
acuerdo corte da raizun proceso de refizion profundo y sere-
nosobre qué modelo de educacin informlica gueremos:
Sooresies més razonabie ayudar aadcuiri hatilidades en lu-
gar deensefiar amanefar ciertaaplicacion especifica. Sobre si
(ina estraiegia que incluya el uso de software lbreno serami-
cho més rentable socialmente.

EL ABRAZ0 DEL 050
Para evitar el iespo de estar 2n estos casos, conviene 2proxi-
meérseaestos acuerdos de colaborazion con cuidado. Y plante-
arlos coma lo queson: acuerdos Qué Se.gana, qué se fierde.
Cuanto seheneficia el sistema educativ, en cuanto seve per-
judicado. Y adsmas, pensar a largo plaze, La educaion corsis-
e precisamente en preperar el futuro. Sequn logue estamis
haciendo ahora, asi estaran las cosas dentro de unes aios.

Poreso, conviene plantearse cuestionescomo i el sis-
tema educativo debe elegir para nuestros hijoshemamientas
qua sclo podrn provanir de unacierta empresa. Come si que-
TEMOS ensefierles a estribir,0 & escribi en pape! d& tal marca
Como qué es un tratojusio, y qué debemos pedir auna empre-
saporelegir su producto para ensefiar con el. Como con cudn-
o esté contribuyendo de verdadla empresa: cudnio lecuesta,
y cudnto vale Io que aporta. Y sodre fodo, Sil mejor madei
educativo que 5 nos ocurre se kasa enir por donda nes llzven
108:2CUErdos Que nos ofrezcan Unasu Olras empresas. Quzas
merezca la pena plantear cudles son los problemas a solver
y estudiarcuél esla mejor estretegia para resoverios.
Tranquilamente, reflexivemente, estudiando todas fas posbili-
dades, considzrandofodos los escenarios.

No vaye & ser que nos den un abrazo que nos asfixie..

Para terminar, un problema, amodo de deDeres. ; Por
qué s fan comiin que ciertos fabricantes de soitware donen
programas con fines edusativos, pero es tan dificl encentrar
falricantes de pupilres que equipen graiuitamentenuestres
estuelas?
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